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Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Das Business Coaching-Programm



3. Monat Umsatz-Wunder Webinare UND: vervielfachen Sie Ihre geistige Macht durch Fokussierung Ihrer Energie!



ACHTUNG: Sie haben nicht das Recht zum Abdruck oder Verkauf dieser Schrift. Sie dürfen auch nicht den Inhalt dieser Schrift verbreiten oder verkaufen © 2017 LAMBERT AKADEMIE GmbH Alle Rechte vorbehalten. Kein Teil dieses Reports darf ohne vorherige schriftliche Genehmigung des Autors reproduziert oder in irgendeiner Form übermittelt werden, weder elektronisch, mechanisch oder in sonst irgendeiner Form. Sie dürfen den Inhalt, oder Auszüge davon, nicht verkaufen, weitergeben oder anderweitig vervielfältigen bzw. in irgendeiner Form gewerblich nutzen. Haftungsausschluss und rechtliche Hinweise: Die hierin enthaltenen Informationen stellen die Meinung des Autors zum Zeitpunkt der Veröffentlichung dar. Aufgrund der Geschwindigkeit, mit der sich Bedingungen ändern, behält sich der Autor das Recht zu ändern und zu aktualisieren vor. Der Bericht ist nur zu Informationszwecken. Weder der Autor, noch seine Tochtergesellschaften / Partner übernehmen Verantwortung für Fehler, Ungenauigkeiten oder Auslassungen. Jede Kränkungen von Personen oder Organisationen sind nicht beabsichtigt. Wenn Beratung über rechtliche oder damit zusammenhängende Angelegenheiten erforderlich ist, sollten die Dienste eines vollständig qualifizierten Professionellen gesucht werden. Dieser Bericht ist nicht zur Verwendung als Quelle für rechtliche oder buchhalterische Beratung vorgesehen. Sie sollten sich der Gesetze, welche Geschäftsvorfälle oder andere Geschäftspraktiken in Ihrem Land regeln, bewusst sein. Jede Bezugnahme auf Personen oder ein Unternehmen, ob lebend oder tot, ist rein zufällig.
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Die Macht meiner Gedanken! Der Mensch wird zu dem, was er den ganzen Tag denkt!



Telepathische Kommunikation…



Das geistige Internet ... Jeder Gedanke hat Energiewellen einer spezifischen "Frequenz" zur Folge. Er ist für alle Menschen empfangbar, wenn diese Ihren Empfangs-apparat auf die entsprechende Frequenz eingestellt haben. Wir spüren intuitiv, welche Gedanken und Gefühle unser Gegenüber aussendet.
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Meine Gedanken formen meine Realität! Warum wir immer wieder die gleichen Lebensumstände erschaffen



„Jeder Gedanke ist schöpferisch!“



………………………..………………………………………….…..……………………… ………………………..………………………………………….…..……………………… ………………………..………………………………………….…..………………………
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Der Mensch wird zu dem, was er den ganzen Tag denkt! Alles was Du siehst, war vorher geistige Gedanken-Form… bevor es die physische Realität wurde, die Du heute beobachtest…



„Die Emotion, die Du fühlst, zeigt in jedem Moment die Schwingungssifferenz zwischen Deinem Wunsch und Deinem aktuellen Gedanken! -- oder Deinem Wunsch und Deinem Glauben -- oder Deinem Wunsch und Deiner Erwartung!“
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Das Gesetz der Schöpfung



„Wenn Dein emotionaler Fokus nicht kongruent damit ist, was Du intellektuell willst, wirst Du nicht bekommen, was Du bewusst willst!“



Viele Menschen arbeiten hart daran, die Dinge „hin zu kriegen“… ö „Wenn Du Deine Schwingung in ………………. damit hältst, was Du Dir wünscht, ö dann …………….. Dir das …………….. die passende Lebenserfahrung!“ 



Erkenntnis… „Dein bewusster Gedanke und Dein emotionale Frequenz müssen kongruent sein!“ Von Frustration zu Freiheit -6 -
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Du bist der Schöpfer Deines Lebens! Manifestationstechnik #1



Die Multiple-Zeit-Programmierung Geistiges Programmieren - Grund-Entspannung & Erdung Ø Entspannungsstufe z.B. Runterzählen von 10 bis 1, oder Licht-EinAtmen – Stress-Ausatmen... Ø Erden mit der „Pool-Methode“. Ø Gehen Sie in die Zukunft an den Zeitpunkt, für den Sie Ihr Ziel programmieren möchten. Stellen Sie sich vor, wie Sie die gewünschte Sache bereits besitzen/ geschafft haben. Ø So emotional wie möglich. Alle Sinne! Ø Verändern Sie Ihre Vergangenheit, so dass das gewünschte Ziel eine logische Entwicklung ist. Ø Gehen Sie in die Zukunft der Zukunft und erschaffen Sie sich eine innere Vorstellung, die logische Entwicklung ist. Ø Erste Ergebnisse/ Impulse innerhalb 72 Stunden. (Sonst ist Ihr Rohmaterial nicht sauber!)



Manifestationstechnik #2



Die Flash-Technik Geistiges Programmieren, zwischendurch ohne Meditation Ø Schaffen Sie sich ein emotionales Bild, wie Sie Ihren Sieg feiern/ besitzen. Ø „Feuern“ Sie dieses Bild im Tagesablauf 10-30 Mal ab, emotional aufgeladen. ………………………..………………………………………….…..……………………… ………………………..………………………………………….…..……………………… ………………………..………………………………………….…..………………………
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Manifestationstechnik #3



Die 33-Sekunden-Technik Geistiges Programmieren, eine der mächtigsten Techniken Ø Gehen Sie in Meditation mit der Methode Ihrer Wahl. Ø Erzeugen Sie ein Bild von Ihrem Ziel, wie Sie es besitzen/ realisiert haben. Ø Machen Sie diese Vorstellung so real wie möglich. Malen Sie sich Details aus, die für Sie eine Bedeutung haben. Ø Involvieren Sie alle Sinne. Fühlen Sie wie sich der Erfolg anfühlt, schmecken Sie, wie sich der Erfolg anfühlt. Riechen Sie den Erfolg. ………………………..………………………………………….…..……………………… ………………………..………………………………………….…..……………………… ………………………..………………………………………….…..………………………



Erschaffe ein Ziel- und Zweckgerichtetes Leben aus Deiner Inspiration! „Du bist, was Du wiederholt tust. Exzellenz ist kein Ereignis – sondern eine Gewohnheit!“ - Aristoteles 



Kontrolle übernehmen … 



Bist Du öfter wach oder öfter unbewusst? 1. Wach =: ………………….. Entscheidungen treffen mit vollständiger Klarheit über die Konsequenzen! 2. Schlafend = ………………………………. handeln, mit wenig oder gar keinem Bewusstsein über die Konsequenzen! 



Praxis-Übung: Frage Dich mehrfach am Tag: ö Bin ich gerade wach oder schlafe ich gerade? *** Schafft Möglichkeit, neue Entscheidungen zu treffen, weil Du wach bist! *** Von Frustration zu Freiheit -8 -
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Journal Eintrag: (Min. 3 Beispiele pro Tag) 1. Beschreibe kurz die Situation! 2. Neue ………………………. — sobald Du wach bist! 3. ……………… dieser Entscheidung! *** Steigert Dein Selbst-Bewusstsein! *** 







Alles ist Energie Meine vier Körper! ö ………………… Körper, ö ……………………. (Astral-Körper), ö ……………. (Geistiges Feld) und ö ……………………. Körper. 



Meine Körper synchronisieren … Sieben Erkenntnisse über deine vier Körper: ö Sie sind ……………………! ö Sie …………….…………… ständig miteinander! ö Der ………………… Körper bestimmt den niedrigen Körper! ö In Deinen spirituellen Körper fließt ………………….. Energie & Bewusstsein! ö Du bestimmst, wie viel ………………. durch Dich fließt und… ö …welche Bilder, …………………… und Absichten Du in Deinen Energiefluss hineingibst (programmierst) ö Dein Leben ist ein …………………… Deiner vier Körper! 



............................................................................................................ ............................................................................................................ ............................................................................................................ 
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Fokussiere Deine Energie! Ist Energie real? Ø Faust, Hände reiben Ø Jemand ist im Raum! Wie können wir wissen, wenn jemand im Raum ist? Ø Unser Nerven-System hat zwei Funktionen: 1. Energie ………………… und …………………….. Ø Menschen treffen mögen: “…gute Ausstrahlung!” „Unser Leben wird kontrolliert durch unsere Energie!“ Beispiel: Finanzieller Mangel: Ø Frank: “Reiche Menschen sind arrogant!” Ø Franks Meinung von reichen Menschen = ………. Ø Reiche Menschen schwingen auf ………………. (Bewusstsein, Information) *** Gleiches zieht Gleiches an!” *** 



Übung: 



Testen Sie Ihre eigene Geld-Frequenz: 
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Meine Energie aufbauen … Du tust jeden Tag folgende Dinge mit Deiner Energie: 1. Du ……………….. Energie! 2. Du ……………….. Deine Energie auf! 3. Du ……………….. Deine Energie auf positive Dinge! Energie zu verlieren bedeutet, dass Du Dein Leben auf folgende Weisen beeinflusst: 4. Du bist ………. und ……………….., 5. Du hast weniger ………………………….. und ……………………..! 6. Du hast emotionale ……………………..! 7. Bist ……………….. für die negative Energie anderer! 8. Du verlierst Deine …………………..! (bis zur Depression!) Negative Energie = ………………….. Positive Energie = …………………. 



- 11 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Praxis-Übung: 



Energie ist Macht! Definiere für Dich: Erfolg/ Veränderung/ Wettbewerb: ............................................................................................................ ............................................................................................................ Schaffe Dir eine neue Definition: ö Erfolg/ Veränderung/ Wettbewerb ist meine …………….., all meine …………….. vollständig frei auszudrücken und meine …………….. mit ………………………… zu überwinden! Energie verlieren auf mentaler Ebene: ö Negatives ……………………, (“Warum passiert mir das?”) ö Selbst-……………….., ö Denken an die ………………………., ö Denken an die ……………….., ö Negative Selbst-…………………, ö Zu viel …………………..! 



Energie verlieren auf emotionaler Ebene: ö ……………………….., Ohnmacht, ö ……………, …………….., ö ……………………, …………………, ö ……………………….., ö Mich mit anderen ……………………., ö Mangel an …………………., ö Negative …………………………... Von Frustration zu Freiheit -12 -
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Energie verlieren auf körperlicher Ebene: ö Negative ……………-Gewohnheiten, ö Negative …………………….., ö Ständige …………………….. in den Muskeln, ö Zu wenig ……………… und ………………………-Phasen. 



Praxis-Übung: 



Energie ist Macht! Frage Dich mehrfach am Tag: ö ……………… ich jetzt gerade Energie? ö Will ich meine Energie an diese ……………./ ……………….. geben/ verlieren/ verschwenden? Journal Eintrag: (Min. 3 Beispiele pro Tag) 1. Beschreibe kurz die ………………….! 2. Neue ……………………..? 3. ………………….. dieser Entscheidung? 
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Sofort Umsatz durch Webinare… ö Wie ich 236.000,- Euro an Seminaren und Coaching verkauft habe, in ganzen 78 Minuten! ö … und mir dafür €3.000,- plus Spesen bezahlt wurde! ö Wie Sie Ihr Ebook, Ihren Vortrag oder Ihr digitales Produkt in ein €2.000 - €25.000 Coaching-Programm transformieren... in 48 Stunden oder schneller! ö Wie €2.000 - €10.000 Seminar oder Coaching-Umsatz pro Woche machen!



Wie ich das bewerkstelligt habe… ö Ich habe ein …………………. Seminar angeboten, ö Es kamen……. Teilnehmer, ö Ich habe …… Minuten gesprochen , … ausschließlich ………………….! ö In der ………… habe ich Bestellformulare für mein Seminar/ Coaching auslegen lassen. ö Ich habe daraus insgesamt € …………………,- Umsatz gemacht an Personen, die mich vorher noch nie von …………… oder mich …………….. hatten! 



Warum das so gut funktioniert hat… ö Ich habe eine ………………………….. Geschäftspartnerschaft gebildet mit einem …………………… Partner … dem Präsident der Handwerkskammer … SOFORT ………………………… SOFORT Zugang zu einer …………. (Verteiler)! ö Der Raum war voll von vorqualifizierten ………………..! ö Ich habe viel wertvollen ……………… geliefert … ö Konkrete ………………. zu den dringendsten Problemen meines Publikums … kein 08-15 Seminar mit “pitch-Fest”! ö Durch den Vortrag … positionierte ich mich als …………….., DIE Autorität… ein “GURU”. Von Frustration zu Freiheit -14 -
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Warum konvertieren Webinare so gut? Je nach Preis sehen wir Abschluss-Raten von bis zu …%! ö Der ………………….…….. ist ausgeschaltet! (skeptische Verstand), da es als ………………….…….. und nicht als Werbe-Veranstaltung wahrgenommen wird! ö Höhere ………………….…….. der potentiellen Kunden durch Live-Event Ihrer (Verkaufs-) Präsentation! ö ………………….…….. , authentischer Kontakt! Dadurch mehr ………………….…….. in Sie und Ihr Produkt (vs. Webseite) ö Direkte Kommunikation mit dem Interessenten! = persönlichere Präsentation Ihres Angebotes ö Sofort, individuelles Eingehen auf ………………….…….. ! (Q+A) ö Inhalte sind schon vorhanden: Ihre Produktbeschreibung! ö Für jedes Produkt möglich, egal ob digital oder physisch! ö Bis zu 1.000 Teilnehmer in einer Sitzung! 



ö Was ist das effektivste Verkaufs-Medium? …………………………………………………….. ö Welches Online-Medium kommt dem am nächsten? ……………………………………… - 15 - Von Frustration zu Freiheit
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Warum Webinare…? ö Bestes Verkaufs-Effektivität nach dem persönlichen Verkaufsgespräch! ö Wird als (Gratis-) …………… wahrgenommen! ö …nicht als Werbung! ö Beste Quelle von (Kauf-) Leads! ö Kann 100% ………………………. werden! ö Leicht die Unterstützung von Partner zu bekommen (Affiliates!) ö … statt dem Partner zu sagen: „Schick Deine Liste auf meine Verkaufsseite!“ ö Wir kaufen bei Menschen, die wir ö Kennen, mögen und ………………! ö Wenn Sie nur das durch Ihre Webinare erreichen, haben Sie schon gewonnen! ö Das Ziel: …………………. aufbauen! ö Informationen geben, die ……………… zu verstehen, sofort umsetzbar, sofort ………………………….. produzieren! ö Sehen, Hören, Teilnehmen, Interagieren, ö Informationen konsumieren und selber ……….. sein, ö „Virtueller“ Live-Event, ö … vermitteln das Gefühl, dass wir ………….. von etwas Größerem sind. 
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Wobei helfen Ihnen Webinare? ö Leichter, mehr …………….: Produkte, Events, Dienstleistung, … ö ………………. zu geben: Wie Sie …, an Ihre Kunden, Interessenten, Klienten, Patienten usw… ö …………………….. aufzubauen: das Vertrauen und den Respekt Ihrer Interessenten, Kunden und Partner zu gewinnen, ö Als ………………… wahrgenommen zu werden: indem Sie wertvolle, nützliche Insider-Informationen geben, ö Bezahlte ……………. abzuhalten, ö Schnell und einfach digitale …………………………………….. produzieren! ö ……………./ Master-Mind-Meetings abzuhalten, ö ………………. für komplexe Produkte abzuhalten, ö U.v.m. … 



Wer kann Webinare einsetzen…? ö Finanzberater (Anlage-Wissen), ö Autohaus (Vorstellen neues Modell), ö Immobilien-Makler (Haus-Besichtigung), ö Zahnarzt (Neue Technologie, Wichtigkeit regeln.), ö Wein-Versandhandel (Weinsorten, Wein-Wissen/ -Tipps), ö Berater, Steuerberater (Bilanz-Tipps), ö Rechtsanwalt (Praxis-Tipps), Web-Agentur (Infos), 
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5 Dinge, die Sie brauchen! 1. ………………….. – Was, Warum, Wie … das Spiel verstehen. 2. …………………… – Sie brauchen Menschen, die Ihr Angebot kaufen! 3. ……………………… – Inhalt und Visueller Aufbau 4. ………………….. – Etwas, das Sie verkaufen können! 5. …………………….. – Lieferung des Live-Events UND Replay! 



Von „Produkt/ Service“ zu „System/ Methode“! ö Viele Experten, die Ebooks oder Seminare anbieten, vermitteln, allgemeine, offensichtliche Inhalte, die keinen wirklichen Vorteile und …………………. produzieren! ö Kunden wollen jedoch keine „Produkte“, ö Sie wollen ein erprobtes ……………….. oder eine bewiesene ………………….., die ein spezifisches ………………… garantieren! ö Benutzen Sie die Formulierung „Erprobtes System“, oder „XYZ-Methode“, wenn Sie Ihr Webinar entwickeln und verkaufen! 



Der richtige Webinar-Name, für maximale Teilnehmerzahl! ö Richten Sie Ihren Namen nach einem GROSSEN Wunsch/ Bedürfnis/ ………………… Ihres Ziel-Kunden aus: ö Fragen Sie sich: Was ist die wichtigste Sache, die mein Kunde erreichen/ ………………/ loswerden will? ö Vereinfachen und ………………. Sie diesen Haupt-Punkt solange, bis Ihr Produkt quasi unwiderstehlich wird: ö “The Belly Fat Cure” 
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6 tödliche Webinar-Fehler! 



Fehler #1 – ……………… Sie nie zuerst! ö Beginnen Sie nie in Ihrem Webinar, zuerst Ihr ……………. präsentieren! ö Sie müssen als erstes Ihre ……………. beweisen und ö Hochwertigen, nützlichen …………… präsentieren! ö Geben Sie zuerst, dann kommen Ihre Zuschauer automatisch auf Sie zu! 



Fehler #2 – Warten bis Sie bereit sind… ö Sie sind niemals bereit…! ö Sie lernen durch Anleitung und ERFAHRUNG! ö „Fertig ist besser als perfekt!“ ö Setzen Sie ………….. um! ö Beginnen Sie ………………….. und werden Sie besser! 



Fehler #3 – Schlechtes ……………. … ö Das Audio ist das wichtigste Element für Ihre Zuhörer! ö Es gibt zwei Hauptwege, wie Sie schlechtes Audio produzieren: ö 1.) Schlechtes …………..! ö 2.) Kein …………………..! ö Tipp: …………….. nutzen und Audio-Check zu Beginn eines JEDEN Webinars! 
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Richtig gutes Audio: ö PC-Mikro/ PC-Lautsprecher ö Hama Lavalier-Mikrofon LM-09 ö Amazon: € 27,- ö Sennheiser PC 7 USB Headset ö Amazon: € 26,98, ö Über Nacht geliefert ö Vorsicht mit Nebengeräuschen! ö Vorsicht bei geöffnetem Mikro! ö Immer: Audio-Check zu Beginn! 



Fehler #4 – Kein …………………. … ö Ein Mittschnitt oder Replay ist ein guter Grund für eine ……………. Email! ö Ein Replay ist eine ……………… Verkaufs-Maschine! ö Darum: KEIN Webinar OHNE …………………!!! 



Fehler #5 – 10 oder 1.000? Es macht keinen ……………………..! ö Wenn Sie 10 hoch qualifizierte Teilnehmer auf Ihrem ersten Webinar haben, ist das ein ERFOLG! ö Sie brauchen nicht gleich 1.000 Teilnehmer, ö Besser 10 echte Kauf-Interessenten, ö Als 1.000 Gratis-Sucher, …die ihre Miete nicht bezahlen können! ö Präsentieren Sie immer, als wenn es 1.000 Teilnehmer wären!!! ö Sie wissen nie, wer zuhört! Von Frustration zu Freiheit -20 -
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Fehler #6 –Keine …………………! ö Dringlichkeit ist so mächtig, es ist Ihre Pflicht, auf jedem Webinar Dringlichkeit einzubauen! Es ist einfach: “Bis zum Ende des Webinars zahlen Sie 50%, danach gilt wieder der reguläre Preis!” ö Oder €50,- Discount bis zum Ende des Webinars, ö Oder ein Bonus für die nächsten 24 Stunden! (einen, den Ihre Interessenten haben MÜSSEN!) ö Oder: Die ersten 10 Besteller erhalten zusätzlich kostenlos einen Bonus! ö Oder alle drei zusammen: ö Das ist …………… Dringlichkeit und kann Ihren Verkaufs-Umsatz verdreifachen! 



Ablauf Webinar: ö Von einem 60 Min. Webinar sind die ersten …. Min. Content und NUR Content ö Und die letzten …. Minuten sind Ihr Pitch! ö Demonstrieren Sie als erstes die ………….. und ……..…….. Ihres Produktes und ö ………………………, die bestehende Kunden damit erzielt haben! ö Zeigen Sie, wie Sie selbst das Produkt benutzen und welche Vorteile es Ihnen beschert! „… hilft Zeit und Geld zu sparen..!“ 
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Business-Aufbau durch Webinare! ö Webinare sind eine der besten Quellen qualifizierter Kauf-Leads! ö Affiliates als Einlader nutzen und ö Sofort deren Verteiler (Liste) nutzen und ö Sofort deren Vertrauen nutzen! ö Anmelde-Seite ist eine Optin-Seite, wird aber als Gratis-Geschenk und kostenloser Content wahrgenommen! 



Die Webinar Verkaufs-Formel: 



Hochwertige Produkte: ö = Gute ………………………………….. ö = hoher Nutzen ö = ………………….. Kunden ö = Hohe ………………………-Rate ö = langfristig, ………………….. Business-Strategie! Hochwertiger Content: ö = Interessenten werden Sie als ………………….. sehen ö = werden Sie kennen, mögen und Ihnen ……………….! ö = “……………… Webinar” Kommentare! 
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Soziale Beweise! ö “Wer hat unser Produkt gekauft?” ö ………………..? ö ……………-Referenzen! ö ……………………….! ÜBUNG: 



Legen Sie Ihren Webinar-Start fest! Legen Sie Ihr erstes Webinar fest! - Es ist wichtig, verbindliche Termine zu definieren und dafür Verantwortung zu übernehmen! §



Wann soll Ihr erstes Webinar stattfinden? Datum/ Uhrzeit? 



.......................................................................................................... §



Wie viele Webinare wollen Sie monatlich durchführen? 



............................................................................................................ §



Was sind die besten Tage & Zeiten für Ihre Zielgruppe? 



............................................................................................................ 
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Ihre 100.000 Euro



Webinar Verkaufs-Maschine nach der Lambert S.M.A.R.T. Methode! Ein Webinar bietet die Chance, ähnlich hohe Konvertierungszahlen wie im persönlichen Verkaufsgespräch zu erzielen, aber der Erfolg liegt in der richtigen Vorbereitung und Strategie! 1.



Starke ………………..-Strategie – Webinar-Titel (Schmerz, „Die 3 dümmsten…“, starkes Versprechen), 3-5 Teilnahme-Nutzen (Bullets), Video, Datum, Zeiten, Sommer, WM, Email-Sequenz, 2-3 Einlade-Emails 2 oder 3 Tage vor Webinar-Beginn, psychologische Email-Texte, WebinarEinlade-Seite, Mini-Umfrage, 



2.



M………………. & ………………………. Ihres Webinars – Technik, Präsentation, Animation, Einstieg, Interaktion, Hook, Kompetenz/ Positionierung, Beweise, Audio, Mitschnitt, mehrere Moderatoren, geplante F+A Session um Einwände aufzulösen 



3.



A……………., unwiderstehlich – Klares, spezifisches Angebot (einfach), schwerer Nein, als Ja zu sagen? Angebots-Bezeichnung, Eigenes geschütztes System, Bonus, Garantie, Präsentation des Preises, Dringlichkeit 



4.



Richtige ……………………-Sequenz – Bis zu 95% des Umsatzes liegen im systematischen, intelligenten Follow-Up Ihres Webinars! - Nur heute, 48 Stunden, 2-5 Emails, Download Freebie, Mitschnitt fertig!, Persönliche Empfehlung, Ratenzahlung, F+A, Kunden-Meinungen (Ich liebe es, solche Emails zu erhalten!), iTalk 



5.



T………………. gewinnen– Bauen Sie Ihre Liste auf mit kaufstarken Leads von anderen erfolgreichen Listen-Besitzern! - Gewinnen Sie Affiliates, die regelmäßig für Ihre Webinare einladen. Testen Sie mit Ihrer Hausliste, dann gewinnen Sie große Partner durch hohe Konvertierungszahlen! 
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Ihre 100.000 Euro



Webinar Verkaufs-Maschine nach der Lambert S.M.A.R.T. Methode! Ein Webinar bietet die Chance, ähnlich hohe Konvertierungszahlen wie im persönlichen Verkaufsgespräch zu erzielen, aber der Erfolg liegt in der richtigen Vorbereitung und Strategie! ö Warum die meisten ihr Einkommen selbst begrenzen… und wie Sie …………………….. mehr Menschen erreichen/ helfen/ Geld machen…! ö Das Geheimnis, wie Sie Ihren Umsatz nach Ihrem Online-Seminar ……………………………! ö Wie Sie Ihre Teilnehmer/ Zuschauer bis zum ……………. halten! ö Das Geheimnis, ohne ………….. zu verkaufen mit riesigem Ergebnissen… 



Das Problem der meisten Geschäfts-Modelle…! ö Wir verkaufen unsere ………………………. 1:1…! ö Die Lösung… ö „Machen Sie Ihr Angebot mehr als einer Person zu einer Zeit!“ 



Business-Aufbau durch Webinare! ö Webinare sind eine der besten Quellen qualifizierter ………….-Leads! ö ……………….. als Einlader nutzen und ö Sofort deren ………………… (Liste) nutzen und ö Sofort deren ………………….. nutzen! ö Anmelde-Seite ist eine Optin-Seite, wird aber als Gratis-Geschenk und kostenloser Content wahrgenommen! 
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Lead-Qualifizierung durch Webinare: ö 2 Webinare pro Woche á 40 Wochen, ö 200 Teilnehmer pro Webinar, ö = 16.000 Kauf-Leads in 1 Jahr!!! ö Bedeutet: Sie 5.000 – 10.000 Euro pro Monat! ö UND SIE MACHEN GUTES GELD DORTHIN! 



Ihre 100.000 Euro Webinar Verkaufs-Maschine! Mit der Lambert S.M.A.R.T. Methode! ö S…………….. ………………….-Strategie, ö M…………….. & Psychologie, ö A……………., unwiderstehlich, klar & spezifisch, ö Richtige …………………..-Sequenz, ö T……………………. gewinnen! 



Erstellen Sie einen visuellen Plan! 
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Starke Einlade-Strategie! ö Webinar-……………. (Schmerz, „Die 3 dümmsten…“, starkes Versprechen), ö 3-5 Teilnahme-……………… (Bullets), ö Einlade-………………., ö Datum, …………………., Sommer, WM, ö Email-………………, …………. Einlade-Emails 2 oder 3 Tage vor Webinar-Beginn, ö Psychologische Email-Texte, ö Webinar-Einlade-……………., ö Mini-…………….., 



1. Der richtige Webinar-Titel für maximale Anmelde-Zahlen…! Identifizieren Sie die 5 drängendsten Probleme Ihres Ziel-Kunden! … Wählen Sie das mächtigste! …Grund, dass er teilnimmt! Beispiele: ö Schlaf-Spezialist - Das größte Problem Ihrer Kunden wird darin liegen, dass sie Probleme beim Ein- und Durchschlafen haben, so dass der Inhalt Ihres Vortrags wie folgt aussehen könnte: ö „5 einfache Wege um leichter ein- und durchzuschlafen!“ ö Dating-Coach – Das größte Problem Ihrer Kunden ist es einen Partner zu finden. Ihr Vortragsthema wäre also: ö „Drei Dinge, die Sie nicht tun um den Mann Ihrer Träume zu finden (aber tun könnten)!“ 
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Beispiele: ö Experte für Frauengesundheit – Das Problem Ihrer Kunden: Nicht in der Lage zu sein ein Kind zu bekommen, schmerzhafte Periode, wenig Energie, sich unglücklich fühlen. Das Thema könnte also sein: ö „Drei Dinge die Sie wissen müssen, um Ihre monatlichen Stimmungsschwankungen und Schmerzen zu beseitigen und sich an jedem Tag großartig zu fühlen!“ Nutzen-Titel: ö „Die 3 besten Wege, Ihren Umsatz zu verdoppeln in nur 4 Wochen!“ 



............................................................................................................ ............................................................................................................ Schmerz-Titel: ö „Die 3 dümmsten Fehler…!“ 



............................................................................................................ ............................................................................................................ ............................................................................................................ 



2. Wirksames Einlade-Video: ............................................................................................................ ............................................................................................................ 



3. Maximale Anmelde-Zahlen durch eine intelligente Einlade-Seite! ............................................................................................................ ............................................................................................................ ............................................................................................................ 
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4. Mini-Umfrage mit der Doppel-Whopper Strategie! 



Übung 



Ihre eigene Doppel-Whopper Strategie! 1. Stufe = Webinar-Titel: 



............................................................................................................ ............................................................................................................ 2. Stufe = Gratis-Dienstleistung: Was braucht Ihr Ziel-Kunde unbedingt? Beratung/ Analyse/ Telefon-Coaching…? 



............................................................................................................ ............................................................................................................ Die 3 Schlüssel-Frustration-Fragen: Was sind die 3 schmerzhaftesten Probleme/ Schlüssel-Frustrationen Ihres ZielKunden…? 
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Mechanik & Psychologie Ihres Webinars! ö ……………….., ö Präsentation, Animation, ö Ablauf, Einstieg, Interaktion, ö ……………., ö ……………………../ Positionierung, Beweise, ö Audio, …………………., mehrere Moderatoren, ö geplante ……………. Session um Einwände aufzulösen, 



PLPL – Ihre Webinar Verkaufs-Psychologie! Der richtige Content… 







ö ……………… ist der mächtigste Motivator! 



ö Schmerz schreit nach Heilung/ einer Lösung! ö ………………….. & ………………….! 
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Webinar-Strategie! Differenzieren Sie sich von allen anderen! 







Identifizieren Sie die 5 ……………………. Probleme Ihres Ziel-Kunden! ö … Wählen Sie das mächtigste! ö Das ist der ………………., dass er am Webinar teilnimmt! ö Jetzt geben Sie eine tiefe und ins Detail gehende ……………. dazu! ö Nehmen Sie das erste Element Ihres EGS und trainieren Sie es in der Tiefe mit den wichtigsten Aha-Erlebnissen und ö Kontroversen Statements, gegen den Mainstream! Am Ende machen Sie ihm bewusst, was ihm immer noch fehlt! ö Z.B. die restlichen Schritte Ihres EGS, oder ö Das …………….. auf eine höhere Ebene bringen, oder ö Eine tiefe und nachhaltige …………………………. zu installieren! 



- 31 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Übung 



Ihre PL-PL-Strategie für maximalen WebinarUmsatz…! PROBLEM: Welches Problem Ihres Ziel-Kunden löst Ihr Gratis-Webinar? ö Beispiel 1: “Meine Kunden lieben, was sie tun und wollen mehr Umsatz, aber sie hassen das Verkaufen!” ö Beispiel 2: “Meine Kunden wollen eine perfekte Bikini-Figur, ab sie sind frustriert von Diäten und hassen Sport!” 



.................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. 



LÖSUNG: Welche Lösung vermittelt Ihr Gratis-Webinar? ö Beispiel 1: “Mein Webinar zeigt, wie Ihre Kunden automatisch bei Ihnen kaufen ohne als Vertreter rüber zu kommen …durch unwiderstehliche Angebote…” Webinar-Titel: “Verdoppeln Sie Ihren Umsatz durch unwiderstehliche Angebote – für alle, die lieben was sie tun, aber hassen, zu verkaufen!” 



.................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. 
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Schritt #4/ 2: 



Ihre PL-PL-Strategie für maximalen WebinarUmsatz…! PROBLEM #2: Welches Problem gibt es immer noch/ was fehlt ihnen noch, auch nachdem Sie die Lösung gezeigt haben, die Ihr Webinar versprochen hat? ö Beispiel 1: “ Ein unwiderstehliches Angebot ist nur ein Teil Ihres Marketing-Systems. Um wirklich frei zu werden von der Kalt-Akquise & vom Verkaufen, brauchen Sie ein automatisiertes System, das für Sie verkauft!” 



.................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. 



LÖSUNG #2 = ANGEBOT: Was bieten Sie, dass dieses neue Problem löst? ö Beispiel 1: “ Meine 100.000 Euro Verkaufs-Maschine automatisiert Ihren Verkaufs-Prozess und befreit Sie von der lästigen Akquise…!” Produkt-Name: “Die 100.000 Euro Verkaufs-Maschine – für alle, die lieben was sie tun, aber hassen, zu verkaufen!” 



.................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. 
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Webinar-Strategie Wie Sie hundertmal mehr Menschen erreichen und in 60 Minuten mehr Umsatz machen als im gesamten letzten Geschäftsjahr! 
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Teil 1 Aufmerksamkeit packen! 1. Begrüßung 2. Aufmerksamkeit packen 3. Mein WARUM (warum ist das für ihn jetzt wichtig?) 4. Ausruf des ZP (für wen ist das?) 5. Mein spezifisches Versprechen 6. Hook bis zum Ende zu bleiben! (Angebot preframen) 7. Autorität (Wer bin ich für wen?) 8. Engagement (Optional) 9. Differenzierung: was unterscheidet unser System von allen anderen? 10. Unsere Lösung/ Chance abgesichert (unabhängige Studie) 11. Future Pacing – Wie sieht seine Zukunft damit aus? 12. The Transition ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................
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1) Begrüßung Hier setzen Sie den Ton und die Erwartung: ö Lassen Sie Ihre Leidenschaft zu helfen rüber kommen. ö Fordern Sie Aufmerksamkeit & Mitarbeit (Stift & Papier) ö Audio-Check – Interaktion trainieren… ö „Schreiben Sie bitte mal unten in den Chat, ob ich gut zu hören bin, von wo Sie zugeschaltet sind und ob Sie gute Laune mitgebracht haben!“ ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................



2) Die volle Aufmerksamkeit packen (1 Min) Sprechen Sie über Ihr WARUM: ö Wem sind Sie hier, wobei zu helfen? ö Welche …………….. helfen Sie zu lösen? Studien/ Statistiken? ö Welche ……………….. versprechen Sie? Produzieren Ihre Kunden?



............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ............................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................
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3) Warum ▸ Jetzt wichtig? (1 Min) ö Welche …………../ Veränderungen zwingen ihn, zu handeln? ö Warum ist es …………….. für Ihr ZP zuzuhören, wenn sie ihr ultimatives Ziel erreichen wollen? ö Welche Studien zeigen die ………………………….? “Wie verhindern Sie, dass Sie Teil dieser (negativen) Statistik werden?”



4) Für ▸ Wen ist das Webinar? (30 Sek.) ö Sagen Sie …………………, für wen Ihr Webinar ist! ö Sortieren Sie die aus, die Sie ………… wollen!
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5) Das spezifische Versprechen (30 Sek.) ö Was lernt Ihr ZK, im Webinar? ö Welche ………………….. werden Sie bekommen? ö Bleiben Sie konsistent mit dem Webinar-Titel



6) Der Hook bis zum Ende zu bleiben (30 Sek.)i ö Warum sollen sie bis zum Ende bleiben? ö Tipp: Vorsicht mit Gratis-Geschenken! ö … damit ziehen Sie die ………………….. Menschen an! ö Positionieren Sie hier Ihr Angebot!



Wie Sie Ihre Zuschauer bis zum Ende halten! ö Video - Call-To-Act ö Webinar - Angebot ö Lassen Sie Ihre Zuschauer/ Teilnehmer gleich am …………….. wissen, ö Dass am Ende etwas ………………. auf sie wartet: ö Ein wertvoller Tipp, eine Abkürzung, ein Gutschein, ein Geschenk ein Tool, eine Ressource usw… …der Hook! ö Kurz und knackig! - Ein „Muss-ich-haben“ Tipp!
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ö Oder Sie verlosen etwas Wertvolles! „Am Ende ziehen wir einen Glücklichen, der mein 4.000 Euro Paket für die Hälfte bekommt!“ 



7) Ihre ▸ Expertenstellung (2 Min.) ö Ihre Autorität/ Expertenstellung muss klar, präzise und zeigen, dass Sie ihm helfen können, sein Problem …………………. zu lösen und Ihr ersehntes Ziel zu bekommen. ö Bauen Sie bei Ihrem ZK Sehnsucht auf, dort zu stehen wo Sie heute sind. Wo steht Ihr ZK heute und wo stehen Sie? (= wo er sich hinsehnt!) ö Einfache Formel: ▸ Hallo, mein Name ist … und ich helfe seit …. Jahren …. Ziel zu erreichen. Ich selbst habe …. [großes Ergebnis]. Aber das war nicht immer so…



8) ▸ Engagement (2 Min.) ö Fragen Sie Ihre Teilnehmer, Welche Themen sie interessieren? ö Was genau sie lernen wollen? ö Was ihre Herausforderungen bisher mit Ihrem Thema sind…?



9) Was differenziert Sie von allen anderen? (1 Min.) ö Dieses Webinar ist anders, als das, was Sie bisher kennen… ö Weniger Risiko, weniger Aufwand, schneller Ergebnisse, etc…
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10) Verstärken Sie die Chance (1 Min) ö Durch weitere Zahlen/ ………………../ ………………….: ö Bsp.: “Allein in Deutschland werden Jahr für Jahr über 850 Mrd. Euro übers Internet angebahnt und generiert!” ö Formel: “Branchen-Problem (hier ist das Problem) -> unsere Lösung (hier ist, wie wir das Problem gelöst haben!)



11) Future Pacing (1 Min.) ö “Stellen Sie sich vor, wie sich Ihr Leben ……………….. würde, wenn Sie 10mal mehr Umsatz machen… Wenn Sie €20.000 und mehr pro Monat netto verdienen! ö Malen Sie ein …………………… Bild ihres idealen ……………..: Wie sieht sein Leben dann aus? (Schau in den Spiegel Methode) ö Sie müssen die ………………….. fühlen die versprochenen/ gezeigten …………………. zu haben!



12) Übergang zum Angebot (1 Min.) ö Die Bullet-Points der 3 großen P-Shifts!
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Teil 2 Vertrauen & Respekt Lösen Sie drei Vorurteile auf, die Ihren ZK bisher hindern, ans Ziel zu kommen, indem Sie ihm helfen, einen Paradigma-Shift im Denken/ Fühlen/ Glauben zu erleben (AhaErlebnis). 1. Shift 1: “Mein ………………” Zeigen Sie Ihr Konzept / System 2. Shift 2: “……………………. #1” – Interner Glaubenssatz Bsp.: “Ich kann das nicht, weil …zu alt/ Reden/ Internet…” 3. Shift 3: “……………………. #2” – Externer Glaubenssatz Bsp.: “Andere Dinge hindern mich daran, …. Geld/ Mitbewerb/ !” 4. ………………………………. der P-Shifts (mit Formulierungen, die die neuen Glaubenssätze ansprechen und Nutzen Ihres Systems) 5. “Habe ich mein …………………… eingelöst…?” (Schleife schließen zu Versprechen in Teil 1) 6. Übergang zum Angebot: gezielt auf Ihr Versprechen ............................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................
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1) Shift #1: “Mein System”



ö Zeigen Sie Ihr Konzept / System ö Im ………………….., nicht im ……………… ö Sonst: …………………./ ……………………..! ö „Was, Nicht ……….!“



............................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................
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Die “P-SHIFT” FORMEL 1. Die Headline 2. Markieren Sie den verbreiteten ▸ Glaubenssatz/ Vorurteil als FALSCH oder SCHWIERIG 3. Verstärken Sie den …………………. so zu glauben, indem Sie die Konsequenzen real machen. FRAGE: “WARUM?” 4. Erklären Sie den P-SHIFT um Vorurteil umzukehren 5. Zeigen Sie P-SHIFT als Teil Ihrer Methode, System… 6. Den ………………. aufzeigen (Warum das gut für ZP ist) 7. Neue …………… bewusst machen (Was kannst Du tun/ sein/ haben wenn Du mein System besitzt) 8. Übergang zum nächsten begrenzenden Vorurteil (P-Shift)



1) Die Headline ö Wie Sie [stärkste Sehnsucht] [Nutzen/ Ergebnis] bekommen/ erreichen, OHNE (Haupt-Hindernis) in … [x] Tage/ Wochen/ Monate. ö Verbreitetstes Vorurteil/ Mythos entlarven ö spezifisches Nutzen-Versprechen
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2) Markieren Sie den verbreiteten ▸ Glaubenssatz/ Vorurteil als FALSCH oder SCHWIERIG ö Auflösen eines verbreiteten Problems, Thema oder Vorurteil/ Glaubenssatz [GS] ö GS -> ………………….. -> genauso ……………… -> …………………….



3) Verstärken Sie den Schmerz so zu glauben, indem Sie die Konsequenzen real machen. FRAGE:L “WARUM?” Tatsache ist, heute machen bereits 14jährige Millionen übers Internet. Fakt: Das Internet produziert mehr Millionäre, als jedes andere Medium. …



4) Erklären Sie den P-SHIFT um Vorurteil umzukehren Das Problem ist, Studien zeigen: ein Neukunden braucht 7-9 Kontakte, bevor er genug Vertrauen aufgebaut hat, dass er kauft. Leider kommen Besucher auf Ihre Homepage in der Regel nur einmal!
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5) Zeigen Sie P-SHIFT als Teil Ihrer Methode, System… ö Helikopter-Blick auf die Einzel-Konzepte Ihrer Methode ö Zeigen Sie wertvollen Content, den Sie sofort anwenden können und damit Erfolgserlebnisse haben… ö Zeigen Sie ihnen live, wie Sie bessere ………………………. mit dem Paradigma-Shift erzielen



6) Den ▸ Nutzen aufzeigen (Warum das gut für ZP ist) ü Nutzen #1 ü Nutzen #2 ü Nutzen #3
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7) Neue Chance bewusst machen Was Sie ………./ …………./ …….. können, wenn Sie Ihr System besitzen: ü Neue Chance #1 ü Neue Chance #2 ü Neue Chance #3



8) Übergang zum nächsten begrenzenden Vorurteil (P-Shift) “OK, Herr Lambert, verstanden, aber was ist mit … [nächster logischer Einwand]”
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Teil 3 Machen Sie ein unwiderstehliches Angebot (Angebot zu helfen)



1. “Es ist Ihre Entscheidung!” 2. Ihr …………………../ Ihre Lösung einführen 3. Die 3-5 stärksten …………….. präsentieren - “Wenn Sie auch endlich …” 4. Haupt-Komponenten des Angebots: “Was Sie bekommen!” (für jede Komponente wiederholen) a) Was Sie damit ……. können b) …………..: welche Ergebnisse es für andere erzielt hat (Referenzen) c) Nächste Komponente und ………….. warum sie sie brauchen 5. ……….. aller Komponenten = …………………….. 6. CTA #1 ……………: Spezielles Webinar-Angebot 7. Wert ……………./ …………………: d) “Wenn es nur [Ergebnis] produzieren würde, wäre es das wert?” e) Was ist ein Ergebnis wert für Sie? f)



Vergleich ……………./ …………….: §



2 Optionen: Sie engagieren mich (kostet €€€€) oder kaufen mein Schritt-für-Schritt-System und schauen mir über die Schulter, wie 



§



Andere Programme / Dienstleister verlangen €€€€ mehr und bieten nur einen Bruchteil an Wert 



8. CTA #2 ………………: “Aber es kommt noch besser…!” •



unschlagbare ………………………….. 



•



Fast-Action …………. #1 Erklären, warum wichtig 



•



Fast-Action Bonus #2 Erklären, warum wichtig 



•



Fast-Action Bonus #3 
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9. Letzte ………………………………..: Liste Komponenten + Risiko-Garantie + Fast Action Bonus #1 + Fast Action Bonus #2 + Fast Action Bonus #3 10. CTA #3 ……………………….: lassen Sie ihn den schmerzhaften Fall erleben, wenn er Ihr Angebot nicht wahrnimmt! … und was er alles verpasst! 11. Was er genau als nächstes tun muss 12. …………………………………………….: Q&A 
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Eigenes Geschütztes System (EGS): Kompetenz & Ergebnisse! Entwickeln Sie Ihr eigenes System und nehmen Sie Ihren Platz als Experte ein! 



Warum Ihr eigenes System…? „Damit Sie fähig sind, Ihr Angebot überzeugend zu kommunizieren, weil Sie ein eigenes System haben, das die versprochene Transformation garantiert und Ihrem Ziel-Kunden die Sicherheit gibt in sich selbst zu investieren und „JA!“ zu Ihrem Angebot sagen?“ 



Warum brauchen Sie Ihr eigenes geschütztes System (EGS) …? ö Ihr EGS ist der Schlüssel zu Ihrem Hochpreis-Produkt! ö Identifizieren Sie die einzelnen ……………. Ihres eigenen Systems, ö Damit Sie Ihr 1:1 Lebenszeit Hamsterrad, ö Transformieren können und so hundert, ja tausend Mal mehr Menschen helfen können! ö Wenn Sie die einzelnen Schritte identifiziert und dokumentiert und didaktisch aufbereitet haben, ö Können Sie die besten …………-Elemente daraus nehmen und als Webinar, Ebook, Insider-Report usw. weggeben ö Und dann Ihren Ziel-Kunden zeigen, wie er mehr davon bekommt! (Ihr ganzes EGS!) ö Sie positionieren sich als ………………. und belegen Ihren eigenen …………….. und Platz im Markt! (Marketing, EKS, Atkins Diät usw…) ö = Ihr eigenes geschütztes System! ö Sie …………… mehr Menschen in weniger Zeit! ö Helfen mehr Menschen besser! ö …machen viel mehr …………..! ö Verkaufen Ihre Produkte/ Dienstleistung ………………….. und effektiver! 
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Die Richtige Follow-Up-Sequenz für maximalen Umsatz! ö Bis zu 95% des Umsatzes liegen im systematischen, intelligenten Follow-Up Ihres Webinars! ö Nur heute vs. 48 Stunden, 2-5 Emails: ¨ Download Freebie, ¨ Mitschnitt fertig!, ¨ Persönliche Empfehlung, ¨ Ratenzahlung, ¨ F+A, ¨ Kunden-Meinungen (Ich liebe es, solche Emails zu erhalten!), ¨ iTalk 
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Wie Sie Ihren Umsatz nach dem Webinar verdreifachen! ö Wenn 100 Personen sich anmelden, nehmen nur ……………….. wirklich teil. ö Wenn von den 30% 8 kaufen zu €1.000 = €8.000 und 8 Personen, denen Sie helfen können! ö Was wenn ich die 70% erreichen könnte, die sich angemeldet aber nicht teilgenommen haben? ö … das könnten 16 Kunden und €16.000 mehr Geld sein! ö Also 24 Menschen/ €24.000 statt €8.000 und 8 Personen! ö Einfach dadurch, dass Sie meine FUP Email-Sequenz mit Abschluss-Event einsetzen! 



Sequenz von E-Mails für ca. 2 Wochen, bis Ihr Angebots-Event schließt! 1. Eine Sequenz geht an die 70%, die sich angemeldet, aber nicht teilgenommen haben, 2. Eine zweite Sequenz geht an alle die teilgenommen, aber nicht direkt gekauft haben. ö Nutzen Sie “Entschuldigen-Sie” basiertes Marketing: ö “Entschuldigen Sie …, Sie hatten sich angemeldet zum Webinar: “Die 3 dümmsten Fehler…!” und konnten wohl nicht teilnehmen…!? – Wir haben das ganze Live-Webinar aufgezeichnet und bieten als besonderen… Wenn Sie Interesse haben …!” ö Bieten Sie begrenzte Incentives für jeden, der den Replay anschaut: ö Handouts, Templates, Quiz, weiteres Webinar, limitiertes GratisGeschenke… 



Ein intelligentes Abschluss-Event kann Ihren Umsatz nochmals verdoppeln! ö Bieten Sie eine ………….. Session als Webinar, ö Eine Verlosung eines Produktes/ Seminarplatzes … Zeigen Sie live Kunden-……………………., - 51 - Von Frustration zu Freiheit
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Benutzen Sie Dringlichkeit und Verlust-Angst, um mehr Abschlüsse zu motivieren! Benutzen Sie Verknappung! ö “Die ersten 10/ wer heute bestellt erhält zusätzlich kostenlos eine Stunde persönliches Coaching im Wert von €250,-!” ö „.. Und wenn Sie mein Bonus-Paket zusätzlich kostenlos haben wollen, dann bestellen Sie unbedingt noch heute bis 24:00 Uhr…“ ö „…normalerweise verkaufen wir dieses Paket für 500 Euro. Ihnen als Webinar-Teilnehmer gebe ich ein großartiges Angebot: Sie können das gleiche Paket heute für €200,- haben. Die einzige Einschränkung. Ich kann diesen Preis nur für wenige Stunden geben. Diese einmalige Aktion gilt also NUR bis heute 24:00 Uhr!“ 



Verlust-Angst, um mehr Abschlüsse zu motivieren! ö „.. Für die ersten 20 Besteller, gebe ich zusätzlich kostenlos ein Exemplar meines …“ ö „…für die nächsten 60 Minuten, erhalten Sie zusätzlich kostenlos eines meiner beliebtesten Produkte im Wert von €297,- ...!“ 



Aktions-Preis nur während dem Webinar! Sie machen Ihr Angebot am Ende Ihrer Präsentation gültig NUR bis das Webinar vorbei ist! ö Dann geht der Preis …………….. und/ oder ein ………………………. verfällt. ö Das motiviert Teilnehmer ernsthaft JETZT zu entscheiden, ob Ihr Angebot für sie richtig ist, anstatt es zu “überdenken”, was normalerweise zu einem verpassten Abschluss führt. Von Frustration zu Freiheit -52 -
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KBC Heft Monat 3 












 


[image: alt]





KBC Heft Monat 2 
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KBC Heft Monat 2 
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KBC Heft Monat 2 












 


[image: alt]





KBC Heft Monat1 
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KBC Heft Monat1 
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Ausfuelltext KBC 2 
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Ausfuelltext KBC 2 
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KBC 4 Traum final 
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Heft 3-2016 Book v1.indb - Juris 

09.03.2016 - begriff im Vergleich zur bisherigen Rechtsprechung des. EuGH26 ...... sicherungssumme aus einer Kapitallebensversicherung, wenn sie in die ...
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Heft 3-2016 Book v1.indb - Juris 

09.03.2016 - Datenbank verlinkte Online-Kommentar wird stÃ¤ndig aktualisiert. www.juris.de/sgbv ... INHALT. SozialversicherungsbeitrÃ¤ge auf eine Ã¼ber .... Instanz geschlossenen Teilvergleich, der sÃ¤mtliche erstin- stanzlich geltend ...
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Heft 3-2016 Book v1.indb - AZSLIDE.COM 

03.03.2016 - Lehrstuhl fÃ¼r Deutsches und EuropÃ¤isches Prozess- und Arbeits- recht sowie BÃ¼rgerliches Recht an der ..... gegen die â€žDeutsche Bundesbahn AGâ€œ in diesem Fall nicht mehr weiterverfolgen, sondern es dann ...... Fanal.31 Hintergrund i
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Erinnerungen aus meiner Kriegsgefangenschaft 3. Heft 

Hamburg) einig, daÃŸ uns die ganze Welt und Auffassung Nietsches gar nicht .... Architekt Martens â€“ war zwar von von der Wasserkante [LÃ¼beck?] und eine echt.
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ausfuelltext kbc 4 
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ausfuelltext KBC 1 
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ausfuelltext KBC 1 
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Ausfuelltext KBC 2 
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Monat / Jahr: Vorlage Belegungsplan 

25. 26. 27. 28. 29. 30. 31. Belegung x x x x x x. x x/r r r x x x/x x x. Personen. 3. 4. 4. 3. 3. 3. 3. 5. 5. 5. 2. 2. 4. 4. 4. Name/Firma. Meyer. ASF. Schulz. ASF.
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das gartenjahr die richtige planung monat fur monat dbid 1h2u 
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2017 Monat: Oktober SC Thunerstern ... 

Trainer-Si 18'30. Mi. 18. Training 20'00-21'30. Training 21'30-23'00. Training 18'15-20'00. Training 18'15-20'00. Training 16'30-18'15. Mat-Ausg 19'00-.
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2017 Monat: Oktober SC Thunerstern ... 

Mi. 4. Training 20'00-21'30. Training 21'30-23'00. Training 18'15-20'00. Training 18'15-20'00. Training 16'30-18'15. SF Training 21'30-23'00. Do. 5. SF. Fr. 6.
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Heft 6.p65 

chen Voraussetzungen schaffen, um hier zu ... chen SchÃ¼lers kÃ¶nnte beispielsweise so aus- sehen: ... Macht man sich die Untersuchung von Lynn.
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Werkstatt:Praxis, Heft 61 - Bund.de 

Schutz vor KriminalitÃ¤t ist eine der wich tigsten AlltagsqualitÃ¤ten in den Stadtquar tieren, so die Ergebnisse der Umfrage des. BBR 2008.8. GrÃ¼nflÃ¤chen, die in ...... Die ersten Erfahrungen in der Benutzung des umgestalteten StraÃŸenraumes zei ge
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womens history heft 3 frauen in der pdf 

Pdf? You may think better just to read womens history heft 3 frauen in der Pdf the old fashioned way you know, as in paperbacks or hardcovers? The answer is ...










 











Copyright © 2024 P.PDFDOKUMENT.COM. Alle Rechte vorbehalten.

Über uns |
Datenschutz-Bestimmungen |
Geschäftsbedingungen |
Hilfe |
Copyright |
Kontaktiere uns










×
Anmelden






Email




Password







 Erinnere dich an mich

Passwort vergessen?




Anmelden














