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Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Das *NEUE* 1 Million Euro Internet- & Business Coaching-Programm 1. Monat



Meinen Lebenszweck finden und daraus ein Business entwickeln, auf das ich stolz bin und das mich frei, reich & glücklich macht!



ACHTUNG: Sie haben nicht das Recht zum Abdruck oder Verkauf dieser Schrift. Sie dürfen den Inhalt dieser Schrift nicht verbreiten oder verkaufen, egal in welcher Form. © 2017 LAMBERT AKADEMIE GmbH Alle Rechte vorbehalten. Kein Teil dieses Reports darf ohne vorherige schriftliche Genehmigung des Autors reproduziert oder in irgendeiner Form übermittelt werden, weder elektronisch, mechanisch oder in sonst irgendeiner Form. Sie dürfen den Inhalt, oder Auszüge davon, nicht verkaufen, weitergeben oder anderweitig vervielfältigen bzw. in irgendeiner Form gewerblich nutzen. Haftungsausschluss und rechtliche Hinweise: Die hierin enthaltenen Informationen stellen die Meinung des Autors zum Zeitpunkt der Veröffentlichung dar. Aufgrund der Geschwindigkeit, mit der sich Bedingungen ändern, behält sich der Autor das Recht zu ändern und zu aktualisieren vor. Der Bericht ist nur zu Informationszwecken. Weder der Autor, noch seine Tochtergesellschaften / Partner übernehmen Verantwortung für Fehler, Ungenauigkeiten oder Auslassungen. Etwaige Kränkungen von Personen oder Organisationen sind nicht beabsichtigt. Wenn Beratung über rechtliche oder damit zusammenhängende Angelegenheiten erforderlich ist, sollten die Dienste eines vollständig qualifizierten Professionellen gesucht werden. Dieser Bericht ist nicht zur Verwendung als Quelle für rechtliche oder buchhalterische Beratung vorgesehen. Sie sollten sich der Gesetze, welche Geschäftsvorfälle oder andere Geschäftspraktiken in Ihrem Land regeln, bewusst sein. Jede Bezugnahme auf Personen oder ein Unternehmen, ob lebend oder tot, ist rein zufällig.
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Das Gesetz der Resonanz! ö Alles ist Energie und schwingt auf einer bestimmten ………………………….. ö Gleiche Frequenzen …………………… sich an! ö Ihre Gedanken sind ……………………! Sie ziehen: ö ... gleichartige …………………… an, ö ... …………………….. mit gleichartigen Gedanken, ö ... gleichartige …………………….., ………………………., & ………………………..! ö Worüber wir uns ärgern, ………………….! ö Worüber wir ………………… sind, wächst! 



Anwendung vom Gesetz der Resonanz: ö Schalten Sie die …………………………… ab! ö Schalten Sie negative ……………………………….. ab! ö Erlauben Sie keine negativen ……………………………. und negative Gespräche in Ihrer Umgebung! ö Ernähren Sie Ihr Unterbewusstsein mit ……………………… Gedanken! ö Denken Sie nicht an Versagen! ö Denken Sie an Ihren ……………….! ö Denken Sie nicht daran, was schief gehen könnte! … malen Sie sich Ihren ……………………. aus! ö Denken (und sprechen) Sie nicht darüber, was nicht geht, was schwierig ist! ö Sprechen Sie voller Optimismus über Ihr Ziel!
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Meine Persönlichkeit



Basis meines Erfolgs!



Was macht den Unterschied zwischen Erfolg und Misserfolg?



Die Macht meiner Einstellung oder woran man echte Unternehmer erkennt … „Die meisten Bodybuilder weichen dem Schmerz aus. Ich liebe den Schmerz, der mich zum Champion macht!“ - Arnold Schwarzenegger 



Die Macht meiner Gedanken! ö Der Mensch wird zu dem, was er den ganzen Tag ……………! ö Achten Sie auf Ihre geistige Ernährung: 



Was ist der wichtigste Faktor für meinen Erfolg? "I believe, if you want to be a champion, you have to win a race in your mind 100 times before you win it in real life." - Edwin Moses 



ö Meine ………………..!



Von Frustration zu Freiheit - 4



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Die Basis von Erfolg:



Die fünf Bereiche, in denen Sie konstant besser werden müssen: 1. _________________________________! 2. _________________________________! 3. _________________________________! 4. _________________________________! 5. _________________________________!



Die 3 Unternehmer- Lügen ... Wie viele KMU´s Ihre Träume selbst verhindern… Nicht was Sie wissen, macht Sie erfolgreich, sondern was Sie ……! 1. Bei mir ist alles ganz ……………….! 2. Ich habe alles …………………..! 3. Ich habe keine ……………!
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Das Dell-Prinzip ö Meine eigenen ……………………………. sind der schlechteste Ratgeber. ö „Der beste Ratgeber sind die Erfahrungen …………………….. Menschen!“



Unternehmer oder Unterlasser? Es gibt zwei Arten von Menschen: ö 1) Die einen …………………. sich, was sie sich wünschen, ö 2) Die anderen ………………………, wie andere sich nehmen, was sie auch gerne hätten.



Sieger-Psychologie ö Das Leben besteht aus ……………………………..!



Es geschehen im Laufe unseres Lebens regelmäßig Dinge, die wir nicht ……………………….… ö Wir verlieren unseren Job, ö Unser Lebenspartner verlässt uns, ö Unser Unternehmen geht in den Konkurs, ö Der Aktienmarkt bricht zusammen, ö Die Wirtschaft macht eine Talfahrt,



Das einzig konstante im Leben ist der Wandel!
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Die zwei Lebens-Haltungen… ö Der mittelmäßige Mensch ……………………. sich vor solchen Veränderungen. ö Der erfolgreiche Mensch …………….. sich auf solche Veränderungen vor!



Falsche und richtige Fragen… ö „……………… ich, ……………. jetzt und ………….. hier?“ ö „Warum ………….. ich, Jetzt und Hier?“



Raus aus der Komfortzone! ö Wenn Du weiter tust, was Du ………………. getan hast, wirst Du auch weiter ………………….., was Du immer bekommen hast.



Das Geheimnis von mehr Erfolg: _______________ verändern! ö NASA Studie: ……… Tage bis zu einer neuen Gewohnheit! ö …..% ist die Strategie, …..% bestimmt Ihre Einstellung, ob Sie Erfolg haben oder nicht!



Das Geheimnis aller Erfolgreichen: ö Entscheidung: ich arbeite härter …………………………….., als in meinem Unternehmen! ö Analysiere erfolgreiche …………………….! ö Täglich 1 Stunde ……………………! Wie viel Zeit verbringen Sie im Auto? (mit welchen Gedanken?) ö … ………………………. Stunden pro Jahr im Auto! Ø … hören Sie Motivations- & Lern-CDs im Auto! Ø Besuchen Sie regelmäßig Seminare! Ø Die erfolgreichsten Unternehmer investieren 8.000 bis 12.000 Euro pro Jahr in ihre eigene Weiterbildung!
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Sieger-Psychologie! Warum bestimmte Menschen immer Erfolg, andere immer Misserfolg produzieren!



7 Gründe, warum wir manchmal unsere Ziele erreichen und manchmal nicht! 1. Wir treffen keine echten ……………………………! 2. Wir ………………. nicht wirklich an unseren Erfolg. 3. Wir ……………. und handeln nicht mit der vollen Wucht unserer Persönlichen Macht für unser Ziel. 4. Wir ……………………… unsere …………………… nicht unbeugsam auf unser Ziel. 5. Wir übernehmen keine …………………………. für unser Ziel. 6. Schaffe Dir unverrückbares …………………………. 7. Wir steigern nicht systematisch unsere …………………………. 



Lernen von den Erfolgreichen: Thomas A. Edison: Mehr als 10.000 “fehlgeschlagene” Experimente 



Triff mächtigere Entscheidungen: ö Eine echte Entscheidung, ……………………………………………………………………………………….. …………………………………………………………………………………..! ö Erfolg ist einfach! … Wir müssen nur aufhören, ihn ständig selbst zu …………………………….! 
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Ich bin der Schöpfer meines Lebens! ö Es gibt Gesetze des Erfolgs, die ich lernen kann und damit erhalte ich …………………….. über mein Leben, meine ………………….. und meine ………………………………… 



Schaffe Dir unverrückbaren Glauben! ö Warum haben wir manchmal Glauben und manchmal nicht? ö Inspiration statt Angst und Frustration! 



Denken Sie wie die Hummel! ö Die Hummel hat 0,7 qcm Flügelfläche bei 1,2 Gramm Gewicht. Nach den bekannten Gesetzen der Aerodynamik ist es unmöglich, bei diesem Verhältnis zu fliegen. Die Hummel weiß das zum Glück nicht und fliegt einfach... 



Wir sehen und erschaffen, woran wir glauben!



ö Unser Glaube ist mächtig auch, wenn er auf ………………… Tatsachen beruht. ö Wir ………………… und ……………., woran wir glauben! 



Was ist Glaube? ö Glaube ist ……………………..……………………………! …………………. auch! 
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Wie entsteht Erfolg? Die 12 Schlüssel zum Lebenserfolg! Die Qualitäten der Sieger!
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Partner-Übung:



Selbstanalyse ö Welche 3 Dinge in meinem Leben will ich am meisten verändern? ............................................................................................................... ............................................................................................................... ............................................................................................................... ö Was sind meine Ziele für den nächsten Monat? ............................................................................................................... ............................................................................................................... ............................................................................................................... ö Welche Veränderungen erwarte ich in diesem Bereich im nächsten Monat? ............................................................................................................... ............................................................................................................... ............................................................................................................... ö Wie viel Prozent liegt in meiner Kontrolle, wie viel in äußeren Einflüssen? 0 – 10 – 20 – 30 – 40 – 50 – 60 – 70 – 80 – 90 – 100% 



............................................................................................................... ............................................................................................................... ...............................................................................................................



11 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Selbst-Verantwortung Mein volles Erfolgs-Potential aktivieren!



Welchen Bereich meines Lebens will ich schon lange ändern, habe es aber bisher nicht getan? 



.............................................................................................. .............................................................................................. ..............................................................................................



Tragen Sie ein, wie viel Prozent Verantwortung Sie bisher für diese Veränderung übernommen haben…………………………………………………………> 



Erkenntnis: Menschen, die ………… Verantwortung übernehmen, produzieren ……………………! … alle anderen ………………………! 



Sieger-Psychologie: Verantwortung übernehmen! ö … statt anderen oder den Umständen die ……………… zu geben! ö Je mehr Verantwortung Du übernimmst, umso mehr …………….. hast Du in der Situation! ö Ersetze das „……………..-geben-Spiel“ durch die Frage: „Was kann ich ……………………?“ 
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Wähle Deinen „Kanal“ mit Bedacht! Das Gesetz der Resonanz!



ö Wir leben …………… alle in der …………………. Welt! ö Wir leben in …………………………….! o „hoffe“ o „frustriert“ o „totale Siegesgewissheit“ o „enttäuscht“ o „wütend“ o „voller Vorfreude“ 



Partner-Übung: Was sind meine häufigsten Kanäle?



Welche 3 Dinge will ich am meisten verändern? ........................................................................................................ ........................................................................................................ ........................................................................................................ Auf welcher Frequenz (Kanal) bin ich bezüglich dieser Dinge? ö Denken:.................................................................................... ö Reden: .......................................................................................................... ö Handeln: ....................................................................................................... 
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Die 22 Stufen menschlicher Emotion: 1. „Sieg, Sieg, vollständiger Sieg!“ - Glückselige ………………………. = Freiheit/ Liebe/ Kontrolle/ Macht 2. Leidenschaft 3. Freude/ Enthusiasmus/ Ehrgeiz 4. Positive Erwartung/ Glaube 5. Optimismus 6. Hoffnung 7. Zufriedenheit 8. ………………………….. 9. Pessimismus 10. ………………………./ Gereizt/ Ungeduld 11. Überforderung 12. Enttäuschung 13. ……………………… 14. Sorgen 15. Andere verurteilen 16. Entmutigung 17. ……………… 18. Rache 19. ……………./ Wut 20. Eifersucht 21. ……………………/ Schuld/ Unsicherheit 22. Verzweifelte …………………/ Angst/ Kummer/ Ohnmacht 
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Programmiere Dein Unterbewusstsein auf Erfolg! MIND CONTROL! ö Wie Sie Ihren Geist nutzen, um ERFOLG zu erschaffen ö Was ist das SCHICKSAL von Menschen, die Ihren Geist nicht kontrollieren? ö Control Your Mind = Control Your …………….! ö Wähle: ……………. oder ………………….! (=Kontrolle) 



Die ersten 30-60 Minuten des Tages: ö Ihre …………..………. stärken! 



Mein Leben gestalten mit Affirmationen: Power-Affirmation No 1: 



„Ich kämpfe jeden Tag für mein höchstes Potential und meine größten Möglichkeiten!“ 



Die Psychologie der Sieger! Programmiere Dein Unterbewusstsein auf Erfolg! Sage Dir 100x am Tag:



ö „Ich bin unbesiegbar, ich entscheide mich für das, was ich leisten will, und ich leiste unfehlbar, wozu ich mich entschieden habe!“ ö „Ich bin ein Sieger, ich bin geboren zum Siegen!“ ö „Alles was ich beginne, wird ein gigantischer Erfolg!“ 
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Die drei Ps:



ö ………….! Verbindliche Aussage über mein Ziel! ö ………………! Als erreicht in Gegenwartsform formuliert! ö ……………! Nur für mich selbst erschaffen! 



Die drei Manifestierungs-Energien:



ö ……………. (klare emotionale Zielbild-Visualisierung!) ö ………………. (emotionale Worte/ Sprache) ö …………… (Power-Zustand! Bewegung = „in Fleisch und Blut!“) 



Die Voraussetzungen:



ö Klare, starke …………..! ö Tiefer ……………. = Wissen! (Zweifel erschaffen das Gegenteil) 



Die Beschleuniger:



ö …………………. (1:1.000) ö …………………… ö Gut in der ……………… oder unter einem …………. 



Spiegeltechnik:



ö Vor dem …………: Augenkontakt! 
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Verbessern Sie folgende Affirmationen:



ö „Ich habe keine Angst!“ ö „Ich werde in 12 Monaten Millionär sein!“ ö „Mein Lebenspartner ........ liebt mich so, wie ich bin!“ ö „Ich verdiene viel Geld!“ ö „Alles wird gut!“ ö „Ich will 1 Million Euro besitzen!“ ö „Ich werde 1 Million Euro besitzen!“ 



Übung:



ö Was ist jetzt meine größte Beschwerde/ mein größtes Problem? ö Wie sieht der perfekte Traum aus? ö Welche Affirmation manifestiert diesen Traum? ö Schreiben Sie Ihre perfekte Affirmation für Ihr wichtigstes Ziel! 



.................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. .................................................................................................................. 
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Schaffe Dir einen Traum Warum ist es so wichtig, einen Traum zu haben? ö Leben = Evolution! ö Talmud: Jeder Grashalm hat einen Engel, der ihm ständig zu ruft: „Wachse! Wachse! WACHSE!“ ö Menschliches Leben ist wie ein Baum, ein Baum wächst, oder er ist ….! ö „Nichts verändert sich, solange …. Dich nicht veränderst!“ 



Du hast keine Wahl, als Dein Leben zu erschaffen! ö Der Mensch wird zu dem, was er den ganzen Tag ……………..! All things are created twice! ö Was immer Du konstant in Deinen Gedanken hältst, das reproduziert sich in Deinen ………………………………! ö „Das wichtige an einem Traum ist, einen zu haben!“ ö „Wenn Du einen Distel-Samen sähst, wird daraus kein Eichbaum wachsen!“ 



Was ist Dein Traum/ Dein Ziel? ö Was willst Du haben/ sein/ leben…? ö NIEMAND außer Dir entscheidet, wie Deine ………………… aussieht! 



Drei Wahrheiten über Ihre Zukunft! ö Das einzige was Sie aufhält, sind Ihre negativen ………………………! ö Es fehlt Ihnen nicht an Know-How oder Energie, sondern an …………………………! ö Sie haben viel mehr ………………………, als Sie sich überhaupt vorstellen können! 
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Die meisten wachsen erst in Krisen! „…und was ist, wenn mir nichts weh tut? “ Wir haben zwei Teile in uns: ö Teil I EGO: Bleib klein, halte fest, was Du hast und bleibe bei dem, was Du kennst, probiere nichts Neues, Du könntest …………………. werden! ö Teil II Seele: Expandiere, wachse, probiere Dich voll aus! Träume ………. Träume und gehe mutig voran, sie zu verwirklichen! 



Meine Entscheidung! „Ich schwöre mir selbst, dass ich mich auf den Teil von mir fokussiere und ernähre, der …….. sein will und vorwärts schreitet, um ein Leben zu ………………., dass ich ………… und worauf ich …………. bin!“ Datum/ Unterschrift: ....................................................



Beispiel Büromöbel-Shop: „Ich helfe Menschen, die Ihren Job lieben & mehr vom Leben erwarten, sich ein Arbeitsumfeld zu schaffen, auf das Sie sich jeden Tag freuen!!!“



Beispiel Ebook-Shop: Ich helfe 1 Million Menschen, die Zeit nach dem Arbeitsleben zur besten Zeit Ihres Lebens zu machen, Kontakte zu knüpfen, sich sozial zu engagieren und sich eine Aufgabe zu suchen, die sie ausfüllt und glücklich macht!



„If the people aren´t laughing at your dreams, Your dreams are not big enough!” - Robin Sharma



19 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Partner-Übung: Was ist Dein Traum?



Wo stand ich vor 7 Jahren? ö Wohnen: .................................................................................. ö Beruf: ...................................................................................... ö Einkommen: .............................................................................. ö Beziehung: ................................................................................ ö Persönlich/ geistig/ spirituell:.........................................................



Wo stehe ich heute? ö Wohnen: .................................................................................. ö Beruf: ...................................................................................... ö Einkommen: .............................................................................. ö Beziehung: ................................................................................ ö Geistig/ spirituell: .......................................................................



Wo sehen Sie sich in 3 Jahren? ö Wohnen: .................................................................................. ö Beruf: ...................................................................................... ö Einkommen: .............................................................................. ö Beziehung: ................................................................................ ö Geistig/ spirituell: .......................................................................
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Monat # 01



Die Zusammenhänge verstehen: Das Geheimnis der erfolgreichen Unternehmer:



Aufgaben: 1) Finde Deinen Lebenszweck (siehe Webinar Monat 1-1) 2) Entwickle eine unwiderstehliche „Ich-helfe-Botschaft!“ 3) Produziere ein reaktionsstarkes Video: a) Positionierungs-Video (USP: Warum wir statt Mitbewerb?) b) Lead-Video (für Report, Checkliste, Newsletter usw…) c) Webinar-Einlade-Video (Titel, Optin-Quote, Nutzen, Differenzierung?)
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Ihre Produktivität vervielfachen Entdecken Sie Ihre wahre Leidenschaft: Ihren Lebenszweck! Hinter jedem überdurchschnittlich erfolgreichen Unternehmen steht ein Mann, eine Frau, die ihren Lebenszweck zum Haupt-Fokus ihres Unternehmens gemacht haben! Darum: Finden Sie Ihren ________________, Ihr Missions-Statement!



3 Elemente eines guten Missions-Statements Ø Alle großen Führer der Geschichte hatten Missionen, die nicht länger als ein einfacher Satz waren. Ø Mutter Teresa´s Mission war den Sterbenden Erbarmen und Mitgefühl zu geben. Ø Jeanne d´Arc´s Mission war Frankreich zu befreien. Ø Nelson Mandela´s Mission war die Apartheid zu beenden.



Ein gutes Missions-Statement sollte: Ø _______ - Ein Missions-Statement sollte nicht länger als ein einfacher Satz sein. (7-9 Worte) Ø _________ - Es sollte leicht von einem 10-Jährgen verstanden werden. Ø ____________ - Es sollte so einfach zu merken sein, dass Sie es sofort und ohne Nachzudenken hersagen können, wenn man Sie gerade aus dem Schlaf gerissen hat.



5 Gründe, warum Sie Ihren Lebenszweck identifizieren sollten: 1. Nur hier erreichen Sie Ihre persönliche Spitzenleistung! 2. Wachsen Sie am schnellsten! 3. Produzieren Sie die besten Ergebnisse! 4. Hier erhalten Sie die meiste Unterstützung! 5. Haben Sie am meisten Freude! Von Frustration zu Freiheit - 22
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Übung 1.7a



Ihr Missions-Statement… In Ihrer Leidenschaft liegt Ihre wahre Kraft Hat Ihre Mission keine Leidenschaft, ist es nicht die richtige… •



Was begeistert Sie am meisten in/ an Ihrem Leben/ der Welt?



........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... •



Was ärgert Sie am meisten in oder an Ihrem Leben/ der Welt?



........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... Ø Wenn Sie andere unterrichten würden, was Sie im Leben am meisten begeistert, welche 3 Dinge würden Sie lehren?



........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... §



Wie können Sie was Sie am meisten begeistert nutzen, um das zu beeinflussen, was Sie am meisten ärgert? (Min. 10 Möglichkeiten!)



........................................................................................................... ........................................................................................................... ...........................................................................................................



23 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Übung 1.7b



Ihr Missions-Statement… Was tun Sie am liebsten? Jedes Missions-Statement braucht Aktivität, also Verben. Suchen Sie aus der folgenden Liste 10 Verben, die Sie am meisten inspirieren, die Ihre zukünftigen Aktivitäten bestimmen sollen. Beweisen, schaffen, anpassen, verbessern, entwickeln, beeinflussen, verstärken, verbinden, glauben, erhellen, bauen, erschaffen, rufen, verursachen, wählen, sammeln, kombinieren, befehlen, kontrollieren, kommunizieren, erklären, kämpfen, vollenden, ermutigen, loben, komponieren, bestätigen, konstruieren, kreieren, entdecken, beraten, entscheiden, verteidigen, liefern, demonstrieren, darstellen, zeigen, lenken, diskutieren, teilen, träumen, bewegen, ausbilden, trainieren, lehren, motivieren, inspirieren, erheben, feiern, verstärken, erleuchten, unterhalten, untersuchen, verstehen, erkunden, erweitern, finanzieren, vergeben, generieren, geben, empfangen, heilen, halten, beherbergen, identifizieren, implementieren, umsetzen, verbessern, optimieren, improvisieren, integrieren, integrieren halten, wissen, führen, leben, lieben, machen, manifestieren, meistern, messen, meditieren, modellieren, transportieren, verhandeln, ernähren, öffnen, organisieren, teilnehmen, leisten, erreichen, schaffen, anstreben, spielen, besitzen, praktizieren, lobpreisen, vorbereiten, präsentieren, produzieren, versprechen, helfen, geben, zur Verfügung stellen, realisieren, empfangen, reduzieren, neu definieren, reflektieren, reformieren, beschützen, entspannen, erinnern, erneuern, respektieren, befriedigen, erfüllen, sichern, beschützen, verkaufen, überzeugen, dienen, teilen, sprechen, unterstützen, zusammen bringen (Menschen) , berühren, handeln, übersetzen, erklären, verstehen, nutzen, bewerten, wertschätzen, arbeiten, schreiben,



........................................................................................................... ........................................................................................................... ...........................................................................................................
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Übung 1.7c



Ihr Missions-Statement… Was ist Ihnen am wichtigsten? Wofür stehen Sie im Leben? … Ø Welche Prinzipien, Werte oder welchen Sinn sind Sie bereit, bis zum Tode zu verteidigen und sind Sie bereit, Ihr Leben zu widmen? Ø Z.B. mag der wichtigste Wert im Leben einer Person „Freude“ sein. Für andere ist es vielleicht „Freiheit“, „Wachstum“, „Lehren“, „Liebe“, „Gerechtigkeit“, „Kreativität“, „Vertrauen“, „Exzellenz“ usw. Ø Was ist Ihr Kern? Notieren Sie:



........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ...........................................................................................................
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Übung 1.7d



Ihr Missions-Statement… Wem sind Sie hier zu helfen? Jede Mission impliziert, dass jemandem geholfen wird. Verschaffen Sie sich Klarheit darüber, wem Sie wirklich dienen / zusammen sein / inspirieren/ von lernen und beeinflussen wollen. Wählen Sie aus der folgenden Liste die drei aus, die Sie am meisten ansprechen und um kringeln Sie sie.



•



Umwelt, Familie, Lehre, Medien, Gesundheitsvorsorge



•



Ältere, Kinder, Jugend, Die Armen, Obdachlose, Auswanderung



•



Energie, Agrarwirtschaft, Justizsystem, Erholung, Freizeit



•



Ernährung, Sport/ Fitness, Recht & Gesetz, Regierung, Politik



•



Straßen & Brücken, Unternehmen, Vereine, Kirchen, Spiritualität



•



Kranke/ Behinderte, Öffentliche Sicherheit, Entwicklung d. Menschheit



•



Nachrichten, Journalismus, Künste, Film, Funk, Gartengestaltung



•



Entwicklung, Forschung, Wissenschaft, Frauen, Männer



•



Druck & Veröffentlichung, Wohnen, Immobilien, Finanzen, Reisen



•



Verwaltung, Computer Technologie, Nahrung, Kleidung, Mode



•



Musik, Bücher, Familien, eigene:



........................................................................................................... ...........................................................................................................
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Übung 1.7e



Ihr Missions-Statement… Meine persönliche Erfolgs-Formel: Die Formel für Ihr Missions-Statement: Teil 1 + Teil 2 für oder mit Teil 3. Meine Mission, also der Zweck meines Lebens ist: §



Ich ___________ , ____________ & ___________ (Meine drei Verben)



§



in, für oder mit _____________________________ (Die Gruppe, Bereich, der mich am meisten bewegt & inspiriert)



§



___________ , ____________ & ___________ (Mein wichtigster Wert, bzw. meine wichtigsten Werte)



Fragen Sie sich: §



Ist Ihr Missions-Statement überraschend?



§



Beschreibt es etwas, was Sie bereits machen? Bewusst? Wie ist es anders?



§



Was fühlen Sie, wenn Sie Ihr Missions-Statement anschauen? Lesen? Sagen Sie es laut mit Begeisterung.



§



Passt es auf Sie? Ist es inspirierend genug, um andere zu gewinnen Ihnen dabei zu helfen? Hat es Herz oder ist es zu intellektuell? Nehmen Sie ein Synonym-Lexikon, um bessere Worte zu finden.



§



Tipp: Ein nicht ganz passendes Missions-Statement ist 100 % besser als das, was Sie jetzt haben – nämlich gar keines. Und, sobald wir anfangen unseren Weg zu gehen, gibt uns unsere Intuition Hinweise.
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Lebenszweck Teil II



Übung 2.3 – Meinen Lebenszweck finden: Wenn ich in der Energie meines Lebenszwecks bin, welche Art von Tätigkeit tue ich dann? Ø Welches Verb beschreibt meine Energie dabei am besten? motivieren, führen, trainieren, coachen, inspirieren, anleiten…? Ø Wenn ich nur eine einzige Tätigkeit bis zu meinem Lebensende tun dürfte, welches Verb würde ich wählen, um maximal glücklich zu sein?



...................................................................................................... ...................................................................................................... Wenn Sie in der Energie Ihres Lebenszwecks sind, welche Berufsbezeichnung beschreibt am besten, was Sie dann tun? Ø Sie können eigene Berufsbezeichnungen erfinden: Ø Lehrer, Motivation, Inspirator, Organisator, Coach, Vorbild, MutMacher, Zusammenbringer, Wegebereiter…? Ø Fragen Sie sich, wenn Sie nur eine einzige Tätigkeit bis zu Ihrem Lebensende tun dürften, welche Berufsbezeichnung würden Sie wählen, um maximal glücklich zu sein?



...................................................................................................... ...................................................................................................... Jetzt kombinieren Sie Verb und Berufsbezeichnung zu Ihrem perfekten Lebenszweck: Ø Spielen Sie mit den verschiedenen Kombinationen: Motivierendes Vorbild, Inspirierender Coach, was beschreibt Ihre Absicht am besten? Ø Wählen Sie die 3 besten Verben und die 3 besten Berufsbezeichnungen, dann kombinieren Sie diese zum besten Ergebnis:



...................................................................................................... ......................................................................................................
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Meine Produktivität verdoppeln



Ich starte ein tägliches Bewegungs-Programm! Ø Ihr Körper ist perfekt, d.h. er hält sich selber gesund, bei optimalen Voraussetzungen: Ø Richtige ………………….., ausreichend ……………….., ……………………. Ø Vermeiden: ………………., ………………., ……………….. Ø Alle Zellen Ihres Körpers sind in ……………………. komplett neu! (Gestalten Sie sich als neuer Mensch!)



Testen Sie Ihre körperliche Fitness ¨ Sind Sie morgens manchmal müde? ¨ Schlafen Sie manchmal schlecht ein, oder ist Ihr Schlaf nicht tief und fest? ¨ Haben Sie 1-2 kg zu viel Gewicht? ¨ Haben Sie Lust viel und gut zu essen, ohne dabei zuzunehmen? ¨ Fühlen Sie sich zeitweise unausgeglichen? ¨ Haben Sie Ess- /Trink oder Suchtgewohnheiten, die Sie an sich nicht mögen? ¨ Hätten Sie gerne mehr Energie? ¨ Gibt es etwas an Ihrem Körper, das Sie gerne positiv verändern würden? ¨ Ist Ihre Haut nicht mehr so zart und glatt, wie Sie es sich wünschen? ¨ Lieben Sie sich, wenn Sie nackt vor dem Spiegel stehen? ¨ Sind Sie schnell aus der Puste? ¨ Sind Sie oft unausgeglichen und gereizt?
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Vorteile von Aerobem Sport: Ø Aerober Sport = max. …..% MHF 1) höhere Sauerstoffzufuhr als -Verbrauch 2) Belastung moderat für Herz/ Kreislauf & Körper 3) Gesundheitsfördernd Ø Maximale Trainings-Frequenz: 50-60 % stabile Gesundheit 60-70 % Fettverbrennung 70-85 % Fitnesssteigerung Ø Anaerober Sport: 1) Leistungssportler 2) Kohlehydrate für Energiegewinnung verstoffwechselt daher Übersäuerung der Muskulatur



Ihre optimale Trainings-Frequenz berechnen: Ø ___________ = Maximale Herzfrequenz beim Training Ø Beispiel 40 Jahre: 220 – 40 = 180 = MHF Ø 50 - 60 % der MHF = Stabilisierung der Gesundheit Ø 60 - 70 % der MHF = Aktivierung des Stoffwechsels (Fettverbrennung) Ø 70 - 85 % der MHF = Verbesserung der Fitness



Aerobes Training = sanftes Wachstum Ø Keine Überanstrengung möglich, da Belastungspuls 50% - 85% vom Maximalwert Ø Schonung der Gelenke/ Organe, Kein Muskelkater Ø Optimierung des Körperfettanteils, Stoffwechsel wird angeregt Ø Essverlangen verändert sich in Richtung Obst, Salat & Gemüse Ø Senkung des Blutdrucks, Steigerung der Immunabwehr, Ø Verbesserung des Krebsschutzes, Verringerung der Verletzungsanfälligkeit 
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Ø Höhere Konzentrationsfähigkeit Ø Ausgeglichener/ Gelassener/ Stressresistenter Ø Abbau und Vermeidung von Depressionen, Schlaf mit maximalem Erholungswert Ø Endorphine = Glückshormone, jugendliches Aussehen bis ins Alter 



Sportarten Aerobes Training Ø Laufen, Fahrrad fahren, Schwimmen, Aqua-Jogging, Ø Walking, Ski-Langlauf, Inline Skaten, usw…



Vorteile vom Laufen Ø Körperlymphe wird gepumpt! Ø Trick: Nur ……. Minuten! Sofort nach dem …………………. Laufen! Ø Kein schlechtes Wetter, nur falsche Kleidung! Frische Luft, Natur, Sonne Ø Optimale Kleidung: Funktions-T-Shirt Ø Ganzen Tag gutes Gewissen! 30 Min Laufen spart 1 Std. Schlaf Ø Laufschuhe immer dabei! Kein Trainingsgerät notwendig! Ø Richtige Schuhe/ Einlagen benutzen! Pulsmesser Ø Laufen als Meditation (Affirmationspower!) 



Tipps zur Fettverbrennung Ø Max. …..%-…..% Ihres Maximal-Pulses! Test: lockere Unterhaltung möglich? Ø Erst nach ____ Minuten beginnt Fettverbrennung! Ø Langsam starten! Smart statt hart trainieren (Lächeln!) Ø Bis 12:00 Uhr nur ______! Nach 20:00 Uhr nichts mehr essen! Ø Eiweiß & Kohlehydrate trennen Ø Unterschiedliche Verdauungssäfte: (Eiweiß = Säure, Kohlehydrate = Base) Ø 3 Std. statt 24 Std. Verdauungszeit Ø Min. 70 % Wasserhaltige Nahrung: (Gemüse, Salat, Obst, Roh!) Ø Viel trinken! (Farbe Urin) 
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Aha…



Im Marketing gibt es die unterschiedlichsten Strategien…



Dabei gilt: Erlaubt ist, was funktioniert!
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Verkaufen ist EINFACH! Was brauchen Sie um Geld zu machen? 







E-Commerce 2014



„93 % aller Kunden informieren sich heute online, bevor sie eine Kauf-Entscheidung treffen!“ 
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Strategie-Chart 
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VIDEO-Marketing Hören Sie mit Ihren Ausreden auf! ö Der Aufbau einer …………………………. aus ………………….. und ……………..… 



Bringen Sie Video auf Ihre Webseite Oder, wie Sie sich vom Mitbewerb absetzen… Sie brauchen nur 4 Schritte: 1. Ihr Video-……………….. schreiben, 2. Ihr Video …………………., 3. Ihr Video …………………… und 4. Ihr Video auf Ihre ………………. bringen. 



Die Magie eines Auto-Videos! ö Einfache Montage (quer, Augenhöhe, Frontkamera) ö Keine Zeit für Kamera-Starre! ö Pattern-Interrupt! ö Fahrzeit nutzen! ö Gutes Mikrofon wichtig! 



YouTube Konto anlegen! ö Google Konto anlegen ö Mein Haupt-Suchwort als …………………………..! 
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Die richtige Einstellung zu Marketing! Erkenntnis: ö Die Qualität meiner ……………………………….. bestimmt die Qualität meines Lebens! 



Was ist Marketing? ö Der einzige sichere Weg zu Freiheit, Reichtum und Erfüllung! Wenn Sie Marketing beherrschen... ö dann wissen Sie, wie Sie genug zahlende Kunden für Ihr Business produzieren, wann immer Sie wollen! Wenn Sie Marketing NICHT beherrschen… ö …dann fühlen Sie sich immer ………………………..! ö .. und dann haben Sie nie die Sicherheit, dass Sie den …………………., das Einkommen und den Gewinn machen können, den Sie wollen! Arbeiten Sie nicht nach dem Prinzip Hoffnung: ö Delegieren Sie Ihr EBM, schließen die Augen und kreuzen Ihre Finger bei 120 km/h! ö Wenn Ihr Marketing nicht verkauft, liegt es zuallererst an Ihrem ö ……………………….! ö Ihr eigentliches Business = ……………………… + ………………………….!“ Wenn Sie Menschen helfen wollen, ö dann müssen Sie lernen zu ……………………… und effektives Marketing!“ 
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„Geld interessiert mich, ich will einfach Menschen helfen!“ „Wenn Sie nicht lernen zu verkaufen und effektives Marketing zu machen, werden Sie wahrscheinlich nicht lange ein Business haben und abhängig sein von der Gnade anderer!“ ö Verkaufen heißt Menschen zu …………………. und zu ……………..! ö … so vielen Menschen wie möglich!“ 



Falsche Glaubenssätze, die uns daran hindern, aktiv Marketing zu machen… ö Kein …………., ö Keine …………., ö Kein ……………………., ö Kein …………….., ö Nicht aktiv ……………………., ö ……………….. nicht die ………………………. 



Fakten: ö ….. % rufen nie weder an, wenn sie 1 mal abgelehnt werden. ö ….. % rufen nie weder an, wenn sie 4 mal abgelehnt werden. 



Die Einstellung vieler KMUs zu Marketing und Verkaufen ist falsch! ö Sehen Sie Marketing und Verkaufen nicht als lästige ……………….., ö Sondern als Verlängerung Ihrer …………………….. für Ihr Produkt/ Ihre Dienstleistung! ö …………………… Sie sich in Marketing & Verkaufen! ö Sehen Sie Marketing als …………………., nicht als einmalige Aktivität. 
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Guerilla Marketing:



Werbung, die Ergebnisse produziert! Es gibt einen Unterschied zwischen Marketing für Groß-Unternehmen und kleinen Unternehmen… ö Hören Sie auf mit Image-Werbung! ö Was ist Image-Marketing? ö … und machen Sie nur noch: ………………………………………………….! ö … alles was eine sofort ……………………………………………. auslöst! ö … solange Ihr Werbe-Budget unter ……………………… Euro liegt. 



Wie groß ist Ihr Zielmarkt? Inspiration statt Angst und Frustration! ö Wie groß ist mein Zielmarkt? ö Wie viel …………………….. meines Zielmarktes bediene ich aktuell? ö Erfolgreiche …………………… analysieren! 
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Nutzen statt Fakten! Der Startknopf für das Scheckbuch Deiner Kunden! Lerne den Unterschied zw. Tatsachen und Nutzen! … und kommuniziere Nutzen! ö Kunden kaufen kein Shampoo, sondern Attraktivität. ö Mütter kaufen keine Cornflakes mit Vitaminen, sie kaufen Gesundheit. ö Wir kaufen keine Web-Seite, sondern mehr Umsatz & Gewinn. Ein Nutzen oder Vorteil ist: ö Das Ergebnis an gesteigerter Lebens-Qualität für den Kauf-Entscheider. 



Menschen kaufen ……………… & Vorteile, keine ………………! 



............................................................................................................................. ............................................................................................................................. ............................................................................................................................. ............................................................................................................................. ............................................................................................................................. ............................................................................................................................. ............................................................................................................................. .............................................................................................................................
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Sofort mehr Neukunden gewinnen durch…



Risiko-Umkehr Was ist einer der Haupt-Gründe, warum Kunden nicht bei uns kaufen? ö Einer der Haupthindernisgründe für Verkaufsabschlüsse ist die Angst beim Kunden, eine _______ Entscheidung zu treffen. ö Das gilt besonders bei Einkäufern von Unternehmen. Sie haben Angst davor, dumm dazustehen. ö Bei jeder Geschäftstransaktion versucht eine Seite der anderen mehr oder gar das gesamte __________ aufzulasten. ö Wenn Sie Ihren Kunden das ganze Risiko aufladen, Ihr Produkt oder Ihren Service zu kaufen, dann erschweren Sie Ihren Kunden die Kaufentscheidung. ö Viele werden nicht kaufen, oder nicht in dem Umfang wie sie es könnten, denn Sie wollen nicht das Risiko eingehen. ö Der Schlüssel ist, das Kauf-Risiko für Ihren Kunden zu __________ oder ganz zu __________. Wenn Sie dies Ihren Kunden glaubhaft vermitteln, werden mehr Interessenten kaufen und Sie werden mehr und häufiger kaufen. ö Durch Risiko-Umkehr helfen Sie Ihrem Kunden, den __________ Ihres Produktes für ihn tiefgehender zu __________, als sie es jetzt tun. ö Außerdem zwingen Sie sich und jeden Mitarbeiter, die Qualität Ihrer Dienstleistung für den Kunden zu erhöhen. 



Der Trick bei Risiko-Umkehr: Wir ……………………… in den Kunden, bevor er es tut!
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Beispiel Risiko-Umkehr:



41 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Beispiele für Risiko-Umkehr: ö Vertrieb-Mitarbeiter sagt: „Ich bringe Ihnen 1 neuen Kunden in der ersten Woche oder ich bin gratis!“ ö Vertriebs-Trainer: „Nach meinem Training machen Ihre Verkäufer mindestens 8 % mehr Umsatz, oder mein Training ist für Sie kostenlos!“ ö Restaurant: „Neukunden erhalten 20 % Rabatt auf ihr erstes Abendessen zu zweit ohne Getränke!“ ö SEO-Agentur: „Wir bringen Ihnen 1.000 zusätzliche Besucher pro Tag oder wir sind gratis!“ 



Geben Sie Garantien und steigern Sie Ihren Umsatz! ö „Ich verkaufe Ihr Haus, oder ich zahle Ihnen € 1.000,- bar!“ ö „Wir geben Ihnen eine Schachtel Pralinen, wenn unsere Blumen Sie jemals enttäuschen!“ ö „Wir reparieren es richtig, oder die Reparatur ist gratis und Sie erhalten € 100,- bar!“ ö „Wir zahlen Ihnen das doppelte Geld zurück, wenn Sie es irgendwo billiger bekommen!“ ö „Wir heilen Sie von Ihren Schmerzen, oder wir kommen zu einer kostenlosen Nachfolgesitzung zu Ihnen nach Hause!“ ö „Wir sind pünktlich, jedes mal. Oder Sie bekommen 20% Preisnachlass!“ ö „Unser Essen wird Sie begeistern, oder das nächste Mittagessen für zwei ist gratis!“ 



Praxis-Tipp: „Machen Sie die Erklärung Ihrer Risiko-Umkehr zum festen Teil Ihres Verkaufsgesprächs!“
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Arten, wie Sie Risiko-Umkehr einsetzen können: ö Geld-Zurück-Garantie, ö ______________, ö Angebote für _____________, ö ___________ (Jedes Problem in den nächsten 2 Jahren wird in 24 Std. gelöst oder wir stellen eine Ersatz-Anlage) ö Zahlen für ___________, ö Probe-Abonnement, ö Kostenloser Support, ö Ausprobieren bevor Sie kaufen, 



Übung 1.8



Ihre Umsetzung Nehmen Sie jede einzelne Risiko-Umkehr-Art und überlegen Sie eine Anwendung in Ihrem Unternehmen … ............................................................................................................................. ............................................................................................................................. Testen Sie Ihre verschiedenen Risiko-Umkehr Strategien und beobachten Sie, welche am besten ankommt … ............................................................................................................................. ............................................................................................................................. Integrieren Sie Ihre Risiko-Umkehr Garantie in Ihre Verkaufs- und Beratungs-Prozesse … ............................................................................................................................. .............................................................................................................................
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Entwickeln Sie eine anziehende „Ich helfe…!“-Botschaft! „Wer will ich sein, für wen?“ Die Wichtigkeit einer starken Positionierungs-Botschaft… „Sie brauchen eine Botschaft, die Menschen hilft zu verstehen, was Sie machen, Sie bzw. Ihr Angebot bedeutungsvoll differenziert und einen überzeugenden Grund gibt, jetzt zu kaufen!“ Genau das ist der Unterschied zwischen einem WerbeSpruch und einer Top-500 Positionierungs-Botschaft! 



In Ihre Warum-Botschaft zu investieren zahlt sich aus! Warum manche Organisationen inspirieren und andere nicht. ö Es gibt Ihnen Stolz & Sicherheit zu Ihrem Angebot zu stehen und bringt Ihre profitabelsten Kunden dazu, positiv zu reagieren. Die häufigsten Fehler beim Entwickeln Ihrer Marketing-Botschaft… Ø Wir fokussieren uns ausschließlich auf Fakten und Nutzen Ø Sprechen zu wenig über die Ergebnisse/ bzw. die Transformation die wir liefern in unserer Botschaft Ø Wir bieten keinen emotionalen Teil, mit dem unsere Ziel-Kunden eine Beziehung aufbauen können! Ø (Verkauf basiert auf Emotionen) ohne genug bedeutungsvolle emotionale Elemente in Ihrer Marketing-Botschaft sinkt Ihre Konvertierung! Ø Die meisten Anbieter überspringen diesen Punkt komplett! 
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Meine „Ich helfe…!“-Botschaft entwickeln! “Sobald Sie Ihre Marketing-Botschaft haben, können Sie diese in allen Videos einsetzen, um Ihren profitabelsten Kunden zu helfen, sich mit Ihnen und Ihrem Angebot zu identifizieren und zu denken: “Ich bin genau am richtigen Ort!” Erkenntnis… 



„Alle großen Leader & Organisationen denken, handeln & kommunizieren auf die gleiche Art und Weise! ö Es ist ein festes Muster!“ ö „Leader in jedem Bereich werden getrieben durch die eine Frage: ö ………………………………..?“ Ø Warum ist Apple so innovativ? Ø …sind sie nur eine Computer-Firma, wie jede andere? Ø Warum führte uns Martin Luther King, war er der Leader in der Gleichberechtigungs-Bewegung? Wie Leader kommunizieren: 
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Apple’s mission statement We believe that we are on the face of the earth to make great products. We are constantly focusing on innovating. We believe in the simple not the complex. We believe that we need to own and control the primary technologies behind the products that we make, and participate only in markets where we can make a significant contribution. We believe in saying no to thousands of projects, so that we can really focus on the few that are truly important and meaningful to us. We don't settle for anything less than excellence in every group in the company, and we have the self-honesty to admit when we're wrong and the courage to change. Apple´s mission statement 2013 “Apple designs Macs, the best personal computers in the world. Apple leads the digital music revolution with its iPods and iTunes online store. Apple has reinvented the mobile phone with its revolutionary iPhone and App Store, and is defining the future of mobile media and computing devices with iPad.” Apple’s mission statement 1980 “To make a contribution to the world by making tools for the mind that advance humankind. Man is the creator of change in this world. As such he should be above systems and structures, and not subordinate to them.” „Menschen kaufen nicht was Du tust, sondern ……………………. Du es tust!“ ö „Ihr Ziel ist nicht an Menschen zu verkaufen, die brauchen was Sie bieten, – Ihr Ziel ist an die zu verkaufen, die an das glauben, woran Sie glauben!” ö Wenn wir mit Menschen zusammen treffen, die glauben, woran wir glauben, entsteht …………………………….! ö … wir fühlen uns sicherer, Risiko einzugehen und zu handeln! 







ö „Was Menschen treibt, ist nicht das Was oder Wie, sondern ein ausreichend starkes ………………………..! 
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Meine „Ich helfe…!“-Botschaft entwickeln! Fragen Sie sich: „Was sind die Ergebnisse, die Menschen erfahren, wenn Sie Ihr Angebot annehmen?“ Schritt #1 



Identifizieren Sie die funktionalen Nutzen Ihres Angebots! Ø Was sind die attraktivsten funktionalen Nutzen, die jemand erfährt, der Ihr Angebot wahrnimmt? Ø Was sind einige der besten Ergebnisse Ihrer Kunden? Ø Beispiel: Wenn Sie ein Seminar machen, wie man sich als Experte positioniert, dann können funktionale Ergebnisse sein: 1. Sie werden als Experte anerkannt! 2. Zu Vorträgen und Kongressen eingeladen! 3. Kostenlos mehr Besucher auf Ihrer Webseite! 4. Sie bilden eine große Liste ohne Unsummen für Leads und Marketing auszugeben! 5. Usw…. ...................................................................................... ...................................................................................... ...................................................................................... Schritt #2 



Identifizieren Sie die finanziellen Nutzen Ihres Angebots! Ø Beispiel: Wenn Sie ein Seminar machen, wie man sich als Experte positioniert, dann können emotionale Ergebnisse sein: 1. Sie setzen höhere Preise durch Ihre Positionierung! 47 - Von Frustration zu Freiheit
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2. Ihre Kunden kaufen automatisch, das heißt, Sie genießen eine stabile Auftragslage und können sich Ihre Aufträge und Kunden aussuchen! 3. Sie können hochpreisige Angebote verkaufen und so mit weniger Aufwand mehr Geld machen! 4. Sie machen 10mal so viel Umsatz mit einem Event, wo Sie heute 10 machen müssen! 5. Usw…. ...................................................................................... ...................................................................................... ...................................................................................... Schritt #3 



Identifizieren Sie die emotionalen Nutzen Ihres Angebots! Ø Beispiel: Wenn Sie ein Seminar machen, wie man sich als Experte positioniert, dann können emotionale Ergebnisse sein: 1. Mehr Selbstsicherheit & Anerkennung! 2. Innere Zufriedenheit, weil Sie mehr Menschen erreichen/ helfen! 3. Sie sind entspannter und fühlen sich sicherer, weil Sie ein Vielfaches an Geld machen! 4. Usw…. ...................................................................................... ...................................................................................... ...................................................................................... 
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Schritt #4 



Wählen Sie aus jeder Kategorie die 1-2 stärksten! Ø Sie wählen aus jeder Kategorie die 1-2 stärksten, Ø Benutzen Sie diese in allen Videos, Texten und Vorträgen, die Sie in Zukunft halten! ...................................................................................... ...................................................................................... ...................................................................................... Schritt #5 



Entwickeln Sie Ihre “Ich helfe”-Botschaft mit Ihren Top-Ergebnissen! Ich helfe ………………… (Ihr ZP), zu mehr (Ergebnis-1), (Ergebnis-2) durch besseres …………….. Beispiel: Ø “Ich helfe Unternehmern wie Ihnen, ihr wahres Erfolgs-Potential zu erkennen, ihren Traum zu finden & zu verwirklichen, mehr Geld zu machen als jemals zu vor und dabei ihre Lebens-Qualität zu vervielfachen!” Beispiel: Ø “Ich helfe MLM-Anbietern mehr Leads zu generieren, mehr Verkäufer zu rekrutieren und einer der besten Verkäufer Ihrer Organisation zu werden!” Beispiel: Ø “Ich helfe allein erziehenden Müttern, ihr Idealgewicht in 20 Wochen zu erreichen, 10 Jahre jünger auszusehen, sich sexy & lebendig zu fühlen und die Energie als 18-Jährige zu haben!” ...................................................................................... ...................................................................................... ......................................................................................



49 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Skript Positionierungs-Video:



Formel für gute Positionierungs& Lead-Videos! Ziel: „Eine Beziehung schaffen mit dem Zuschauer und ihn genug interessieren, dass er mehr wissen will…!“.



1) Wer bist Du für wen? (Ihre Positionierungs-/ Ich-helfe-Botschaft) 2) Hier ist, was ich für Sie habe! (Ihr Produkt) 3) Hier ist, was es für Dich tun wird! (Warum sie aufpassen sollten! = Haupt-Nutzen) 4) Hier ist, warum Du mir glauben kannst! 5) Hier ist, warum meine Lösung besser ist, als alles andere! 6) Hier ist, was ich möchte das Du tust! (Was sie als nächstes tun sollten: Call to Action!)



........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ...........................................................................................................
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Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Beispiel Positionierungs-Video:



Das “Talking Head” Skript, für LeadVideos, die die Nachfrage verdoppeln! Hallo, mein Name ist Peter Klopfer und ich bin seit 16 Jahren ein erfolgreich praktizierender Chiropraktiker. (Wer bist Du?) Heute gebe ich Ihnen meine geheime 12-Punkte Patienten-Strategie, mit der Sie doppelt so viele Patienten in Ihre Praxis holen in nur 30 Tagen. (Was hast Du?) Dieses geheime Praxis-Papier ist sehr wertvoll für jeden Chiropraktiker, denn es wird Ihnen helfen, mehr Geld zu machen und mehr Menschen zu helfen ohne sich darüber Gedanken zu machen, wie Sie Marketing für Ihre Praxis machen. (Was wird es für sie tun? Warum sie zuhören sollten!) Holen sich jetzt meine geheime 12-Punkte Patienten-Strategie, indem Sie Hier rechts Ihre Email-Adresse eingeben, so lange sie noch kostenfrei verfügbar ist. (Was sie als nächstes tun sollten!)



........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ...........................................................................................................
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Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Skript Positionierungs-Video Vorlage:



Das “Talking Head” Skript, für LeadVideos, die die Nachfrage verdoppeln! Vorlage für Ihr Skript: Hallo, mein Name ist [Ihr Name] und ich bin [Heben Sie Ihre Expertise heraus] (Wer bist Du?) Heute gebe/ zeige ich Ihnen das Geheimnis [Lösung zu einem Problem] (Das ist Ihr Produkt). (Was hast Du?) Das ist sehr wertvoll für jeden [ihr Beruf/ Titel/ Hobby], denn wird Ihnen helfen [Haupt-Nutzen], ohne sich darüber Gedanken zu machen, … [Schlüsselfrustration/ Vorurteil/ Sorge]. (Was wird es für sie tun? Warum sie zuhören sollten!) Holen/ sichern Sie sich Ihr Exemplar jetzt gleich, indem Sie [Call to Action]. (Was sie als nächstes tun sollten!)



........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ........................................................................................................... ...........................................................................................................
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Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Vorlage Positionierungs-Video:



Video-Skript Webinar-Einladung! Tipp: Sie dürfen hier ruhig übertreiben und Ihr maximales Ergebnis als Titel nennen! Wenn Sie Ihren Kunden einen echten Nutzen stiften, dann ist sogar Ihre Pflicht, alles in Ihrer Macht stehende zu tun, um so viel wie möglich zum Kauf zu bewegen! Sind Sie auch enttäuscht/ frustriert über ….. (Problem/ Frustration)? Wenn Sie so sind, wie die meisten …….. Dann wünschen Sie sich auch endlich ………………. (Ergebnis/ Sehnsucht) und dann wird es Sie interessieren, dafür gibt es eine ganz einfache Lösung! Woher ich das weiß? - Ganz einfach, ich helfe seit ….. (Ihre „Ich helfe“-Botschaft) dabei ……………. Und viele meiner Kunden erreichen schon in/ nach …….. Tagen …………… (13 ersehnte Ergebnisse). Sie wollen wissen, wie ich das mache? - Dann habe ich eine mehr als gute Nachricht für Sie: Jetzt am Donnerstag um …. Und ….. führe ich ein kostenloses Webinar/ OnlineSeminar durch mit dem Titel: …………….. (Schmerz oder Freude Titel). Mal ganz ehrlich, wie lange quälen Sie sich schon/ leiden Sie schon unter ……….. (Frustration/ Problem/ Schmerz)? Meine Klienten/ Teilnehmer wissen, es gibt eine ganz einfache Lösung! Und darum mein Tipp, tragen Sie sich jetzt hier auf der Webseite ein für mein kostenloses Webinar mit dem Titel: ………………………… und sichern Sie sich einen der streng limitierten Plätze, bevor sie alle weg sind. Mein Name ist ……………….. Und ich helfe ……………… (Zielgruppe) dabei ……………….. (Schlüsselfrustration) zu überwinden und …………………. (maximales Ergebnis). Und noch was, wenn Sie am Donnerstag schon was vorhaben, sagen Sie es ab! Sie werden sich und mir danach dankbar sein! Also, nehmen Sie mich beim Wort und tragen Sie jetzt hier auf der Webseite Ihre Email-Adresse ein und ich schicke Ihnen Ihr Webinar-Ticket in 60 Sekunden in Ihren Posteingang! 53 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Die Formel, leichter Kunden zu gewinnen: Wie Sie schneller mehr Kunden zum Kauf bewegen…



Hausaufgabe:



Finden Sie eine Antwort auf die Frage: „Warum soll jemand jetzt bei Ihnen kaufen, statt jede andere Alternative zu wählen, die er hat?“ Die richtige Botschaft?



...................................................................................................... ...................................................................................................... ...................................................................................................... ......................................................................................................
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Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Ihre überzeugende Selbstvorstellung: Ø Stellen Sie sich vor, Sie sind auf einer Party mit dutzenden Ihrer profitabelsten Kunden. Ø Was antworten Sie auf die Frage: Ø „Was machen Sie?“



Die Antwort darauf ist nicht: Ø „Wir kümmern uns um Ihren Erfolg!“ Ø „Bessere Entscheidungen für Ihr Business!“ Ø „Exzellenz in Architektur!“ Ø Usw…



Das Ziel Ihrer Selbstvorstellung: Ø Dass Ihrem Gegenüber die Augen heraus treten, die Kinnlade nach unten fällt, Schweiß auf die Stirn tritt und er fragt:



Ø „Was ehrlich!? – Wie machen Sie das?“ Ø Damit haben Sie dann die …………………… zu ……………………... Ø Überlegen Sie, welche Reaktion Sie sich auf Ihre Selbstvorstellung wünschen…



3 Regeln für Ihre Selbstvorstellung/ USP Wie Ihre Kunden automatisch zu Ihnen kommen 1. Wir versprechen nicht ………… ………..! 2. Ein …………………….. Versprechen, der stärksten treibenden ……………….. Ihrer Zielkunden, (keine allgemeinen, adjektivischen Behauptungen!) 3. Eine überzeugende ………………..! 55 - Von Frustration zu Freiheit



Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Das Ziel Ihrer Selbstvorstellung/ USP: Ø Automatisch Neukunden anzuziehen! Ø Schnell und leicht, statt mühsam und anstrengend! Ø …………………. statt durch manuelle Arbeit!



Beispiel USP Hotel-Finder: „Wir finden für Sie perfekte Hotel-/ Konferenzräume zum besten verfügbaren Preis – und wir kosten Sie nichts!“



Ihre Selbstvorstellung/ USP: Differenzieren Sie sich von Ihrem Mitbewerb! Ihre Selbstvorstellung/ USP ist eine kurzer, kraftvoller Satz über den wichtigsten Vorteil oder Nutzen, den Sie Ihren Kunden vor Ihren Mitbewerbern bieten. Ø Warum soll jemand bei Ihnen kaufen, statt irgendeine andere Alternative zu wählen, die er hat? Ø Warum kaufen Ihre Kunden bei Ihnen statt bei Ihrem Mitbewerb? Ø Welchen Vorteil, Nutzen, …………, Sicherheit, Schutz wollen Ihre Zielkunden am stärksten? Ø Was sind die ………………………………. Ihrer Zielkunde? Ø Was bekommen Ihre Zielkunden bei niemand anderem? Ø In welchem Bereich sind Ihre Zielkunden unterversorgt? Ø Welcher Standard wird in Ihrer Branche in 5 Jahren normal sein? Ø Fokussieren Sie Ihr gesamtes Unternehmen darauf, diese USP zu bieten, in allem was sie sagen und tun!
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Sofort bessere Ergebnisse mit Ihrem Business



Beispiel USP Unternehmer-Coach: „Ich helfe Selbständigen und Unternehmern ihr Einkommen zu verzehnfachen und trotzdem mehr Freizeit zu haben!“



Beispiel Marketing-Consultant: „Ich entwickele Marketing-Strategien für alle Größen & Arten von Unternehmen, eliminiere die Verschwendung von Werbe-Geldern und steigere die Produktivität der Verkaufs-Mitarbeiter um mindestens 1.000 %! – Garantiert“



Was ist das Haupt-Problem unserer Werbung? Ø Schwache, frustrierende Response-Raten und Timing! Ø In der 3. Lektion lernen Sie einen einfachen, in 1 Stunde umsetzbaren Weg/ Trick, wie Sie aus 3 % Responserate, 15 % Responserate und mehr machen!



Das Geheimnis von Erfolg … „Gib anderen, was sie sich wünschen!“ 
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