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Este artículo fue publicado originalmente en el Suplemento Leasing & Factoring del Diario Gestión el día lunes 27 de febrero de 2008.



Alternativa de gestión La gestión administrativa y el financiamiento de las empresas son las principales ventajas del factoring en el país. En el Perú, el factoring crece a paso lento. Los analistas esperan que este año se dinamice mucho más. La falta de liquidez inmediata, las ventas a crédito, la necesidad de un personal encargado de verificar la solvencia de los clientes, entre otros, son algunas de las dificultades que tienen que enfrentar las empresas, lo cual limita su productividad. Frente a esta situación, y con la finalidad de consolidar la gestión empresarial, surge el factoring. Esta operación financiera permite a una empresa ceder sus créditos comerciales o facturas a una entidad especializada denominada factoring, a cambio de intereses o descuentos. En el Perú, el factoring está creciendo a paso lento. José Ricardo Stok, profesor del PAD, Escuela de Dirección de la Universidad de Piura, afirma que este sistema genera aproximadamente S/. 500 millones anuales, cifra poco significativa para este rubro. Sin embargo, este año podría surgir un dinamismo motivado por la economía y la necesidad de financiamiento de las empresas. “Esto es una realidad positiva en la medida en que la economía tiene una gran presión del lado de la demanda, como es el caso del Perú. El factoring se convierte en un instrumento importante para adelantar liquidez en las empresas, y ello es favorable para su crecimiento”. VENTAJAS El uso del factoring tiene una serie de ventajas, pero son dos las más importantes. La primera es de gestión administrativa. Al ceder la cobranza de las facturas de una empresa, ésta soluciona de alguna manera los temas administrativos de cobranza de las facturas de una empresa, sistemas de registro, entre otros. Esto le permite liberar algunos recursos materiales y humanos que pueden ser destinados a otras actividades.



En segundo lugar se encuentra la ventaja financiera, porque el uso del factoring adelanta el dinero de los créditos cedidos. A estas dos ventajas se suman el ahorro de tiempo, gastos y precisión en la obtención de informes. La empresa especializada o factor permite la máxima movilización de la cartera de deudores y garantiza el cobro. De esta manera, el factor asume el control y permite a la empresa o cliente concentrarse en otros temas. Ana Reátegui, profesora del Área de Finanzas, Contabilidad y Economía de la Universidad Esan, afirma que el factoring simplifica la contabilidad pues el usuario pasa a tener un cliente que paga al contado, debido a que la contabilidad la realiza el factor, dejando libre recursos humanos, espacio y tiempo. “Al ser una empresa especializada en cobranza, su eficiencia será mayor a la de la propia empresa. Además, permite recibir anticipos de los créditos cedidos. El factor entregará un porcentaje del valor de las cuentas por cobrar, por lo tanto proveerá de liquidez a la empresa”. Agrega que con este sistema, el personal directivo tendrá más tiempo para supervisar y dirigir la contabilidad de ventas. Además le otorga mayor formalidad de cobranza. REQUISITOS No existe un sector que pueda ser excluido de utilizar este sistema financiero. Pero es necesario tener en cuenta la solvencia de los clientes para que puedan atraer la atención de la empresa de factoring. “Como lo que se cede son las facturas de sus clientes, éstas deben tener cierta solvencia para que puedan interesarle al factor y comprarles sus facturas”, asegura Stok. De esta manera el factoring exige un grado de formalización. La accesibilidad a este sistema no depende del sector empresarial, sino de la formalización de la empresa y la solvencia económica de los clientes. De otro lado, las empresas deben tener altos niveles de cuentas por cobrar, dispersas entre varios clientes, lo que eleva la carga de trabajo administrativo. Asimismo, las empresas que otorgan créditos a sus clientes por períodos de 60, 90 ó 120 días tienen que financiar el capital de trabajo, por lo tanto, la venta de su cartera a una empresa de factoring es una posibilidad a tomar en cuenta. Pero, si el producto se puede pagar al contado, entonces no hay una razón de utilizar el factoring. De igual manera, cualquier entidad financiera puede brindar este servicio. Solo tiene que contar con una infraestructura mínima para llevarlo a cabo. Asimismo, aquellas entidades que cuenten con mayor número de agencias o sucursales tendrán más facilidades para ofrecer esta operación. Sin embargo, el factoring el factoring no es una de las operaciones de mayor rendimiento dentro del conjunto de la banca.



Stok considera que cada banco define su estrategia de crecimiento: “Hay bancos que están más orientados a un sector que otro, donde precisamente podrían encontrar más posibilidades para este sistema”. PLANIFICACIÓN Una empresa que está evaluando la posibilidad de realizar operaciones con factoring debe tener presente dos aspectos. En primer lugar debe analizar sus cuentas por cobrar, ya que la clasificación le permitirá identificar de qué tendencias son y el tipo de clientes que tiene. En segundo lugar debe aclarar si el tipo de ventaja que está buscando es de gestión o financiera. Si se trata de la ventaja de gestión, deberá procurar solucionar la mayor parte de los trámites administrativos que tienen un grado de complejidad. Pero si lo que busca es la ventaja financiera, entonces deberá realizar un análisis de costo beneficio, que se trata del costo de la operación frente al acceso a otras fuentes financieras de la empresa. Stok sostiene que todo tiene que ver con la política de endeudamiento de la empresa. “La recomendación es que la empresa no puede acudir a un factoring de buenas a primeras. Tiene que analizar todo su portafolio financiero, así como su política de financiamiento y las ventajas que está buscando”. Por su parte, Reátegui sugiere que las empresas se asesoren con las entidades financieras y evalúen los costos en los que incurrirán y los beneficios que podrán recibir como reducción de costos tangibles e intangibles. 























Empfehlen Sie Dokumente












manual de direccin y gestin recursos humanos en los 

http://elibrarypdf.com/pdf/downloads/living-for-jesus-and-japan-the-social-and-theological-thought-of-uchi · mura-kanz-b










 








Transparencia - PAD - Escuela de Dirección 

con el sector público, la rendición de cuentas, la veracidad de la información, ... dominio público toda la información
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análisis del entorno, análisis de los negocios, situación competitiva y orientación estratégica del negocio. De la reali
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familiarizando con la web interactiva, los foros de opinión o los social networks, canales que son revisión obligatoria
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Sin embargo, la presentación actual de la información no permite ver algunas cuestiones fundamentales que permitirían la
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responsabilidad, patrimonio, capital humano y todo lo relacionado con la empresa a un ... cuenta el bienestar de su fami
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“Negocios en Grupo”, en la edición de enero del 2009. NEGOCIOS EN ... a obtener una mayor participación en el segmento d
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Especial publicado el 25 de mayo del 2009 en el Suplemento Día 1, del Diario El. Comercio. ESPECIAL: MARCAS 2009. CERVEZ
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PAD-Escuela de Dirección de la Universidad de Piura. En los últimos meses, en el ... Pero lo que muchos directivos, y aú
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Profesor del Area de Control Directivo. PAD – Escuela de Dirección de la Universidad de Piura ... US $ 272 millones. Int
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Ya a nadie sorprende que los ciclos de vida de los productos y servicios sean cada vez más cortos, y el consumidor moder
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Salle de Lima, graduándose con honores. Estudió y culminó la carrera de ingeniería mecánica-electricista en la Universid
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30 oct. 2016 - Procedimiento de apertura Alternativa. Una alternativa al método de "pata de cabra" con una espátula. Est
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producto, genuinamente británico. Su aceite de colza lo producen en la granja familiar que poseen en el condado Suffolk,










 








ALTERNATIVA DE INVERSION 

ALTERNATIVA DE INVERSION. Maximización de valor y rentabilidad ... baños, zona quincho. Arquitecto: Felipe Assadi (www.f
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Si quiere saber la rentabilidad de un sector, puede ayudarse con Las Cinco. Fuerzas de Porter, un modelo desarrollado en
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11 jun. 2012 - de la familia es un concepto variable muy importante en la continuidad de este tipo de empresa. Es un con
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Artículo publicado en el diario Gestión, sección opinión del martes 26 de octubre del 2010. El desarrollo económico y su
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áreas funcionales, persiguen cumplir con una promesa. Hemos de destacar ... si está asociado a un claro entendimiento de
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