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Drei Top-Strategien zur Unternehmens-Skalierung



Wie Sie ein Unternehmen auf die  „nächste Stufe“ bringen. Und zwar schnell.



Markus Dan Unternehmer



www.markusdan.com



Wie man sein Unternehmen skaliert, knappe 30-50k netto Gewinn mehr pro Monat macht und zu den Top 5% seiner Branche aufsteigt.



MEIN KLEINES GESCHENK AN SIE ...



FRAGE: WARUM WURDEN SIE UNTERNEHMER(IN)?



Problematik:   



“Ich bin ein recht erfolgreicher Unternehmer, aber ich habe meine Einkommensdecke irgendwie erreicht: meine Einnahmen gehen mal rauf, mal runter, ich habe keine Lust mehr, den Kunden hinterherzulaufen und ich habe es satt, wie ein Angestellter in meiner eigenen Firma zu sitzen."



TECHNIK GEGEN PRINZIP



... GEHEN PLEITE



... BURN OUT



... VERSCHWINDEN



WARUM IST DAS LEBEN FÜR SO VIELE UNTERNEHMER ... SO ANSTRENGEND?



EINSTELLUNG?



GESCHÄFTSMODELL SCHLÄGT EINSTELLUNG



FAKT: SIE SIND FÜR‘S SCHEITERN AUSGELEGT ...



3 ZEICHEN EINES „KAPUTTEN“ GESCHÄFTSMODELLS    ODER:   „WARUM SIE NICHT SKALIEREN KÖNNEN.“



Zeichen 1 ZUFÄLLIGE  NEUKUNDENGEWINNUNG



Zeichen 2 UNGEREGELTE  ARBEITSABLÄUFE



Zeichen 3 VERKAUF ÜBER DEN PREIS



Frage:     Was kostet Sie am meisten?    (Und warum?)
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STRATEGIEN ZUR



UNTERNEHMENS-SKALIERUNG



von:



zufällige  Neukundengewinnung



von:



zufällige  Neukundengewinnung



zu:



AUTOMATISIERTE Neukundengewinnung



von:



ungeregelte   Arbeitsabläufe



von:



zu:



ungeregelten   Arbeitsabläufen



STANDARDISIERTE Arbeitsabläufe



von:



Verkauf  über Preis



von:



zu:



VERKAUF  über Preis



SKALIERUNG   über Preis



WIE SIE IHR UNTERNEHMEN VERBESSERN



„Machen wir eine Liste mit all jenen Dingen, die Du tun solltest ... aber es nicht tust. Und dann gehen wir die Liste gemeinsam durch.“



AUFGABE:     SCHREIBEN SIE ALL JENE MARKETINGAKTIVITÄTEN AUF, DIE SIE TUN MÜSSTEN ...



Sich selbst ‚SOLLTEN‘



AUFGABE:     WARUM IST ES SO SCHWER, IM MARKETING KONSEQUENT ZU SEIN?



... AUSGELAUGT



... STRESS MIT GROSSEN AUFGABEN-LISTEN



... AUF DER VERZWEIFELTEN SUCHE NACH „DEM EINEN GESCHÄFT MEHR“



EINE PIPELINE BAUEN ...



ES LÄUFT VON SELBST ... DAMIT SIE ES NICHT TUN MÜSSEN



KUNDEN, KONTAKTE & KLIENTEN ... JEDE WOCHE
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BRANDHEISSE 



GRUNDPRINZIPIEN



1. SEIEN SIE DER ARCHITEKT



2. EINMAL SCHWER ARBEITEN



FEEDBACK:     WAS KÖNNEN SIE MITNEHMEN?     GELERNT?  ERKENNTNIS?  TEILEN?



Strategie 1: AUTOMATISIERTE NEUKUNDENGEWINNUNG



1. kalter   Kontakt



2. warmer  Kontakt



Neukundengewinnung



3. Käufer



TEAM



TECHNIK



1. kalter   Kontakt



?



2. warmer  Kontakt



Neukundengewinnung



3. Käufer



Inhalts-Aggregation



Anwendungen/ Widgets



SEO



Kommentare/ Diskussionen



Google Ads Bloggen



Presseaussendungen



Social Media



Empfehlungsmarketing



Webinar



F&A Seiten



Teleseminar



Social Bookmarking Affiliates/ Joint Ventures Dokumentationen/ Präsentationen



INTERNET: Wie Traffic bekommen?



Podcasting Markenbildung



Foren E-Mail



Retargeting



Video Verlinkungen



Inhalts-Marketing



Infografik



AUTOMATISIERTE NEUKUNDENGEWINNUNG



ABNEHMPRODUKT



1. kalter   Kontakt



2. warmer  Kontakt



Neukundengewinnung



3. Käufer



1. kalter   Kontakt



2. warmer  Kontakt



?



Neukundengewinnung



3. Käufer



Autoresponder Ebene 1   



- E-Mail einsammeln 



- Liste erstellen  - Automatisch Mails verschicken



Autoresponder Ebene 2 - Webshop verbinden  - Wenn-Dann-Regeln  - Verkaufsprozesse  - mit Webseiten verbinden  - SMS-Marketing  - Splittesting



Klick-Tipp



www.unternehmer-ressourcen.com/kt



1. kalter   Kontakt



2. warmer  Kontakt



Neukundengewinnung



3. Käufer



FEEDBACK:     WAS WAR DAS HILFREICHSTE BIS JETZT?



ENTWICKLEN SIE EINE   „AUTOMATISIERUNGS-EINSTELLUNG“



automatisch



innerer Frieden



gleichgültig inkonsistent



konsistent



ständig   daran  denken



ständig erinnert werden manuell
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STRATEGISCHE 



ENTSCHEIDUNG



von:



zufällige  Neukundengewinnung



von:



zufällige  Neukundengewinnung



zu:



AUTOMATISIERTE Neukundengewinnung



Strategie 2: STANDARDISIERTE ARBEITSABLÄUFE



von:



ungeregelte   Arbeitsabläufe



von:



zu:



ungeregelten   Arbeitsabläufen



STANDARDISIERTE   Arbeitsabläufe



DIE SCHUHSCHACHTEL



1. SYSTEM ERSTELLEN



WAS SIND DIE DREI AUFGABEN EINES UNTERNEHMERS?



2. MIT LEUTEN BESETZEN



?



FREIHEIT



SICHERHEIT



Der Cash-Flow-Quadrant



20% GELD 80%



A



I



S



U



80% LEUTE 20%



Sind sie im S- oder im UQuadranten? 1. Um wieviel können Sie Ihren Job „verkaufen“?



2. Wenn Sie 1 Jahr auf Urlaub gehen ... haben Sie mehr Geld als zuvor oder weniger? 3. Wie viel Geld bekommen Sie vom „I“, um Ihr Geschäft auszubauen?



FREIHEIT



SICHERHEIT



Der Cash-Flow-Quadrant



20% GELD 80%



A



I



Was sind die wesentlichen Unterschiede zwischen „Selbstständig“ und „Unternehmer“? Eine einzige Einstellung:



!



S



U



80% LEUTE 20%



Selbstständiger: „Wenn ich es gut gemacht haben will, mache ich es selbst!“



!



Unternehmer: „Wenn ich es gut gemacht haben will, hole ich mir jemanden, der es gut macht!“



1. SYSTEM ERSTELLEN



2. MIT LEUTEN BESETZEN



WAS SIND DIE DREI AUFGABEN EINES UNTERNEHMERS? 3. SYSTEM KONTROLLIEREN



UNSKALIERBAR



IDEALES SYSTEM



? WIE MACHE ICH EIN SYSTEM?



? ?



1. STANDARDISIEREN



WIE MACHE ICH EIN SYSTEM?



? ?



Schlüsselgebiete Vertrieb



Kundenbetreuung



Produktion Logistik



Marketing



Kommunikation



Buchhaltung



BEISPIEL - TELEFONDAME



1. STANDARDISIEREN



WIE MACHE ICH EIN SYSTEM?



? ?



1. STANDARDISIEREN



WIE MACHE ICH EIN SYSTEM?



2. DOKUMENTIEREN



?



BEISPIEL - TELEFONDAME



1. STANDARDISIEREN



WIE MACHE ICH EIN SYSTEM?



2. DOKUMENTIEREN



?



1. STANDARDISIEREN



2. DOKUMENTIEREN



WIE MACHE ICH EIN SYSTEM? 3. OPTIMIEREN



KAIZEN 



(Verbesserung zum Guten) NICHTS KANN SO GUT GEMACHT WERDEN, ALS DASS ES NICHT NOCH BESSER GEMACHT WERDEN KANN.



UNENDLICH SKALIERBAR
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STRATEGISCHE 



ENTSCHEIDUNG



von:



ungeregelte   Arbeitsabläufe



von:



zu:



ungeregelten   Arbeitsabläufen



STANDARDISIERTE   Arbeitsabläufe



WAS IST IHRE MOTIVATION AN STANDARDISIERTEN ARBEITSABLÄUFEN ZU ARBEITEN?



Strategie 3:   SKALIEREN ÜBER PREIS



PREISPSYCHOLOGIE



WIE ENTSTEHT PREIS?



„EIN ZYXEL KOSTET 493,30 EURO“



Der Preis-Wert-Fisch Ab hier Kauf



PREIS



WERT



DER ERSTE PREIS IST IMMER ... ZU VIEL.



DAHER: ... NENNEN SIE ZUERST DEN TEUERSTEN PREIS. ER VERSCHLECHTERT IHRE SITUATION OHNEHIN NICHT.



1 PRODUKT: JA / NEIN



2 PRODUKT: WELCHES?



BEDENKEN SIE: 3 PRODUKT: IDEAL



3 STRATEGIEN, SOFORT MEHR ZU VERDIENEN



? 3 STRATEGIEN, SOFORT MEHR ZU VERDIENEN



? ?



1. PREIS SOFORT ERHÖHEN



3 STRATEGIEN, SOFORT MEHR ZU VERDIENEN



? ?



KEINE   PANIK



KEINE   PANIK



1. PREIS SOFORT ERHÖHEN



3 STRATEGIEN, SOFORT MEHR ZU VERDIENEN



2. ZUSATZPRODUKT



?



10-20% ALL IHRER KÄUFER SIND BEREIT ...   FÜR ENTSPRECHEND MEHR LEISTUNG, MEHR ZU ZAHLEN!



Normal Anzahl



Preis / Stk.



Gesamt



1.000



€ 100,-



€ 100.000,-



GESAMT



€ 100.000,-



Optimiert Anzahl



Preis / Stk.



Gesamt



1000



€ 100,-



€ 100.000,-



100



€ 500,-



€ 50.000,-



GESAMT



€ 150.000,-



1. PREIS SOFORT ERHÖHEN



3 STRATEGIEN, SOFORT MEHR ZU VERDIENEN



2. ZUSATZPRODUKT



?



1. PREIS SOFORT ERHÖHEN



2. ZUSATZPRODUKT



3 STRATEGIEN, SOFORT MEHR ZU VERDIENEN 3. HOCHPREISPRODUKT



BEISPIEL 1 - COMPUTERTASTATUR



BEISPIEL 1 - COMPUTERTASTATUR



BEISPIEL 1 - COMPUTERTASTATUR



1 KG NUTZLAST ZUR ISS RUSSISCHE PROGRESSRAKETE KOSTET:  12.500€ / KG



BEISPIEL 2 - DIENSTLEISTER



Ich mache es für Dich Ich helfe Dir



Anleitung



SCHMERZEMPFINDEN



KOMBINIEREN SIE!



BEISPIEL 3 - WASSER



ca. 0,50 € / l



ca. 1,60 € / l



ca. 200 € / l



ÜBER PREIS IST DIE SCHNELLSTE ART ZU SKALIEREN



WAS IST IHRE MOTIVATION ÜBER DEN PREIS ZU SKALIEREN?
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STRATEGISCHE 



ENTSCHEIDUNG



von:



Verkauf  über Preis



von:



zu:



VERKAUF  über Preis



SKALIERUNG   über Preis



Wie man sein Unternehmen skaliert, knappe 30-50k netto Gewinn mehr pro Monat macht und zu den Top 5% seiner Branche aufsteigt.



40.000+



KLUG



Skalierun g



20.000



10.000



5.000 JAGD 3.500 0



A



Erfolg



ZEIT STAR-Systeme



GELD z. B.: Hochpreis



Stabil



B



Mastermind



KUNDEN z. B.: VIP



Überleben



FAKT: SIE SIND FÜR‘S SCHEITERN AUSGELEGT ...



WIE SOLL SICH IHR GESCHÄFT ÄNDERN?
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BRANDHEISSE 



GRUNDPRINZIPIEN



1. SEIEN SIE DER ARCHITEKT



2. EINMAL SCHWER ARBEITEN



3. BESTE VORGEHENSWEISE



„Es ist nicht genug, zu wissen, man muß auch anwenden; es ist nicht genug, zu wollen, man muß auch tun.“  (Johann Wolfgang von Goethe)



„Auch der längste Weg beginnt mit dem ersten Schritt“ (aus China)



1.) Wie bekomme ich täglich neue Anfragen von hochqualifizierten und kaufkräftigen Interessenten? 2.) Wie kann einen Großteil dieser Anfragen in zahlende Kunden umwandeln? 3.) Wie kann ich meinen Reinertrag drastisch erhöhen? 4.) Wie kann ich unrentable Anfragen im Vorfeld aussortieren? 5.) Wie kann ich dabei meine Arbeitszeit verringern?



? BEI DEN ANTWORTEN HELFEN …



? ?



1. LAUFEND HOCHKARÄTIGE KUNDENANFRAGEN



BEI DEN ANTWORTEN HELFEN …



? ?



1. LAUFEND HOCHKARÄTIGE KUNDENANFRAGEN



BEI DEN ANTWORTEN HELFEN …



2. REINGEWINN DR ASTISCH ERHÖHEN



?



1. LAUFEND HOCHKARÄTIGE KUNDENANFRAGEN



2. REINGEWINN DR ASTISCH ERHÖHEN



BEI DEN ANTWORTEN HELFEN … 3. WENIGER ARBEITEN (!)



„Bin ich mit meinem Unternehmen, so wie es ist, zu 100% zufrieden?“



Wir suchen Unternehmer, die eine drastische Veränderung wollen:



!



• Dazu zählen täglich hochkarätige Kundenanfragen, • Dazu zählt eine Verdoppelung des Reingewinns im ersten Jahr • Das ganze bei weniger Arbeit als bisher



Analysegespräch



!



• Wo sind Sie? • Wo wollen Sie hin? • Was sind Ihre Ressourcen?



!



Voraussetzungen: • Funktionierende Firma (Umsatz: min. 100.000/Jahr) • Zeit, Geld und Energie  (10-15.000 für Werbung, usw.)



• Sie müssen es wollen • Veränderung muss möglich sein



„Speed of implementation“: Wie schnell baut man neues Wissen in sein Unternehmen?



Schnelle Umsetzung „Gutes Geld wir schnell gemacht“



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



3 übergeordnete Erfolgsstrategien



Prinzip # 1: Modelliere was funktioniert



Von mehreren möglichen Erklärungen für ein und denselben Sachverhalt ist die einfachste



Theorie allen anderen vorzuziehen.



Prinzip #2: Ockhams Rasiermesser - Halte es einfach.



Prinzip #3: Nehmen Sie dieses Thema ernst



… zum Scheitern verurteilt …



„Die Anderen sind Schuld. Aber sowas von …“



300 Jahre Erfahrung ;-)



Alleine? … Oder doch mit professioneller Hilfe?



Alleine? … Oder doch mit professioneller Hilfe?



Man weiß ja nie, was da auf einen zukommt …



Zu wenig Kunden? Leere Läden?



Es wird nicht billiger, neue Kunden zu gewinnen …



Ich zeige Ihnen … • Wie Sie den perfekten Markt finden, wie Sie sich in diesem Markt positionieren und einer der höchstbezahlten Anbieter in Ihrer Region und Branche werden.



!



• Wie Sie Aufträge bekommen, und für Monate ausgebucht sind.



!



• Wie Kunden selbständig zu Ihnen kommen und den Preis bezahlen, den sie sich wünschen (!).



!



• Wie Sie Ihren Umsatz in nur wenigen Monaten verdoppeln.



!



• Wie Sie so viele Anfragen erhalten, so dass Sie diese ablehnen müssen und sich nur die besten Kunden aussuchen können.



X



Interessenten → Kunden



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



Eignung?



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



begrenzte Anzahl   an Terminen verfügbar!



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



FRAGEN



www.unternehmer-ressourcen.com/termin



























Empfehlen Sie Dokumente
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Webinar 
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W webinar webinar 12062017 
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Webinar 

Umsatz-strategien Internet. Neu-Kunden& geld ... Der andere schlieÃŸt strategische Allianzen! âž¢ Der eine lernt ..... + Mark Reuter, Berater: + â€œâ‚¬ 5.910,-â€� mit einer ...
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Webinar Folien 
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webinar handout 

Fokus der englischsprachigen Plattform: Internationale MÃ¤rkte. Europa. USA. Asien. * Hinweis: Jede ... Ball gesucht (z.B. FuÃŸball, Basketball,. Tennisball etc.).
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W webinar 
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Webinar Handout 

werden mit einer â€œOderâ€�-. VerknÃ¼pfung gesucht. Hoch: nur die wichtigsten. Ergebnisse der â€œUndâ€�-. VerknÃ¼pfung werden angezeigt. Tutorial-Video ansehen ...
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Webinar GDCP 

•No se requiere de capital. •Costos de operación muy bajos y solo si vendes a diferencia de un negocio tradicional. •Flu
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W webinar 
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Webinar EMails 2 IntensivierungsSequenz 
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technik webinar optin funnel 
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W webinar 2 
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Webinar EMails 2 IntensivierungsSequenz 
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technik webinar optin funnel 
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Webinar EMails 3 FollowUpSequenz 
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W webinar 2 
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Webinar Gratuito 

Unirte a un programa de afiliados en Amazon, Ebay, Linio, Dafiti o Sitios Clasificados! Paso 2. Pones el Link de afiliad
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Sonntag 18.3. Webinar 

geschesanten.com. Veilchen sehen und zeichnen. Sonntag 18.3. Webinar. Page 2. geschesanten.com. Veilchen sehen und zeichnen. Page 3. geschesanten.
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Webinar - The Project Group 

Project Online, MaÃŸgeschneidert. TPG. Q. uickStart. Komponenten. (Microsoft). Infrastruktur. Hybrid. K. U. ND. E: License. Solution Provider. M icrosoft A ccountm.
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Webinar EMails 2 IntensivierungsSequenz 
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Webinar EMails 3 FollowUpSequenz 
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Webinar EMails 3 FollowUpSequenz 
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Webinar - The Project Group 

www.theprojectgroup.com/newsletter www.linkedin.com/company/tpg-the-project-group ... 19th Floor. Bellevue, WA 98004 USA. Tel: +1 425 281 2993.
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Umsatz-Maschine Webinar 

Hier kommt Ihre profitable Formel fÃ¼r umsatzstarke .... Erfahrung/ einmaligen Ansatz, den niemand sonst hat. âž¢ ABER ..... Einfache Zahlungs-Optionen: âž¢ CC ...
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