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ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES BOGOTA, MARTES 05 DE AGOSTO DE 2014



PALABRAS DE BIENVENIDA Marcos Pueyrredon, VP Latin America VTEX y Presidente Instituto Latinomericano de Comercio Electrónico eInstituto www.linkedin.com/in/pueyrredon 8:30 Alberto Pardo, Presidente de la Cámara Colombiana de Comercio Electrónico CCCE co.linkedin.com/in/banano/es María Isabel Mejía Jaramillo, Viceministra de TI en Ministerio TIC co.linkedin.com/in/mariaisabelmejia



8:45 APERTURA DESAFIO ECOMMERCE I – PERSPECTIVAS DEL ECOMMERCE EN COLOMBIA Y EN LA REGIÓN :: ¿DÓNDE ESTAMOS Y HACIA DÓNDE VAMOS? ¿Cuáles son las tendencias que marcarán el Roadmap del eCommerce en Colombia en el próximo año? Carlos Valencia, Gerente de Producto, eCommerce de VISA Inc., LATAM & Caribe 9:00 https://www.linkedin.com/in/carlosvalenciah Juan Pablo Maldonado, Marketing Manager de Visa http://co.linkedin.com/pub/juan-pablomaldonado/47/ba4/859/en Miguel Costa Freire, Marketing Director de Linio Colombia https://www.linkedin.com/in/miguelcostafreire Moderador: Gustavo Vega, Presidente de ACH
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SALON EXPOSICION :: RUTA DEL ECOMMERCE



8:00 ACREDITACIONES Y CAFÉ DE BIENVENIDA



ACTIVIDADES



ACTIVIDADES DE NETWORKING :: NETWORKING LOUNGE



CICLO DE CONFERENCIA Y PLENARIOS



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES CICLO DE CONFERENCIA Y PLENARIOS KEYNOTE ECOMMERCE I - TENDENCIAS EN EL COMERCIO ELECTRÓNICO DE AMÉRICA LATINA - CONOZCA EL MERCADO Y EL CONSUMIDOR LATINOAMERICANO Desmitificando el eCommerce en Colombia ¿Qué significa para su operación online y para su negocio Offline? Julio Cesar Munive Ramírez, Director e-Business de Avianca



9:30 co.linkedin.com/in/juliomunive/es



Sebastián Jordana, Managing Director de Dafiti co.linkedin.com/in/sjordana Santiago J. Revello, Gerente de Marketing de Netshoes http://ar.linkedin.com/pub/santiagorevello/10/92b/bba Moderador: Martin Schrimpff, Co-founder and VP Business Development de PayUlatam co.linkedin.com/pub/martin-schrimpff/0/283/99a/es DESAFIO ECOMMERCE II – INDICADORES DE PERFORMANCE DE UN ECOMMERCE Y SU IMPORTANCIA EN EL DESARROLLO DEL ECOSISTEMA LOCAL ¿Cuáles son los KPI claves de una Tienda Online y su importancia para Convertir, Monetizar y Fidelizar al usuario online? Juan Carlos Martínez, Gerente de Martínez Navas SAS co.linkedin.com/in/jucamana/es 10:15 Marcelino Herrera, Gerente General de MercadoLibre Colombia co.linkedin.com/pub/marcelino-herrera-vegas/4/192/974/es Sammy Bessudo, Secretario General de Aviatur Moderador: Sergio Quijano, Digital Managing Director en Publicaciones Semana S.A-CCCE https://www.linkedin.com/in/squijano
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ACTIVIDADES



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES CICLO DE CONFERENCIA Y PLENARIOS KEYNOTE II: DESAFÍO ECOMMERCE II - MULTICHANNEL Y OMNICHANNEL EN LA PRÁCTICA EN LA REGIÓN Renombrados expertos hacen un análisis sobre la importancia de la multicanalidad en la venta minorista a partir de casos de éxito y cómo puede una empresa en Colombia llevarlos a la práctica.



10:45 Sandra Vargas, Gerente de Operaciones de Falabella de Colombia S.A.



https://www.linkedin.com/pub/sandra-vargas/50/883/bb9 Claudia Alzate, Gerente de clientes de Porvenir https://www.linkedin.com/pub/claudia-alzatejaramillo/30/341/947 Moderador: Andrés Julián Gómez, Gerente de Inversiones de Gómez Montes SAS co.linkedin.com/in/andresjgomez



11:30 COFFEE BREAK DESAFIO ECOMMERCE III - ¿CUÁLES SON LOS FACTORES DE ÉXITO EN ECOMMERCE EN COLOMBIA Y SU IMPACTO EN LOS NÚMEROS DEL NEGOCIO OFFLINE? ¿Por qué compra online productos y servicios el Consumidor Colombiano? ¿Cuál es el impacto en el negocio offline del Retail? Lee Araujo, Director para América Latina de Cybersource http://www.linkedin.com/in/leearaujo



11:50 Ricardo Hoyos, Jefe de comercio electrónico de Panamericana co.linkedin.com/pub/ricardo-



hoyos/12/824/58 Juan Fernando Vásquez Luna, Gerente Corporativo de Mercadeo de NALSANI S.A. (Totto y Totto Tú) co.linkedin.com/pub/juan-fernando-vasquez-luna/27/173/b1a Moderador: Jorge Quiroga, Gerente General de Gran Panda co.linkedin.com/in/jorgequiroga/es
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ACTIVIDADES



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES CICLO DE CONFERENCIA Y PLENARIOS 12:20



COMITE DE COMERCIO ELECTRONICO CCS :: DIFUSIÓN DE LOS TERNADOS PARA EL ECOMMERCE AWARD COLOMBIA 2014 DESAFIO ECOMMERCE IV – LO QUE VIENE EN ECOMMERCE E INNOVACIÓN CENTRADO DE RESULTADOS Y CONVERSIÓN Dos reconocidos expertos internacionales nos muestran las últimas tendencias sobre negocios online, marketing en Internet, redes sociales y emprendedorismo digital.



12:35 Ricardo González, Director de Global Payments de Netflix co.linkedin.com/pub/ricardohoyos/12/824/58 Moderador: Marcos Pueyrredon, VP Latin America VTEX y Presidente Instituto Latinomericano de Comercio Electrónico eInstituto www.linkedin.com/in/pueyrredon KEYNOTE ECOMMERCE III: RETAIL DEL FUTURO: LOS PRINCIPALES RETOS Y DESAFÍOS DEL COMERCIO MINORISTA EN COLOMBIA Un reconocido empresario colombiano nos muestra su visión de futuro y cómo superar los retos que traen Internet y las nuevas tecnologías.



13:20



Fábio Schimidt, e-Commerce Cloud Application de VTEX co.linkedin.com/in/fabioschimidt Rene Lima, Sr. Sales Director de Salesforce ExactTarget Marketing Cloud https://www.linkedin.com/pub/rene-lima/1/2a1/414 Anton Chalbaud, CEO de Thefanmachine https://www.linkedin.com/in/chalbaud/es



13:45
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BREAK LIBRE | NETWORKING TIME



ACTIVIDADES



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES CICLOS DE TALLERES TEMATICOS PROFESIONALES Todo lo que necesitas saber para vender online explicado en forma práctica a través de casos locales y regionales



HORARIOS



CICLO CÓMO ABRIR MI TIENDA ONLINE



CICLO CÓMO ACELERAR MIS VENTAS ONLINE



CICLO MOBILE & MULTICHANNEL ECOMMERCE



STARTER ECOMMERCE



MANAGER COMMERCE



PROFESSIONAL ECOMMERCE



¿CÓMO DESARROLLAR UNA TIENDA ONLINE? Consejos prácticos y todo lo que necesita saber para vender online productos y servicios aprovechando su tienda online y las capacidades multicanales de Internet centradas en clientes.



15:00
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Jose Fernando Díaz, Gerente General de Dridco Colombia SAS http://goo.gl/ftgWzw Leonardo Ottati, CEO de ImageTech http://goo.gl/I8Cki6



ESTRATEGIAS PARA APROVECHAR LA FACTURA ELECTRÓNICA, BIGDATA Y PERSONALIZACIÓN PARA POTENCIAR MI TIENDA ONLINE Pedro Otoya Gerdts, CEO de Facture SAS http://goo.gl/smcY0u María del Pilar Jácome, VP Jurídica y Sec. General DecevalSA Mario Augusto Fernández, Experto en Factura Electrónica de Asesor de Signature http://goo.gl/4pDolq Eliane Yumi Iwasaki, Marketing Manager Latin America de Return Path http://goo.gl/kt9pqq



MOBILE Y SU IMPACTO EN EL ECOMMERCE EN LA PRÁCTICA EN COLOMBIA ¿Por qué empezar a vender a través del móvil? ¿Cuáles son los resultados que puedo lograr con una plataforma móvil en el mercado colombiano? Análisis de casos prácticos. Julio Camacho, Gerente de Woobsing http://goo.gl/6zvW0c Fabio Ardila, Gerente de Innovacipon y Tecnología de EL TIEMPO http://goo.gl/aCVXJC



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES CICLOS DE TALLERES TEMATICOS PROFESIONALES Todo lo que necesitas saber para vender online explicado en forma práctica a través de casos locales y regionales



HORARIOS



CICLO CÓMO ABRIR MI TIENDA ONLINE



CICLO CÓMO ACELERAR MIS VENTAS ONLINE



CICLO MOBILE & MULTICHANNEL ECOMMERCE



STARTER ECOMMERCE



MANAGER COMMERCE



PROFESSIONAL ECOMMERCE



¿CÓMO ENTREGAR LOS PRODUCTOS VENDIDOS EN MI TIENDA ONLINE? Todo lo que necesita saber para implementar y gestionar la logística y logar una experiencia de compra positiva.



16:00



Ricardo Uribe, Pte. de la Com. de Logistica de la CCCE y Dir. de Innovación en Servientrega S.A. http://goo.gl/E5m1JW Johan Escamilla, Líder Proyectos electrónicos de 4-72 http://goo.gl/WJS4oh Carlos Arroyave, VP de la Com. de Logistica de la CCCE y Dir. de Proyectos y Relac. de Coordiutil Sandra Hurtado, Business Development Manager de Skybox http://goo.gl/YGkNp7
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DESAFIOS Y TENDENCIAS EN ECOMMERCE Alvaro Lamé, CEO de Netgate & Epistele http://www.linkedin.com/pub/al varo-lam%C3%A9/49/355/3b2 Manuel Caro, Director de MDE Consulting Group S.A.S - VP de la Com. de Capacitación y Educación CCCE https://www.linkedin.com/in/car omanuel Marcelo Jácome, Director de DIMTEC Ecuador http://www.linkedin.com/profile /view?id=21500426



¿CÓMO UTILIZAR EL MCOMMERCE EN COLOMBIA EN SUS ESTRATEGIAS Y QUE SEA RENTABLE? Reconocidos casos locales y regionales que han logrado ser exitosos en sus estrategias mobile. María Paula Silva, Directora de eCommerce de Gran Panda http://goo.gl/BSkEuA Daniel Puga, CEO de Beyond http://goo.gl/EMB0JR



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES CICLOS DE TALLERES TEMATICOS PROFESIONALES Todo lo que necesitas saber para vender online explicado en forma práctica a través de casos locales y regionales



HORARIOS



CICLO CÓMO ABRIR MI TIENDA ONLINE



CICLO CÓMO ACELERAR MIS VENTAS ONLINE



CICLO MOBILE & MULTICHANNEL ECOMMERCE



STARTER ECOMMERCE



MANAGER COMMERCE



PROFESSIONAL ECOMMERCE



¿CÓMO COBRAR EN MI TIENDA ONLINE? Consejos prácticos y todo lo que necesita una Tienda Online para cobrar productos y servicios en forma segura.



17:00
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Laura Marcela Anchico, Directora Comercial de Place to Pay http://goo.gl/EWGIki Ana Sandoval, VP de PayU Latam http://goo.gl/8FlMmd Ronald Wieselberg, VP Business Development at SafetyPay http://goo.gl/ZDJtSm Moderadora: Victoria Virviescas Calvete, Directora Ejecutiva de CCCE http://goo.gl/enLdAN



¿CÓMO MEDIR LA PERFORMANCE Y RENTABILIDAD DE MI TIENDA ONLINE: KPI EN LA PRÁCTICA? La importancia de los procesos y la profesionalización de management para el adecuado gerenciamiento de una tienda online. Andrés Soler, Senior business leader experienced in growing & operating profitably Internet related businesses co.linkedin.com/in/asoler/es Carlos Andrés Torres, Director de e-Commerce de Almacenes máximo de Pepeganga co.linkedin.com/pub/carlosandrés-torres/18/88/227



COMPRAS COLECTIVAS, REDES SOCIALES Y MOBILE EN LA PRÁCTICA EN COLOMBIA Casos prácticos de cómo aprovechar las redes sociales y la multicanalidad de los usuarios para sorprenderlos y transformarlos en clientes. Fabio Rodríguez, Founder de MarketingHoy http://goo.gl/MCnB7m Alejandro Aguilera, Business Development Manager de Aivo http://goo.gl/i5XMSY Andrés Duque, VP de Productos de Groupon http://goo.gl/5zvMox



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES CICLOS DE TALLERES TEMATICOS PROFESIONALES Todo lo que necesitas saber para vender online explicado en forma práctica a través de casos locales y regionales



HORARIOS



CICLO CÓMO ABRIR MI TIENDA ONLINE



CICLO CÓMO ACELERAR MIS VENTAS ONLINE



CICLO MOBILE & MULTICHANNEL ECOMMERCE



STARTER ECOMMERCE



MANAGER COMMERCE



PROFESSIONAL ECOMMERCE



MULTICHANNEL Y OMNICHANNEL EN LA PRÁCTICA EN COLOMBIA Reconocidos expertos nos muestran las mejores estrategias y cómo armar una hoja de ruta de alto impacto en ventas.



18:00



Enrique Vargas del Campo, Account Manager de Google co.linkedin.com/pub/enrique-vargas-del-campo-salinas/25/5b3/b4a Daniel Soldán, CEO de emBlue http://www.linkedin.com/in/danielsoldan Jonathan Baldovino, Chief Ideation Officer de Making Sense http://www.linkedin.com/in/jbaldovino



19:30 20:00



STARTER ECOMMERCE
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Personas que recién comienzan a vender online.



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES Personas que administran un canal de ventas online.



MANAGER ECOMMERCE



(*) Programa sujeto a confirmaciones y modificaciones.



CONTENIDOS Y ACTIVIDADES ESPECIALES ECOMMERCE START UP COMPETITION



CICLO DOCTOR WEB



15:00



15:50



16:50



ELEVATOR PITCH I - 4 startups presentan su proyecto



ELEVATOR PITCH II - 4 startups presentan su proyecto



Análisis de 3 Casos con Foco en CONVERSIÓN I



SOLUCIONES PARA ECOMMERCE



CASOS DE ÉXITO



SALÓN EXPOSICIÓN SERVICIOS DE APOYO
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ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES JURADOS ECOMMERCE STARTUP COMPETITION PRESIDENTE DEL JURADO: Victoria Eugenia Virviescas Calvete, Directora Ejecutiva de Cámara Colombiana de Comercio Electrónico https://www.linkedin.com/pub/victoriavirviescas/54/5b0/108 Alejandro Delgado Vásquez, Gerente del sector software y TI de PTP del Ministerio Comercio Industria y Turismo Mauricio Álvarez, Gerente de Grupo de Especialistas Técnicos en Microsoft https://www.linkedin.com/pub/mauricio-alvarez/5/195/562/es Claudia Giraldo, Gerente de Mipyme Vive Digital del Ministerio de las TIC Rene Rojas, CEO de HUBbog Juan Carlos Martínez, Gerente de Martínez Navas SAS co.linkedin.com/in/jucamana/es Álvaro Lamé, CEO de Netgate & Epistele http://goo.gl/5M5vuL Daniel Puga, CEO de Beyond http://www.linkedin.com/pub/daniel-puga/5/359/680 Daniel Soldán, CEO de emBlue http://www.linkedin.com/in/danielsoldan Jonathan Baldovino, Chief Ideation Officer en Making Sense ar.linkedin.com/in/jbaldovino Carlos Castañeda, CEO en Wayra co.linkedin.com/in/elcastaneda Andrés Carbó Abello Director Iniciativa del Cluster de Software y TI de Bogotá en Cámara de Comercio de Bogotá co.linkedin.com/pub/andres-carbo-abello/24/97/a33



10



ESTRUCTURA DE CONTENIDOS Y PROGRAMA DE ACTIVIDADES



EXPERTOS INVITADOS CICLO DOCTOR WEB Clínicas Integrales para Tiendas Online COORDINADOR GENERAL DEL CICLO DOCTOR WEB: Fabio Schimidt, International Relations Manager at VTEX http://co.linkedin.com/in/fabioschimidt Jorge Quiroga, CEO de Gran Panda co.linkedin.com/in/jorgequiroga/es Alejandro López, Country Manager Colombia Emblue http://www.linkedin.com/in/alejolopeza Leonardo Ottati, CEO de ImageTech http://ec.linkedin.com/pub/leonardo-ottati/31/959/813 Maria Paula Silva, Directora de eCommerce de Gran Panda https://www.linkedin.com/pub/maria-paula-silva-silva/66/137/252
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Manual ecommerce - Ecommerce News 

moda femenina en UK. Electrodomésti- cos en ... moda femenina en UK. 98% de las ventas ...... de zapatillas de ciclismo
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Manual ecommerce 2015 - Ecommerce News 

14 may. 2015 - mayoría católica y el fútbol es la razón de ser de una multitud que se enfervorece semana tras semana con
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eCommerce México 

HTML5 y hace soporte a iPhone, Android y navegadores Mobile Opera. Incluye características como: ○ Capacidades de medios
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ABP1 Ecommerce 
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Fundamental eCommerce 
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ABP2 Ecommerce 
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Columbus Day olumbus Day olumbus Day lumbus 

DE. DESCUENTO‡. ¡NUESTRO ALMACÉN NUEVO! - BURBANK, IL. ¡GRAN APERTURA DE AHORA QUE SE ENCIENDE! 7780 South Cicero Ave, B
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Previo Taller1 Ecommerce BCN 
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Day by Day 

... Belcanto-Schmelz und vokale Hochseilartistik inklusive. Aber selbst wenn er die Börsennachrichten vortrüge, würden wir niederknien. 19.30 | Rezital 3 – Lied.
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DAY 1 DAY 2 DAY 3 

29 jun. 2018 - W -52 kg. M -60 kg. W -57 kg. W -48 kg. M -66 kg AB. M -66 kg CD. DAY 2. MAT I. MAT II. M -90 kg. M -73 k
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ecommerce bei multichannelunternehmen 

Legal ecommerce bei multichannelunternehmen analytische betrachtung der informations und kaufstrome von eBook for free and you can read online at Online ...










 


[image: alt]





ecommerce mittelstandischer unternehmen unter 

PDF Ebook ecommerce mittelstandischer unternehmen unter steuerlichen Free Download, Save or Read Online ecommerce mittelstandischer unternehmen ...
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Índice ECommerce CCS2016 2 

Page 1. Page 2. Page 3. Page 4. Page 5. Page 6. Page 7. Page 8. Page 9. Page 10. 65. 56. 52. 50. 48. 42. 37. 37. 35. 35.
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e Ecommerce Juan Macías 
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Topic: eCommerce Mobile Shopping 

erst nach der App um. Der Global Consumer. Survey zeigt, dass in Deutschland 45% der ... Desktop-PC. Smartphone. Sonstiges (z.B.. Tablet, Smart-TV,.
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Taller1 Ecommerce BCN 
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rechtshandbuch onlineshop ecommerce 

rechtshandbuch onlineshop ecommerce mcommerce | Read & Download Ebook rechtshandbuch onlineshop ecommerce mcommerce for free at our Online ...
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Mother's Day & Father's Day Sale 

Circle the items. Put order form and money in an envelope with your child's name and class. Women's Bath & Lotion Se
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Descripción de servicio Ecommerce 

El servicio Ecommerce funciona en conjunto con el servicio Marketplace si costo adicional, expandiendo tu alcance y cana
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Estrategia eCommerce Aquilino Peña 
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Ecommerce Aquilino Peña 
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eCommerce Trend - Media Focus 

auf Vormonatsniveau und kann mit einer Zunahme von 32.2 Prozent gegenÃ¼ber ... restlichen Werbedruck ausmachen, kommen dabei aus dem Kredit-Bereich.
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Observatorio Cetelem eCommerce 2016 

... financiación online. 169. Logística y puntos de recogida. 177. Datos por CCAA. 181. Conclusiones. 280. Anexos ......
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Taller Modulo Ecommerce Semana 1 
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