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26 Schritte zur perfekten Verkaufsseite



Arbeits-Checkliste Verkaufsseite (oder Verkaufsvideo / -Prozesse) 26 Punkte, mit denen Sie Ihre Verkaufspräsentation so strukturieren, dass Sie maximale Verkaufszahlen erreichen! 



ACHTUNG: Sie haben nicht das Recht zum Abdruck oder Verkauf dieser Schrift. Sie dürfen den Inhalt dieser Schrift nicht verbreiten oder verkaufen, egal in welcher Form. © 2017 LAMBERT AKADEMIE GmbH Alle Rechte vorbehalten. Kein Teil dieses Reports darf ohne vorherige schriftliche Genehmigung des Autors reproduziert oder in irgendeiner Form übermittelt werden, weder elektronisch, mechanisch oder in sonst irgendeiner Form. Sie dürfen den Inhalt, oder Auszüge davon, nicht verkaufen, weitergeben oder anderweitig vervielfältigen bzw. in irgendeiner Form gewerblich nutzen. Haftungsausschluss und rechtliche Hinweise: Die hierin enthaltenen Informationen stellen die Meinung des Autors zum Zeitpunkt der Veröffentlichung dar. Aufgrund der Geschwindigkeit, mit der sich Bedingungen ändern, behält sich der Autor das Recht zu ändern und zu aktualisieren vor. Der Bericht ist nur zu Informationszwecken. Weder der Autor, noch seine Tochtergesellschaften / Partner übernehmen Verantwortung für Fehler, Ungenauigkeiten oder Auslassungen. Jede Kränkungen von Personen oder Organisationen sind nicht beabsichtigt. Wenn Beratung über rechtliche oder damit zusammenhängende Angelegenheiten erforderlich ist, sollten die Dienste eines vollständig qualifizierten Professionellen gesucht werden. Dieser Bericht ist nicht zur Verwendung als Quelle für rechtliche oder buchhalterische Beratung vorgesehen. Sie sollten sich der Gesetze, welche Geschäftsvorfälle oder andere Geschäftspraktiken in Ihrem Land regeln, bewusst sein. Jede Bezugnahme auf Personen oder ein Unternehmen, ob lebend oder tot, ist rein zufällig.



1 – Du kannst es schaffen und Du wirst es schaffen!



Erprobte Strategien = garantierte Ergebnisse!



Struktur Verkaufsseite



26 Punkte, mit denen Sie Ihre Verkaufspräsentation so strukturieren, dass Sie maximale Verkaufszahlen erreichen 



1. Mini-Branding – Logo, Firma, USP, Versprechen/ Claim ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



2. Kontakt-Info: Telefon-Nr. ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



3. HL-Bereich – Kicker, Headline (stärkstes Versprechen/ Transformation), Sub-HL (Sind Sie bereit… ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



4. Sales-Video – Pattern Interrupt, spezifisches Versprechen, schmerzhaftes Problem, CTA, … ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



Von Frustration zu Freiheit - 2
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5. Bullets – Hauptnutzen - Was Ihnen dieses Produkt bringt (Endnutzen, Transformation, Wie Sie, Die 3 besten …) ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



6. Bestell-Bereich – Name, Preis-Vorteil, Limit, Timer, Preistabelle/ Bestell-Button ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



7. Schmerzhaftes Problem…kennen Sie das? … und das muss nicht so sein! Dafür gibt es eine ganz einfache Lösung! ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



8. Vorurteile & Einwände vorwegnehmen/ auflösen – Vielleicht haben Sie schon jede Menge Diäten probiert und danach immer mehr gewogen als vorher… Vielleicht denken Sie jetzt, das stimmt doch gar nicht … dann darf ich Ihnen mitteilen, dass ich genau weiß, wie Sie sich fühlen, denn ich stand vor 5 Jahren genau an dieser Stelle! … aber dann wird es Sie vielleicht interessieren, dass ich durch Zufall über eine Methode gestolpert bin und heute … lebe ich [Endnutzen/ größte Sehnsucht] ................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



3 – Du kannst es schaffen und Du wirst es schaffen!



Erprobte Strategien = garantierte Ergebnisse!



9. Spezifisches Versprechen! Warum ich dieses Produkt entwickelt habe… a. Dieses 6 Wochen-Programm wird Sie … b. Prozess beschreiben: Jede Woche führe ich Sie durch genauso



einfache wie mächtige Schritte, die Ihnen helfen ….so dass Sie absolut selbstsicher ….. und die Veränderungen bewirken, die Sie sich wünschen.



................................................................................................................................... ................................................................................................................................... ...................................................................................................................................



10. Future-Pacing: „Stellen Sie sich vor … (Nutzen erleben lassen) a. Sie werden zu der führenden Vorträgen eingeladen b. Werden als führender Experte in Ihrem Bereich wahrgenommen c. Erreichen hundertmal mehr Menschen mit Ihrer Botschaft d. Haben einen kontinuierlichen Strom von profitablen Klienten/ Kunden e. Haben mehr Einkommen als jemals zuvor! f. Haben den Einfluss in der Welt, für den Sie geboren wurden! g. Berühren mehr Menschen, als Sie jemals für möglich gehalten haben! ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



11. Eigenes System/ Methode… Sie erhalten das exakt gleiche System, mit dem meine Klienten bis zu ….Schritte/ Module Inhalte der Module mit Bullets beschreiben a. Ihr …. beinhaltet: i. ii. iii. iv. v.



Modul Modul Modul … Modul



#1: Von A-Z alles, was Sie … #2: #3: #6: Von Frustration zu Freiheit - 4
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b. Das VIP-Programm beinhaltet: (Beispiel) ö Ein individuelles Interview (60 Minuten) ö 5 Live-Seminartage (1x pro Monat) ö 1 Skype-Session pro Monat (Sie repräsentieren Ihren Vortrag und dazu Feedback) – 90 Min. ö Follow-up Notizen nach jeder Sitzung! ö Schriftliche Aufgaben, um Sie zu führen, mitreißende Reden zu schreiben in Null-Komma-Nix! ö Schreib-Tipps für Ihre Reden und Vorträge, die das Schreiben leicht und freudvoll machen! ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



12. Beweise: Referenzen/ Case Studies/ Vorher-Nachher ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



13. Inhalt/ Auszüge (Alternativ bei digitalem Produkt) … Module/ Kapitel/ Inhalte mit Seitenzahl/ Minutenangabe ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



14. Kauf-Gründe – Logik: a. „7 sichere Zeichen, dass Du /Sie … die Methode/ mein System brauchst!“, b. Dieses Programm ist für Sie, wenn Sie …, sich unsicher fühlen, wenn Sie eine Präsentation/ einen Vortrag halten müssen. c. Dieses Programm ist für Sie… ö Sich wünschen, dass Sie Ihre Botschaft vor Publikum präsentieren wollen (oder müssen) aber Schwierigkeiten haben, sich auf solche Situationen zu freuen und entspannt aus Ihrem Selbstvertrauen agieren!



5 – Du kannst es schaffen und Du wirst es schaffen!



Erprobte Strategien = garantierte Ergebnisse!



ö Sie wissen, dass Sie bestimmt dazu sind, größere Auditorien anzusprechen, aber nicht wissen, wie Sie aus eigener Kraft dorthin kommen. ö Vorträge halten wollen, sich davon aber überfordert fühlen. ö Sie wollen vielmehr Menschen erreichen, wissen aber nicht, wie Sie das anfangen sollen! ö Sie es leid sind, immer nur „Klein Klein“ zu spielen und wollen endlich den Beitrag in dieser Zeit leisten, für den Sie geboren wurden! ö Sind Sie bereit, Ihr [TOMP] für immer los zu werden und endlich… [Hauptemotionaler Endnutzen/ Sehnsucht]? ö Falls Sie das mit Ja beantworten, wird es mir eine Ehre sein, Sie auf diesem Weg zu begleiten! ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



15. PREIS - Was ist seine Investition? Ihre Investition für dieses einzigartige 6 Wochen-Programm beträgt nur €12.500. Wenn sich dieses Programm anhört, als wenn es genau das ist, was Sie von dort, wo Sie stehen, abholt und dahin bringt, wo Sie hin wollen, … ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



16. CTA1 – Rationale Kaufgründe … damit werden Sie für immer …. Und erreichen endlich (tiefste Sehnsucht)… schließlich erhalten Sie das exakt gleiche System, mit dem meine Klienten Tag für Tag … (Ergebnisse) erzielen a. Es gibt keinen besseren Zeitpunkt, um als Redner und Vortragender die Bühne zu erobern. Ich glaube ganz fest daran, dass die Fähigkeit, Ihre Ideen vor Menschen zu kommunizieren eine der wichtigsten Karriere-Voraussetzungen ist. b. Durch dieses Programm werden Sie: ö Absolut klar Ihren Lebenszweck kennen, ö Die Macht Ihrer Geschichte einsetzen können! ö Ihre Botschaft so zwingend kommunizieren können, dass Ihre profitabelsten Kunden geradezu gezwungen werden zu kaufen! ö Ein unangreifbares Selbstvertrauen als Redner bekommen!



Von Frustration zu Freiheit - 6
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ö Machen Sie sich bereit, als Experte und Redner zu überzeugen, wann immer Sie wollen oder müssen!



c. Hier ist Ihr nächster Schritt: Buchen Sie eine kostenlose 30-Minuten Beratung. In dieser Session analysieren wir Ihre Situation, Ihre Ziele und bestimmen exakt, ob dies das richtige Programm für Sie ist. ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



17. Garantie – 90 Tage ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



18. BONUS-PAKET – Aber es kommt noch besser…! … gilt nur bis ….! ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



19. Dringlichkeit – Doch Achtung! … dieses Angebot gilt nur… den Bonus erhalten Sie nur bis / die ersten … ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



20. CTA2 – Gier … also handeln Sie rasch/ am besten noch heute …. Und sichern sich einen der streng limitierten, bevor sie alle weg sind …denn unser Spezial-Angebot gilt nur bis …24 Uhr! ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



7 – Du kannst es schaffen und Du wirst es schaffen!



Erprobte Strategien = garantierte Ergebnisse!



21. Einwands-Behandlung – Interessiert, aber noch nicht entschieden? Vielleicht denken Sie… (jeden einzelnen Einwand einzeln auflösen und einen Link zum Bestellbereich anbieten) ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



22. CTA3 – Verlustangst Was hat er zu verlieren wenn er jetzt nicht handelt/ was er verpasst, dramatisieren/ „Also Sie sehen, mit meinem heutigen Angebot können Sie gar nicht verlieren“, die Schmerzen, wenn er nichts ändert und die Nutzen/ Transformation, die er genießt, wenn er kauft! … a. also treffen Sie jetzt eine Entscheidung für (End-Nutzen/ Transformation) und sichern Sie sich … b. Sie bekommen das exakt gleiche System, mit dem meine Klienten Tag für Tag … (Ergebnisse) erzielen. … c. Große Zusammenfassung: schließlich können Sie gar nicht verlieren mit meiner 90 Tage … Garantie, und wenn Sie noch heute bestellen, erhalten Sie zusätzlich kostenlos … BonusPaket … Und Sie beenden (Schmerzen) für immer… und beginnen ein Leben in …(Transformation) - Aber wie gesagt, das Angebot gilt nur bis … es lohnt sich also schnell zu entscheiden! ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



Von Frustration zu Freiheit - 8
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23. Impressum ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



24. AGBs ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



25. Exit-PopUp – um Absprung-Traffic zu recyceln. ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



26. Upsell/ Funnel-Strategie ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................ ................................................................................................................................



9 – Du kannst es schaffen und Du wirst es schaffen!



























Empfehlen Sie Dokumente
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10 Punkte Checkliste 

Absprache automatisch in den eigenen Blog hochgeladen. Corporate Identity. In allen wichtigen Portalen wie. Facebook, Youtube, Facebook,. Xing, Linkedin.
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die 7-punkte-anti-burnout-checkliste 

In 9 von 10 FÃ¤llen stresst uns gar nicht das â€žHier und Jetztâ€œ, sondern eine ... Am Anfang ist es etwas ungewohnt â€žNeinâ€œ zu sagen, aber mit der Zeit wirst du ... 60 Minuten, also einer ganzen Stunde â€žDankbarkeit & Erfolgâ€œ â€“ Diese Res-.
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CHECKLISTE 

Klick auf roten Button â€žNeues Konto erstellenâ€œ. â–¡ Hinterlegen des Kontonamens und Definition der Zeitzone, Einladung an zusÃ¤tzliche Personen mÃ¶glich.
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Checkliste 

Soll ich einen Arzt oder einen Notar/ Anwalt befragen? â€¢ Wo kann ich die PatientenverfÃ¼gung hinterlegen? â€¢ Wo soll ich die PatientenverfÃ¼gung aufbewahren?










 


[image: alt]





checkliste 

Quartier/Verpflegung fÃ¼r SchÃ¼lerInnen und OTL fixieren (HÃ¤userliste zu finden unter. H ooe.kjweb.at/orientierungstage). Bitte beachten Sie: Die Kosten fÃ¼r die ...
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checkliste 

Überweisung des TeilnehmerInnen-Beitrages (€ 7,00/SchülerIn, mind. jedoch. € 140,00 pro Klasse, wenn weniger als 20 SchülerInnen am OT teilnehmen) und.
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CHECKLISTE INTERNATIONALISIERUNG 

vorhanden? Wurden unterschiedliche Standards bei Datums-, Uhrzeit- und. Adressformaten sowie Trennzeichen von Zahlen oder MaÃŸeinheiten berÃ¼cksichtigt? LÃ¤sst das genutzte Content Management System das EinfÃ¼gen weiterer. Sprachen problemlos zu? Sin










 


[image: alt]





CHECKLISTE INTERNATIONALISIERUNG 

Wurden die Datenschutzstandards an die Gesetze des Ziellandes und die BedÃ¼rfnisse der Kunden angepasst? Entspricht das Impressum den Anforderungen in ...
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Checkliste Unternehmenx 

Sollten dennoch Fragen offen bleiben, hilft Ihnen Ihr Berater gerne weiter. Vorbereitende TÃ¤tigkeiten. Inkassovereinbarung mit uns. FÃ¼r den erstmaligen Einzug ...
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67 % 33 % 9,94 Punkte 

Absolventen nachweislich besser ab als der Durchschnitt. EBS UniversitÃ¤t fÃ¼r Wirtschaft und Recht. Gustav - Stresemann - Ring 3. 65189 Wiesbaden www.ebs.
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VTE - CME-Punkte kostenlos 

15.05.2016 - Dabigatran versus warfarin in the treat- ment of acute venous thromboembolism. The New England journal of medicine. 2009;361(24):2342-52.
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200 Extra PAYBACK Punkte 

01.08.2017 - Zu Risiken und Nebenwirkungen lesen Sie die Packungsbeilage und fragen Sie Ihren Arzt oder Apotheker. ** Unverbindliche Preisempfehlung ...
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96 (4 Punkte 

Wer Poems for Laila, PJ Harvey, Feist oder Patti Smith mag, wird sich sicher auch bei Much. Better, Thank You ;-) und ihren Melodien, die sich oft noch Tage ...
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Checkliste - rankingCHECK 

Checkliste: AdWords Performance boosten. Wussten Sie schon, dass rankingCHECK neben Suchwortmarketing wie Google Adwords (SEA) und ...
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Checkliste - BVMW 

reits eine abgeschlossene Berufsausbildung haben, gilt der. Mindestlohn. â–« Praktikanten, die ein Pflichtpraktikum gemÃ¤ÃŸ ihrer Schul-,. Ausbildungs- oder ...










 


[image: alt]





DIE 7-PUNKTE-LISTE 

EISENHOWERS ABCD-AUFGABEN. Sie kennen vermutlich das Eisenhower-Prinzip der. Priorisierung von Aufgaben: A - wichtig und dringend. B - wichtig, aber ...
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Checkliste Hochzeit 

Wellness-Tag vereinbaren. Schuhe einlaufen. Checkliste nochmals durchgehen. Trinkgelder definieren. Am Hochzeitstag. Geniessen Sie den Tag! Einige Tage ...
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Checkliste! - Globetrotter 

Kranken-, Unfallversicherung und Haftpflicht auf weltweite GÃ¼ltigkeit prÃ¼fen. GepÃ¤ck- und ... PersÃ¶nliche Reiseunterlagen scannen und online hinterlegen.
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Checkliste Infostand 

Wichtige Kontakte fÃ¼r die Organisation des Anlasses sammeln. (vgl. Kontaktadressen/Notizen). â€¢ z.B. Verantwortliche intern, Organisator, Helfer, ... Organisation.
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Hochzeits- Checkliste 

CHANG. THE BA. 1. Ope. View. 2. Del title the. 3. Rig it to. 4. Cro orde the. 5. Clo. Slid. View s, o ase ve o t). The e at. '. os, he the r. Hochzeits-. Checkliste ...
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USABILITY CHECKLISTE 

Ladezeit checken und optimieren: Page Speed Tool (kostenlos) oder onpage. ... Footer: Kreditkarten, Paypal, SofortÃ¼berweisung; Optimal: Kauf auf Rechnung.
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Checkliste Lebenslauf 

So abgedroschen es sich anhÃ¶rt, so wahr ist es immer noch: Der Lebenslauf ist die Eintrittskarte fÃ¼r eine Ausbildung in einem Unternehmen. Die meisten ...
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Newsletter Checkliste 

B2B -> Mitternacht (0:00-3:00 Uhr) und Montagabend (21:00 - 0:00 Uhr). â—‹ B2C -> Primetime und am Wochenende (19:00 - 0:00 Uhr). A/B Testing durchfÃ¼hren.
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linkaufbau checkliste 

Onpage-SEO. Content mit Mehrwert. Onpage SEO Basics. Social Media Buttons ... Linkquellen finden und bewerten. Mit Tools und BauchgefÃ¼hl. Link-Akquise.
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