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Propuesta Inbound Marketing 11 Agosto de 2017



Sobre la Agencia Somos una Agencia de Resultados especializada en Inbound Marketing. Tenemos enfoque en lograr éxito para nuestros clientes y aumentar sus ventas.



Buscamos estar junto a las principales referencias en resultados del mercado latinoamericano, para asegurar un trabajo de calidad y renombre para *Coach SX*.



Conozca algunos de nuestros clientes



Cómo Virtual Media Agency va a ayudar a COACH SX a lograr convertir su tráfico web en oportunidades de venta.



Principales objetivos y metas del proyecto 1.



Generar un proceso de Inbound Marketing para Coach SX



2.



Determinar el costo de adquisición de cliente.



3.



Creación de landing por campaña para Generar interacción a través del social Media



4.



Generar leads con campañas de E mail MKT.



Escenario actual



Escenario Actual del Cliente ✖ ✖



✖



✖



✖



No poseen una planificación de marketing de corto y largo plazo. Ninguna estrategia de marketing digital alineada con el embudo de ventas.. Empresa no posee personal dedicado a Marketing Digital profesionalmente. No posee un sistema automatizado para optimizar el tiempo operacional. No tienen páginas de conversión para captar Leads (Landing Pages).



✓ ✓ ✓ ✓ ✓ ✓



Buen conocimiento del producto Poseen contenido y material rico para atraer visitantes. Generación de contenido relevante. Experiencia y posicionamiento de la marca frente a los clientes Control óptimo de proceso comercial Metas y objetivos claros.



Escenario Ideal



Escenario Ideal para el cliente ✓



Monitorear y analizar campañas de links patrocinados y SEO



✓ ✓ ✓



Crear tráfico relevante para el sitio Definir Personas.



✓



Definir que es un Lead calificado para la empresa. Tener un sistema automatizado para nutrir y relacionarse con la base de contactos de forma optimizada.



✓



Utilizar contenidos para la generación de leads a través de landing pages



✓



Hacer disparos de E-mail Marketing con estratégia de captura y generación de leads.



✓



Segmentación de leads para relacionarse con ellos de acuerdo con el perfil y jornada de compra. Integración de las informaciones del área de ventas con la de marketing, es decir, tener acceso a la base de contacto de clientes para ofrecer datos de leads que son oportunidades de venta para el área de ventas Construir una reputación online a través de contenido relevante de manera consistente.



✓



✓



Inbound Marketing Nuestra solución para ayudarte a Captar clientes que requieran los productos de Coach SX



Aprendizaje y Descubrimiento



Marketing



Reconocimiento del Problema



Crea contenidos y medios para atraer y convertir clientes potenciales, calificandolos por perfil e interés y enviando las mejores oportunidades para tu equipo de ventas



Lo qué es Inbound Marketing Inbound Marketing es una metodología enfocada en comprender la manera como piensa el consumidor, como interactúa y como llega al momento ideal de compra, basado en el



Consideración de la Solución



contexto digital.



Ventas Es una manera estratégica de analizar cómo tu



Evaluación y Compra



Contacta tus oportunidades, saca dudas, diseña la solución del problema y cierra la venta



posicionamiento puede influir en la decisión de consumo de tu público objetivo, identificando oportunidades para destacarte de los competidores y conquistar nuevos clientes.



Embudo del Inbound Marketing Atraer Visitantes Convertir Contactos



Relacionarse



Vender Clientes Analizar



Embudo + Proceso de Compra



Visitantes Contatos Clientes



Conocimiento



Consideración



Decisión



Contacto aún no calificado



Contactos calificados para que sean trabajados por Marketing



Contactos calificados para abordaje comercial



“ “



El Inbound Marketing es 62% más barato que el Marketing tradicional



59% de los profesionales de Marketing para empresas B2B afirman que el canal más efectivo para generar beneficio es el email BtoB Magazine Demand Metric



”



”



¿Cómo vamos a alcanzar los mejores resultados? Vea cómo.



Etapa 1



Kick-off 1.



Configuraciones Software de Marketing



2.



Configuraciones Sitio Web (Adapatación de formularios para métricas)



3.



Diagnóstico y Planeamiento



4.



Definición de personas



5.



Definición de agenda de contenido



Etapa 2



Atracción 1.



Producción de contenido Blog



2.



SEO en las páginas



3.



Seguimiento de palabras claves



4.



Publicidad Paga



5.



Redes Sociales (Social Media)



Etapa 3



Conversión 1.



Producción de contenido rico



2.



Creación de Landing Pages (revisión de métricas)



3.



Creación de Calls-to-Action



4.



Facebook Ads



Etapa 4



Relación 1.



Email marketing



2.



Automatización de marketing



3.



Newsletter



4.



Redes Sociales (Optimización)



Etapa 5



Venta 1.



Calificación de Leads



2.



Alineación entre marketing y ventas



3.



Integración con (CRM Revisión Métricas)



Etapa 6



Retención 1.



Producción de contenido Blog



2.



Email marketing



3.



Automatización de marketing



4.



Redes Sociales



Etapa 7



Análisis 1.



Informe de resultados en redes sociales



2.



Informe de resultados del Embudo de Ventas



Para operar todas las acciones de una manera ágil e integrada, usamos como herramienta de apoyo CRM, Marketing y Ventas El software para gestión de CRM, Marketing y Ventas, capaz de automatizar diferentes acciones desde la atracción hasta la retención de clientes.



CRM, Marketing y Ventas de VMA Es una plataforma completa que permite ejecutar proyectos de atracción de visitantes, generación de Leads, relación pre y post venta a través de redes sociales, email marketing y páginas web, además de un análisis completo de datos y métricas relevantes para tu negocio.



Optimización para Buscadores



Landing Pages y formularios.



Acompaña la performance de tu sitio en Google para palabras-clave relevantes a tu negocio y gana inteligencia para producir contenido, optimizar páginas y invertir en publicidad paga.



Convierte visitantes en oportunidades de negocio con páginas y formularios fáciles de crear y que pueden ser integradas a otras herramientas.



Link Tracking Monitorea tus Leads para saber que links de tus envios de correo están accediendo y evalualos basado en el perfil o interés por tu producto o servicio. Así, envía solamente los Leads con mayor potencial de ventas para tu equipo de Ventas y nutre los que aún no están listos para compra. Todo de manera automática!



Automatización de Marketing



Email Marketing



Deja que El software de automatización trabaje por ti y torne tus Leads listos para compra. Automatiza campañas y acciones específicas, distribuyendo los nuevos Leads entre tus vendedores.



Crea campañas de email fáciles y atractivas, enfocadas en las personas correctas, acompañe el desempeño de ellas y quién recibió / abrió / hizo clic en sus emails.



Planes de Éxito Planea y acompaña la ejecución de tus acciones de Marketing Digital creando proyectos y designando tareas y plazos a otros miembros de tu equipo.



Inversión y Cronograma



Cronograma del Proyecto Actividad Kick OF Atracción Conversión Relación Venta Retención Analisis



Mes 1



Mes 2



Mes 3



Mes 4



Mes 5



Mes 6



Mes 7



Mes 8



Mes 9



Mes 10



Mes 11



Mes 12



Antes, no olvidemos



Principales metas y objetivos 1.



Generar un proceso de Inbound Marketing para Coach SX



2.



Determinar el costo de adquisición de cliente.



3.



Creación de landing por campaña para Generar interacción a través del social Media



4.



Generar leads con campañas de E mail MKT.



Servicios contratados 1.



Optimización SEO y adaptación de formularios en sitio web



2.



Segmentación clientes y envío quincenal E mail Marketing



3.



Diseño de piezas para social media, Landing Page para la campaña de publicidad y envío de correos.



4.



Adaptación de contenido para campañas de E Mail MKT (De la mano de la empresa)



5.



Experto a cargo para informes Social Media y costumer Service



6.



Generación de informe mensual (Social Media y conversiones por INBOUND MKT)



7.



Implementación administración y optimización Software de CRM, Marketing y ventas.



8.



Social Media plan Standar



Inversión Landing Page C.U.



$ 200.000 Cop



Inbound MKT VMA mes



$ 1.350.000 Cop



Software CRM y MKT 500 Contactos MES



$ 30.000 Cop Cop



Contrato mínimo: 6 meses Limite de disparo de email: Ilimitado Servicios prestados por agéncia se incrementa IVA de 19 % En rojo inversión a proveedores externos Valor de herramienta puede variar de acuerdo a cantidad de incremento de contactos por mes. Diseño no lleva IVA.



Todas las estrategias y soluciones presentadas tienen enfoque en



aumentar tus ventas y crear



una maquina de crecimiento



¿Comenzamos? 























Empfehlen Sie Dokumente
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àidricos de Tacna'', deI Gobierno Regional de Tacna, en el marco de lo dispuesto. J. - ). : œ z- ln el Decreto Supremo N
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Gobiernos Tendencias - Evolución MKT 

El recién formado partido “Podemos” y como este .... Los partidos políticos tradicionales viven en Es- .... autogobierno
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hojas prácticas entrenamiento inbound 

... EL TIEMPO. Objetivos generales. Objetivos específicos. Objetivos aspiracionales. Incrementar ventas online. Aumentar
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Gobiernos Tendencias - Evolución MKT 

ciones del Distrito Federal en Iztacalco y Álvaro Obregón, del Instituto Nacional de ..... de un país, de un estado y de
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Gobiernos Tendencias - Evolución MKT 

ma de gobierno que defiende la soberanía del pueblo y el derecho del pueblo .... comunicación, como todos nosotros, tien
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field field# coach age time coach age time coach age 

DUFF - JR FIELD2-UNITED AREA. UNITED. GK Training ... 7:00. ORTIZ. U8. 6:45. DUFF - JR FIELD4B-U08-North. U8. J. WILLIAM
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Inbound Marketing Vortrag iico Berlin_HO 

Page 7. Quelle: http://www.zeromomentoftruth.com/. Page 8. Quelle: http://www.zeromomentoftruth.com/. Page 9. Die Kaufprozesse haben sich verÃ¤ndert. Undâ€¦
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MKT Multiblatt hoch 

23.03.2018 - In unserer Marketingabteilung werden sämtliche Kommunikations- und Marketingmassnahmen (offline und online) für die gesamte Schule ...
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field field# coach age time coach age time coach age 

DUFF-SR FIELD2 - S. JONES. U12. 6:00. TURNER. U12. 5:45. U12. JONES. U12. 6:00. ZACCHIA. U12. 6:00. DUFF-SR FIELD2 - N.
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Coach Svensson.pdf 

artop - Institut an der Humboldt-UniversitÃ¤t zu Berlin nach Abschluss der Ausbildung zum Coach das. ZERTIFIKAT. Systemischer Coach verliehen. Berlin, den 9.
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Wingwave Coach 

MÃ¤rz 2016 mit 15 Stunden teilgenommen. Diese Veranstaltung entspricht 2 Credit-Tagen fÃ¼r die Aufrechterhaltung der Zertifikatsreihe ,,Coach fÃ¼r systemische ...
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MKT-17-0130S NationalDayPrayer_Esp.indd 

4 may. 2017 - ... (Estado). Steven Mnuchin (Tesoro) ... Alexander Acosta (Departamento del Trabajo) ... Corte Suprema de
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Gobiernos Tendencias - Evolución MKT 

Universidades UCM (España), UCR (Costa Rica) y UDELAR (Uruguay) en 2013 con la publicación de la obra: El .... *Bots cue
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Gobiernos Tendencias - Evolución MKT 

26 dic. 2013 - dos manejan porcentajes arriba del 70%, México ... Hábitos de los Usuarios de Internet en México. 2012 ..
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Gobiernos Tendencias - Evolución MKT 

Video juegos en línea. Juegos en línea. Descarga de música y videos. Noticias. Películas / cine. Tecnología. Diccionario
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Wingwave Coach 

ECA *. St. Johanns-Vorstadt 71. CH-4056 Basel www.coaching-basel.com. Mitglied der. European Coaching Association. Lizenzierter Coach und Trainer ECA.
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wingwaveÂ®-Coach 

verantwortlich und kompetent im Sinne des wingwaveÂ®-Coaching zu kombinieren und einzusetzen in der Lage ist. Berlin, den 22. Februar 2015. Dirk W. Eilert.
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WAS GENAU IST MARKETING? INBOUND 

Leads und Umsatz. Inboundmarketing in vier Schritten: Inboundmarketing ist eine neue und wirkungsvollere Methode zur Vermarktung von Unternehmen und ...
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INBOUND Marketing para Pymes AWS 

Visitas orgánicas cuando investiga por un producto o servicio. Cuanto puede costar una estrategia. Herramienta de automa
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coach your self ebook - Coach-Your-Self.tv 

verletzt werde, Stress bekomme, Geld verliere, mich blamiere ..... Optionen. Wir kÃ¶nnen uns fÃ¼r andere. Gedanken, GefÃ¼hle und ... mehr Geld verdienen kÃ¶nnen.
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coach your self ebook - Coach-your-self.tv 

drei Zettel, und eine Uhr benÃ¶tigen. Schritt 1: Inventur ... Oft sind es nur drei oder vier, weil meistens einige. Themen .... war ihm schlicht zu viel. Er warf seine.
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Coach Ricardo Garza 

COMO EMPRENDEDOR. Me aseguro que de las horas que trabajo diariamente o semanalmente, enfoco el 80% de mi tiempo en acti
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