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PASE (Produkt- und Systemausbildung)

Das erste HomeMeeting vorbereiten/machen. 4. â€“ Das nÃ¤chste Event besuchen: PASE, Teamtreffen/Eagle-Training, Super Regional Event, Europa. Convention ... 
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PRODUKT- UND SYSTEMAUSBILDUNG



Das Ziel / Die Philosophie : Wöchentliches Treffen einer kleinen Gruppe (10+ Personen) von Geschäftspartnern, um zu trainieren und zu motivieren. Die Bereiche sind Produkte, Vergütungssystem und das Ausbildungssystem. Das Ziel dabei ist, eine Führungskraft so bald wie möglich ihre Gruppe selbst führen zu lassen. Diese geschieht in Absprache mit der Upline. Idealerweise findet das Treffen bei der durchführenden Führungskraft zuhause in einer angenehmer Umgebung statt Kleiderordnung: leger Zeit: Ungefähr 2 Stunden – normalerweise von 20.00 Uhr bis 22.00 Uhr. Ausrüstung: Produkte, die vorgeführt werden „Werkzeuge“, die für den Vertrieb zur Verfügung stehen ( evtl. Rücksprache mit der Upline, um das benötigte Material zu bekommen. Flyer, DVDs etc.)



FORMAT



20.00 – 20.05 Start – Der Gastgeber schafft eine gemütliche Atmosphäre und eröffnet das Treffen, indem er neue Leute begrüßt und den Zweck des Treffens erklärt. Mobiltelefone etc. sollten ausgeschaltet oder im Vibrationszustand sein. Kinder sollten keine anwesend sein. 20.05 – 20.30 Produktpräsentation und ~demonstration – Konzentration auf die Mannatechprodukte 1 – Meine Gesundheit / 5 Kernprodukte 2 – Mein Ich / Osolean® 3 – Restliche Mannatechprodukte Bemerkung: Eine Übersicht über die verschiedenen Produkte jeder Kategorie kann mit einer schnellen Livedemonstration gegeben werden. Verwenden Sie, wenn möglich, Produktnutzer mit guten Erfahrungen und Geschäftspartner, die schon einen Rang erreicht haben, um dies durchzuführen. 20.30 – 21.00 Systemausbildung • Erklären Sie die automatische Bestellung AMO. • Erklären Sie den Teambonus, Direktbonus und Powerbonus. • Was ist das System, warum haben wir ein System. Erklären Sie, warum es wichtig ist, die richtigen Werkzeuge zu benützen (2 am Tag 10 im Spiel (2 a day 10 in play), CD, Bücher und Veranstaltungen). • Eagle-Programm und Eagle-Training. Lassen Sie Teammitglieder über ihre bevorzugten Bücher oder Cassetten/CDs sprechen und machen Sie einen kurzen „Bücher/CD Bericht“. Lassen Sie jemanden von der zuletzt besuchten Veranstaltung berichten. 20.30 – 21.00 Erfrischungen & Aufnehmen von Produkten oder Werkzeugen – Der Gastgeber kann währenddessen Kaffee oder Tee und Snacks anbieten. 21.00 - 21.15 
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Aktiv werden – Jetzt geht es darum, dass die neuen Leute lernen, sich darauf zu konzentrieren, „was als nächstes zu tun ist“.   1. – Kurzer Bericht über die vier Grundlagen (Namensliste / Kontakte machen / Strategischer Geschäftsplan / Aktiv werden) 2. – Wie wird bestellt 3. – Das erste HomeMeeting vorbereiten/machen 4. – Das nächste Event besuchen: PASE, Teamtreffen/Eagle-Training, Super Regional Event, Europa Convention, etc.
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21.00 – 21.45 



Uhr Ende des Treffens – Der Gastgeber fordert die neuen Leute auf sich vorzustellen – Name, Beruf und Sponsor. Der Gastgeber lädt 2 bis 3 Geschäftspartner dazu ein, ihre guten Erfahrungen der letzten Woche zu schildern (z.B. Produkte, Bücher, CDs, neue Leute). Der Gastgeber schließt das Treffen, indem er nochmals anstehende Veranstaltungen promoted und neue Ränge oder Eagles anerkennt.



SEHR WICHTIG: • • • • • • • 



Alle Produkte, die vorgestellt werden, sollten sofort zum Verkauf bereitstehen. Das Ziel ist, die neuen Leute die Produkte gleich riechen, berühren, probieren zu lassen. Ein Bestellformular liegt bereit, so dass gleich bestellt werden kann. Start on time and end on time. Habe Spaß und eine freundschaftliche Atmosphäre – dies ist entscheidend für deinen Erfolg. Die Begeisterung des Gastgebers ist der Schlüssel. Die 3 Grundlagen • Bilde Freundschaften und du bildest die Grundlage für Platin • Sei begeistert • Hole das Beste aus den Menschen hervor



Wir glauben an dich!
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marktorientiertes produkt und 

Ebook you want downloaded to almost any kind of device! Traditionalists may ask, what is so great about downloading marktorientiertes produkt und.
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Produkt und Hersteller 

einem Glas (250 ml). Bananengeschmack und â€“aussehen fast nur durch Farbstoffe und Aromen. SchriftgrÃ¶ÃŸe: Name â€žBananaâ€œ: 9,3 mm (vorne). Zutatenliste: 1,2 ...
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produkt und preismanagement im 

Crc Press, Questar Southern Trails Pipeline Company Southern Trails Pipeline Project Book ,. Reading In Indianapolis Book, Recent Australian Publications ...
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PRODUKT 

Citek, Karl. Anti-reflective coatings reflect ultraviolet radiation. (2008). ... Normalized Conditions. PloS One,23 August 2013, 8(8). PRODUKT. â€¢ Patienten nehmen ...
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PRODUKT 

mit Melamin in LebensmittelqualitÃ¤t versiegelt. Ausgezeichnete BestÃ¤ndigkeit gegen Chemikalien, Flecken und Kratzer. Ultra Pan CarrierÂ® UPC300 und.
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marktorientiertes produkt und produktionsmanagement zur 

PDF Subject: Marktorientiertes Produkt Und Produktionsmanagement Zur Gestaltung Der Interaktion Zwischen. Marketing Und Produktion Its strongly recommended to start read the Intro section, next on the Quick Discussion and find out all the topic cover
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arbeitsbericht prozess- und produkt ... - PDFDOKUMENT.COM 

23.04.2008 - Prof. Dr. rer. pol. Falko E. P. Wilms ist Hochschullehrer für Organizational Behaviour und Sys- temdenken an der Fachhochschule Vorarlberg GmbH; er ist Mitglied der Abteilung Wissen- schafts- und Managementmethoden, leitet die dortige St
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marktorientiertes produkt und produktionsmanagement zur 

This particular Marktorientiertes Produkt Und Produktionsmanagement Zur Gestaltung Der Interaktion Zwischen. Marketing Und Produktion PDF start with Introduction, Brief Session till the Index/Glossary page, look at the table of content for additional
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Integrierte Produkt- und Prozessmodellierung ... - Semantic Scholar 

ships and constraints. A business object may represent, for example, a person, place or concept. .... http://www.deutschland-online.de/DOL_Internet/broker.jsp?
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Vom Projekt zum Produkt durch Produktlinien und ... 

45127 Essen [email protected]. Abstract: Die Produktlinienentwicklung ist ein etabliertes Paradigma zur parallelen Entwicklung gleichartiger ...
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und individuellem Produkt-Test für Software-Produktlinien 

Diese sind in einer Oder-Gruppe enthalten, was bedeutet, dass .... Algorithmus entwickelt, der zum einen die binären Constraints zwischen Features auswerten ...
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arbeitsbericht prozess- und produkt- engineering ... - FH Vorarlberg 

23.04.2008 - ganzheitlichen Denken und Handeln, 4. unv. Aufl., Bern u. a. 1995, S. 142 ff.; Gause- meier, J./ Fink, A./ Schlake, O.: Szenario-Management, ...
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Integriertes Produkt- und Prozessmodell fÃ¼r dienstebasierte ... 

27.04.2008 - Organisations-, Personal-, IT- und WirtschaftsfÃ¶rderungsdezernat .... Ch.; Vogel, T.; Abeck, S.: SOA-based Integration of IT Service Management.
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NutriVerus™ Produkt FAQs 

2. Kann ich Ambrotose und NutriVerus zusammen verwenden? Ja. Wenn es gemäß den .... müssen Zutaten, die biologisch oder einfach natürlich sind, die.
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Produkt T125 - BKW 

Netzanschlussprodukt fÃ¼r temporÃ¤re Anlagen auf Nieder- spannung bis 125 A (Produkt T125). Das Produkt T125 gilt fÃ¼r den Anschluss von temporÃ¤ren Anlagen ...
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produkt - Points de Vue 

2015 Mar;92(3):252-7. 52 Sun Y, Xu F, Zhang T, Liu M, Wang D, Chen Y, Liu Q. Correction: Orthokeratology to Control Myopia. Progression: A Meta-Analysis.
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Mannatech Produkt Preisliste 

1800004.250210. 1800029.290713. MannatechÂ®. Live for RealSM. SM in Europe. Mannatech Produkt Preisliste. *Bitte beachten. Sie, dass die abgebildeten.
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Produkt-Handbuch Sicherheitstechnik Berührungslose ... 

München (BM/ASJ). ¤ (0 89) 7 43 19-01, Telefax (0 89) 7 43 19-3 71. Postfach 70 01 68, 81301 München. Garmischer Straße 35, 81377 München.
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Pase Anual - USGS Store 

¿Hay descuento para estudiantes, adultos mayores o ... R. Dos personas pueden firmar un pase; los firmantes no ... R. Un
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Nicht mehr erhÃ¤ltliches Produkt Ã„hnliches Produkt Link zu ... 

Hills Science Plan Neutered Cat Mature Adult 7+ Katzenfutter - 3,5kg. Hill's Science Plan Feline Mature Adult Sterilised - 3,5kg. Hills Vet Essentials â€“ Young ...
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produkt - Points de Vue 

prismatische BifokalglÃ¤ser, multifokale Kontaktlinsen, GleitsichtglÃ¤ser,. Refraktionschirurgie, Lichtexposition im Freien, Myopilux. Dr. BjÃ¶rn Drobe erwarb in Paris ...
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produkt - Points de Vue 

von GleitsichtglÃ¤sern. Dominique Meslin. Verantwortlich fÃ¼r. Branchenbeziehungen und technische Zusammenarbeit. Europa, Essilor International,. Paris ...
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Produkt T400 Event - BKW 

Dr. Schneiderstrasse 10. 2560 Nidau. Tel. 0844 121 140 [email protected] www.bkw.ch. Certified System. ISO. 9001 -. ISO 14001 - OHSA. S1. 80. 01.
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produkt - Points de Vue 

Marketing-Spezialistin, Essilor Slovakia. Sebastian .... der Innen- und AuÃŸenflÃ¤chen zu messen und damit die .... 8 BrillenglÃ¤ser nach der Einpassung. ABB.
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