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Online Business Schnelltest

Ich, Kai-Owe Kuhlmann, bin ... www.kai-kuhlmann.de ... gegeben, dass einige der Strategien bei dir im Augenblick ganz gut laufen, andere jedoch gerade jetzt ... 
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Kai-OWE Kuhlmann
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Herzlichen Glückwunsch zu deiner Entscheidung, mit diesem Schnelltest an deinem Online Business zu arbeiten! Dieser Schnelltest ist ideal, wenn eine der folgenden Annahmen auf dich zutrifft: • Du arbeitest bereits als Coach, Berater, Experte oder Dienstleister und möchtest dein Business auf den nächsten (Online) Level bringen und mehr verdienen. • Du planst, dir demnächst als Coach, Berater, Experte oder Dienstleister ein zweites berufliches Standbein aufzubauen. • Du baust dir gerade als Unternehmer ein Online Business auf und hast manchmal das Gefühl, den Wald vor lauter Bäumen nicht zu sehen.



Die großen Herausforderungen Als Coach, Berater, Experte und Dienstleister gibt es (neben vielen anderen) drei besonders große Herausforderungen: 1. Wie und wo bekomme ich mehr Kunden? 2. Wie schaffe ich es, aus der „Zeit gegen Geld“-Falle zu kommen und meine Aktivitäten im Online Business zu automatisieren? 3. Wie kann ich mich so von meiner Konkurrenz abheben, dass ich einen begeisterten und langlebigen Kundenstamm aufbaue?



Kai-Owe Kuhlmann Ich, Kai-Owe Kuhlmann, bin Unternehmer, Trainer und Coach aus Leidenschaft. Mit 25 Jahren BusinessExpertise unterstütze ich Menschen dabei, ein profitables Coaching & Consulting Business im Premium-Bereich aufzubauen - für mehr Kundenbegeisterung, mehr Bekanntheit und mehr Umsatz. Im Internet findest du mich unter: www.kai-kuhlmann.de
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Kai-OWE Kuhlmann



O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T Um diese Herausforderungen zu meistern, musst du dich in vielen Bereichen gut auskennen und vieles selber machen. Das Online Business erfordert eben eine Menge an Arbeit und manchmal weißt du gar nicht mehr, wo du überhaupt anfangen sollst. Du erlebst dann die bekannte Situation, den Wald vor lauter Bäumen nicht mehr zu sehen. Im Grunde genommen gibt es fünf Basisstrategien, die du meistern musst, um langfristig Erfolg zu haben: Strategie Nr. 1: Schaffe dir Klarheit und schärfe deinen Business Fokus (K&F) Strategie Nr. 2: Stifte mit deinen Produkten und Angeboten einen hohen Nutzen (P&A) Strategie Nr. 3: Mehrwert ist mehr wert – Biete starke Themen und Inhalte (T&I) Strategie Nr. 4: Nutze intelligente Online Business Strukturen (B&T) Strategie Nr. 5: Setze smartes Marketing im Verkauf ein (M&V) Da es aber unmöglich ist, in allen Bereichen gleichzeitig alles „perfekt“ zu machen, ist die Wahrscheinlichkeit gegeben, dass einige der Strategien bei dir im Augenblick ganz gut laufen, andere jedoch gerade jetzt deine volle Aufmerksamkeit benötigen. Deswegen habe ich einen Schnelltest erstellt, mit dem du überprüfen kannst, welche deiner Strategien gerade besser funktionieren als andere. Selbst wenn du das Gefühl haben solltest, dass eigentlich nichts so richtig funktioniert, wird dir der Test einen Hinweis darauf geben, womit du anfangen kannst. Denn egal, ob du dein Business gerade als „Chaos“ erlebst oder ob es „gerade so läuft“: Veränderungen beginnen immer mit einem ersten Schritt, und in welche Richtung „dein Schritt“ gehen könnte, erfährst du mit Hilfe dieses Schnelltests.



Dein Online Schnelltest - bring dein Business voran! Mit diesem Test kannst du in wenigen Minuten feststellen, wo du gerade mit deinem Online Business stehst und wo du ansetzen musst, um es zielgerichteter voranzutreiben. Nutze deshalb diesen Schnelltest regelmäßig und überprüfe alle 2 bis 3 Monate, wo du gerade stehst. Der Schnelltest besteht aus 10 Fragen, mit jeweils 4 Antwortmöglichkeiten. Wähle bei jeder Frage die Antwort, die am ehesten auf dich und dein Business zutrifft und vergib eine 1. Dann wähle die nächstbeste Antwort und vergib eine 2, die drittbeste Antwort erhält eine 3 und die Antwort, die am wenigsten zutrifft, erhält eine 4. Lasse dich nicht dadurch verunsichern, wenn eine der Antworten nicht eindeutig auf deine Situation zutreffen sollte. Der Test ist keine „exakte Wissenschaft“ und muss es auch nicht sein. Wenn Probleme auftauchen, ist nach meinen Erfahrungen oftmals ein gesunder Pragmatismus gefragt. Nur derjenige, der loslegt und Lösungsmöglichkeiten ausprobiert, wird am Ende erfolgreicher sein als jemand, der in seinem Perfektionismus gelähmt bleibt und analysiert, anstatt auszuprobieren. Lege also los!
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Kai-OWE Kuhlmann



O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T 1. Wenn ich anderen von meinen Business erzähle, a. ____



kann ich zwar meine Ideen gut verkaufen, habe aber bisher nur wenig Umsatz gemacht.



b. ____



fällt es mir schwer, die richtigen Worte zu finden, um das, was ich mache, zu erklären.



c. ____



endet es normalerweise damit, dass ich ihnen erzähle wie ich versuche, mein erstes Produkt fertig zu stellen bin ich mir immer noch unsicher, ob ich die richtigen Techniken und Systeme verwende.



d. ____



2. Mein top Business Ziel für dieses Jahr ist: a. ____



Mehr Produkte auf den Markt zu bringen.



b. ____



Ein höheres passives Einkommen zu verdienen.



c. ____



Endlich einen wöchentlichen Blog, Newsletter, Podcast, o.ä. zu starten.



d. ____



Klare Meilensteine zu definieren, die ich erreichen will.



3. Meine größte Herausforderung bei meinem Angebot: a. ____



Ich habe noch keine Online-Produkte.



b. ____



Wie gewinne ich mehr Kunden?



c. ____



Wie finde ich ein Team, welches mich bei der Erstellung und Technologie unterstützen kann?



d. ____



Wie schaffe ich es, mit den richtigen Themen & Inhalten (Content), E-Mails/Leads einzusammeln und Kunden zu begeistern?



4. Meine Webseitenbesucher sind aktuell eher: a. ____



Unqualifizierte Nicht-Käufer.



b. ____



Zu wenig zahlende Kunden.



c. ____



Bin mir nicht sicher



d. ____



Habe noch keinen (automatisierten) Prozess, der Besucher auf meine Webseiten bringt.



4



Kai-OWE Kuhlmann



O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T 5. Meine bestes Online-Produkt bislang: a. ____



Ist in der Entwicklung, aber es ist noch kein (automatisierter) Verkaufsprozess dafür vorhanden.



b. ____



Liegt auf meinem Laufwerk neben vielen anderen unverkauften Produktideen.



c. ____



Wartet noch darauf, geboren zu werden.



d. ____



Würde erfolgreich sein, wenn ich mir über meinen idealen Kunden besser im Klaren wäre.



6. Mein aktueller Marketingplan lautet: a. ____



Mehr Newsletter/Blogs/Podcasts o. ä. mit wertvollen Inhalten zu erstellen.



b. ____



Soviel neue Produkte zu kreieren wie möglich.



c. ____



Plan? Dazu bräuchte ich mehr Zeit, Muße, Ideen,...



d. ____



Optimierung meiner Social Media Kampagne.



7. Meine Kunden: a. ____



Warten noch auf das richtige Startangebot von mir.



b. ____



Haben bereits verschiedene Produkte von mir gekauft.



c. ____



Warten ungeduldig auf weitere wertvolle Inhalte und Angebote.



d. ____



Bin nicht sicher, wer meine Zielgruppe ist...



8. Ich verbringe die meiste Zeit täglich damit: a. ____



An ganz unterschiedlichen Baustellen zu kämpfen.



b. ____



Mein aktuelles Produkt zu erstellen.



c. ____



Neue Ideen zu entwickeln.



d. ____



Neue Möglichkeiten auszuprobieren, um Interessenten auf meine Webseite zubringen.
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O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T 9. Meine größte technologische Herausforderung: a. ____



Welche Tools kann ich wie nutzen?



b. ____



Wie bekomme ich genügend E-Mail Adressen?



c. ____



Wie optimiere ich meine Social Media Aktivitäten?



d. ____



Wie baue ich einen automatisierten Verkaufsprozess auf ?



10. Meine größte Business Sorge ist: a. ____



Ich muss alles selber machen.



b. ____



Ich verzettle mich ständig.



c. ____



Ich verdiene nicht genügend (passives) Einkommen



d. ____



Ich habe zu wenig attraktive Beiträge, welche mehr Kunden ansprechen könnten.
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O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T Auswertung Du erhältst hier für jede Antwortmöglichkeit die entsprechende Strategieausrichtung. Trage die von dir vergebenen Punktzahlen hinter die Antworten ein.



1



a  =  P&A



_____



_____



b  =  M&V



_____



c  =  T&I



_____



c  =  B&T



_____



d  =  K&F



_____



d  =  T&I



_____



a  =  B&T



_____



a  =  T&I



_____



_____



b  =  T&I



_____



b  =  P&A



_____



c  =  K&F



_____



c  =  P&A



_____



c  =  K&F



_____



d  =  B&T



_____



d  =  K&F



_____



d  =  M&V



_____



a  =  M&V



_____



a  =  K&F



_____



a  =  B&T



_____



b  =  P&A



_____



b  =  P&A



_____



b  =  M&V



_____



c  =  T&I



_____



c  =  B&T



_____



c  =  T&I



_____



d  =  K&F



_____



d  =  M&V



_____



d  =  B&T



_____



10 a  =  B&T



_____



b  =  K&F



_____



c  =  P&A



_____



d  =  T&I



_____
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a  =  M&V



_____



b  =  K&F
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a  =  M&V



_____



_____



b  =  P&A



c  =  P&A



_____



d  =  B&T



_____



a  =  T&I



_____



b  =  M&V
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Addiere jetzt die Punkte pro Strategie und übertrage diese in die Tabelle: K&F Klarheit  &  Fokus



P&A Produkt  &   Angebot



T&I Themen  &   Inhalte



B&T Business  &   Technologie



M&V Marketing  &   Verkauf
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O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T Was die Punktezahl aussagt: Die Strategie mit der höchsten Punktezahl ist die mit deinen größten aktuellen persönlichen Stärken und Vorlieben. Im Vergleich zu den anderen Strategien läuft es hier tendenziell am besten. Mach weiter so! Die Strategie mit der niedrigsten Punktzahl ist die mit deinen aktuell größten Ausbaupotenzialen. Die Punktezahl liefert einen Hinweis darauf, dass wenn du dich hier stärker einbringst, kurzfristig auch mehr Erfolg haben wirst. Um dein Business zielgerichteter auf die nächste Stufe bringen, starte hier und konzentriere dich darauf, erst einmal mit dieser Strategie deine Resultate zu verbessern. Wenn du dann das Gefühl hast, dass die Strategie gut funktioniert, dann führe diesen Test erneut durch und konzentriere dich auf dein nächstes Thema. Alles zu seiner Zeit.



Viel Freunde und viel Erfolg bei Deinem Online Business



Dein Kai Kuhlmann PS.: Gerne kannst du bei mir ein kostenloses Strategiegespräch buchen (Wert: 250 Euro). Unser gemeinsames Ziel für das Strategiegespräch:



★ ★ ★



Analyse deiner größten Herausforderungen Besprechen deiner persönlichen potenziellen Lösungsstrategie Viele „AHA-Effekte“! Lege dir Papier und Notizblock bereit - du wirst mit den Erkenntnissen weiterarbeiten können



Melde dich einfach hierfür bei mir an, unter:



http://vom-profi-zum-profit.com/termine-buchen/
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O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T Die 5 Strategien im Überblick Strategie Nr. 1: Schaffe dir Klarheit und schärfe deinen Business Fokus. Klarheit und Fokus zu finden ist immer wieder eine echte Herausforderung. Es steht viel auf dem Spiel. Je mehr Expertise deine persönliche Nische benötigt, desto einfacher kommst du an deine Kunden heran, weil du dadurch weniger Konkurrenz haben wirst. Positioniere dich deshalb glasklar als Expertin oder Experte um das zu bekommen, was du wirklich erreichen möchtest. Strategie Nr. 2: Stifte mit deinen Produkten und Angeboten einen hohen Nutzen. Biete deinen Kunden attraktive Online und Offline Produkte. Du arbeitest in einer Nische, in der du als einzigartig wahrgenommen werden könntest. Je höher der Nutzen für deine Kunden ist, je höher dürfen auch deine Honorare sein. Qualität hat ihren Preis und den bist du wert. Strategie Nr. 3: Mehrwert ist mehr wert – Biete starke Themen und Inhalte Stärke deine Kundenbindung durch wiederkehrende Erlebnisse und hohen Mehrwert. Hinterfrage immer wieder, was die dringlichsten Probleme deiner Kunden sind, und biete mit deinen Beiträgen und Angeboten den Mehrwert, der deine Positionierung festigt. Strategie Nr. 4: Nutze intelligente Online Business Strukturen. Lege mit einer Online Business-Struktur das Fundament für deinen (automatisierten) Kundengewinnungsund Verkaufsprozess. Alleine mit Netzwerken und Kaltakquise kommst du nur langsam voran. Nutze deshalb die Möglichkeiten des Internets, indem du möglichst einfache und strukturierte technische Prozesse aufsetzt und automatisierst. Strategie Nr. 5: Setze smartes Marketing im Verkauf ein. Starte effektive Marketing- und Verkaufsstrategien, die zu dir passen, und nutze strategische Partnerschaften. Erreiche mit einer möglichst einfachen aber wirkungsvollen Strategie deine Zielgruppe, um deine Online/ Offline Angebote zu verkaufen, und hole dir unbedingt andere Partner mit an Bord, die dich dabei unterstützen.
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O N L I N E B U S I N ES S S C H N EL L TES T Einsteins berühmte Formel - angewendet auf Dein Coaching & Consulting Business Nur durch „machen“ wird man vorankommen, diejenigen, die nichts tun, bleiben da, wo sie sind. Im Jahr 1915 veröffentlichte Albert Einstein seine berühmt gewordene Relativitätstheorie. Eine wichtige Erkenntnis von Einstein war die Äquivalenz von Masse und Energie, die besagt, dass jedes physikalische



System mit der Masse m eine Ruheenergie E besitzt. Dabei ist c die Lichtgeschwindigkeit: E=m*c2 Ich bin absolut der Überzeugung, dass sich die Energie, die du mit IhrerVeränderung freisetzt, also dein persönlicher Erfolg, den du erreichst, sich nach demselben Naturgesetzt richtet. Ersetze in der Formel Masse mit Ressourcen, zum Beispiel deinen Aktionen, und die Lichtgeschwindigkeit mit der Geschwindigkeit deiner Umsetzung: Speed of Implementation. Dann hast du zwei Möglichkeiten, die mit deiner Veränderung freigesetzte Energie (deinen Erfolg) zu steigern: 1) Du verstärkst deine Anstrengungen und probierst beispielsweise mehr Strategien aus und initiierst mehr Aktionen. 2) Du steigerst die Geschwindigkeit, mit der du deine Veränderungspläne umsetzt.



Wenn du dich für die erste Möglichkeit entscheidest, dann steigerst du deine freigesetzte Energie mit einem linearen Faktor. Entscheidest du dich hingegen dafür, schneller umzusetzen, so steigerst du die freigesetzte Energie mit einem quadratischen Faktor! Was ist dir lieber?
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