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Fragebogen für Teilnehmer des



1 Million Euro Business-Coaching Teilnehmer:



Voller Name: ................................................................. Geb.: ..................... Adresse: ..................................................................................................... PLZ/ Ort: ..................................................................................................... Telefon/ Fax/ Email: ................................................................................... ..................................................................................................................... Branche: .....................................................................................................



Wichtig! Bitte ausfüllen und zurücksenden an: [email protected] Die Unternehmer Challenge 2017 GmbH, Sophie-Charlottenstr. 9-10, 14059 BerlinTel. 030-577049980 Das Ausfüllen ist freiwillig und ermöglicht mir, mich gezielter auf Sie vorzubereiten. Die Informationen aus dem Fragebogen gelangen ausschließlich zu meiner Kenntnis.
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1 Persönlich 



Was sind meine vier Top-Ziele für das nächste Jahr? ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................







Warum will ich dies erreichen? Wie wird es meine Lebensqualität verändern, wenn ich diese vier Ziele erreicht habe? ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................







Wie bewerten Sie sich in Bezug auf folgende Fähigkeiten? Selbstvertrauen



 miserabel



 schwach



 gut



 sehr gut



 sensationell



Beschreiben Sie kurz ............................................................................................................................ ............................................................................................................................................................... Durchsetzungsfähigkeit



 miserabel



 schwach



 gut



 sehr gut



 sensationell



Beschreiben Sie kurz ............................................................................................................................ ............................................................................................................................................................... Selbstorganisation



 miserabel



 schwach



 gut



 sehr gut



 sensationell



Beschreiben Sie kurz ............................................................................................................................ ............................................................................................................................................................... Kommunikation/Auftreten  miserabel



 schwach



 gut



 sehr gut



 sensationell



Beschreiben Sie kurz ............................................................................................................................ ............................................................................................................................................................... Was ist momentan Ihr größtes Problem? ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................







Was tun Sie um sich persönlich weiterzubilden? (Welche Persönlichkeits-Seminare haben Sie besucht, welche Bücher, Hörkassetten etc.. haben Sie?) Beschreiben Sie kurz ............................................................................................................................ ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................
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Wie bewerten Sie Ihre emotionale Lebensqualität?  miserabel  schwach  gut  sehr gut  sensationell Beschreiben Sie kurz: (Oft schlecht gelaunt, gereizt, überfordert, ängstlich, frustriert, motiviert, gut gelaunt, inspiriert, dankbar, zufrieden, glücklich usw.) ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................







Beschreiben Sie in einem Satz, was Sie glauben, was der Sinn bzw. die große Herausforderung Ihres Lebens ist? ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Was ist momentan Ihre größte Angst? Beschreiben Sie kurz ............................................................................................................................ ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Was fehlt in Ihrem Leben? Was vermissen Sie schmerzlich? ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................







Was würde es für Ihr Leben bedeuten, wenn Sie genau diese Sache jetzt hätten / besäßen? ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................







Was ist die wichtigste Lektion, die Sie in Ihrem Leben lernen müssen und warum ist es für Sie wichtig, dies zu lernen? ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Was erwarten Sie spezifisch von dem Coaching-Programm? Beschreiben Sie kurz .............................................................................................. ............................... ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................
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2 Finanziell    



Wie bewerten Sie Ihr Einkommen?  miserabel  schwach  gut  sehr gut



 sensationell



Wie bewerten Sie Ihr Nettovermögen?  miserabel  schwach  gut  sehr gut  sensationell Wie lange können Sie finanziell überleben ohne eigene Arbeit? .............. Tage



Haben Sie ein klar definiertes finanzielles Ziel und kontrollieren Sie systematisch Ihren Fortschritt? ................  Nein Was genau ist Ihr finanzielles Ziel, bis wann?



 Ja



.............................................................



........................................................................................................................................ Wie stark ist Ihre Motivation dieses Ziel zu verwirklichen?  miserabel



 schwach



 gut



 sehr gut



 sensationell



Haben Sie einen detaillierten Plan? ..........................................................................  Nein



 Ja



Kurzbeschreibung Ihres Planes .................................................................................... ........................................................................................................................................ ........................................................................................................................................ Bis zu welchem Lebensalter wollen Sie arbeiten? ........................................................ ...................... ........................................................................................................................................ ...................... Welche finanzielle Vorsorge hierzu haben Sie installiert? ............................................. ...................... ........................................................................................................................................ ...................... Wie sind Sie gegen Berufs-/ bzw. Arbeitsunfähigkeit versichert? ................................... ...................... ........................................................................................................................................ ......................







Haben Sie Investitionen, aus denen Sie Einkommen beziehen? ...................................................  Nein



 Ja



Beschreiben Sie: ........................................................................................................... ...................... ........................................................................................................................................ ...................... ........................................................................................................................................ ......................
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3 Geschäftlich 



Beschreiben Sie in einfachen Worten, was Ihr Geschäft macht? ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................  Ja



Tun Sie beruflich etwas, was Sie lieben? ..............................................................  Nein Sind Sie stolz auf Ihr Geschäft/ Ihre Dienstleistung?



 Nein



 wenig



 sehr



 extrem



Beschreiben Sie: ........................................................................................................... ...................... ........................................................................................................................................ ...................... Was hat Sie veranlasst, Ihr Geschäft zu starten (welche Motivation, welches Ereignis o.ä.) ?



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Wieviel Stunden arbeiten Sie täglich? ................................................................................................ Wieviel Tage Urlaub machen Sie pro Jahr? ....................................................................................... Wieviel Tage können Sie am Stück aus Ihrem Geschäft wegbleiben, ohne dass es massiven Schaden erleidet?



...............................................................................................................................................................







Was ist meine Vision für die nächsten 1, 3, 10 Jahre? Wie soll Ihre Firma aussehen, arbeiten, sich entwickeln? Was haben Sie persönlich davon und welche Rolle spielen Sie dabei?



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................







Was empfinden oder sehen Sie als die größten Hindernisse auf dem Weg zu Ihrer Vision?



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................
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Meine Geschäfts-Frustrationen trifft zu



                     



Ich arbeite zu viele Stunden .......................................................







Meine Angestellten machen die Arbeit nicht so, wie ich es mir wünsche ..............................................................







Ich finde keine qualifizierten Mitarbeiter .....................................







Ich kann mir qualifizierte Mitarbeiter nicht leisten ......................







Ich kann keinen Urlaub machen ................................................







Meine Mitarbeiter sind nicht motiviert ........................................







Meine Leute machen zu viele Fehler .........................................







Meine Leute verschwenden zu viel Zeit .....................................







Ich bin nie sicher, ob eine Arbeit zeitgerecht fertig wird .............







Ich mache alles/ den größten Teil meiner Arbeit selbst .............







Ich habe Probleme Arbeit so zu delegieren, dass meine Angestellten beschäftigt sind ..................................







Ich habe zuwenig Geld/ Liquidität ..............................................







Ich kann meine Rechnungen nicht rechtzeitig zahlen................







Mein Geschäft produziert zu wenig Geld ...................................







Meine Kunden zahlen spät.........................................................







Ich weiß nie, wo ich finanziell stehe ...........................................







Meine Kosten sind zu hoch ........................................................







Ich bin nicht sicher, wo mein break-even liegt ...........................







Mein Geschäft zahlt mir zuwenig ...............................................







Ich habe kein sinnvolles finanzielles Übersichtsmittel ...............







Ich kann keine neuen Geräte anschaffen ..................................







Ich habe zu wenig Zeit nachzudenken und zu planen ...............
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4 Marketing/ Verkauf 



Wieviel Zeit plane/ setze ich bisher regelmäßig für meine Marketing-Planung und –Strategie ein? Warum?



............................................................................................................................................................... Warum haben Kunden anfangs bei mir gekauft?



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Warum kaufen Kunden heute bei mir?



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... . Was ist die größte Kunden-Beschwerde in meiner Branche und wie behandelt mein Geschäft dieses Problem? (Z.B. Unzuverlässigkeit/ schlechte Verfügbarkeit von Handwerkern usw.) ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Was ist meine USP? (Unique Selling Proposition, warum kaufen meine Kunden bei mir, statt bei der



Konkurrenz? Wie unterscheidet sich mein Geschäft von anderen?) ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Woher kommt die Mehrzahl meiner Kunden? (Direktverkauf, Empfehlung, Anzeigen, Flyer, Mailing etc..)



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Was ist die primäre Methode mit der wir Kunden ansprechen? (Direktverkauf, Telefonmarketing, Direkt Mail, Anzeigen etc.)



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... ........Was ist der “Lebenszeit-Wert” meiner Kunden, also wieviel Umsatz/ Profit bringt meinem Geschäft ein durchschnittlicher Kunde in 5 Jahren?



............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Habe ich Verkäufer? Wenn ja, wie werden Sie bezahlt? .........................................  Nein



 Ja



............................................................................................................................................................... Funktioniert meine Werbung? Woher weiß ich das? Was bedeutet das? ..............  Nein



 Ja



............................................................................................................................................................... ...............................................................................................................................................................
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............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Schreibe ich meine Kunden regelmäßig an? ......................................................  Nein



 Ja



Wie oft und womit? Wenn nein, warum nicht? ............................................................................................................................................................... ............................................................................................................................................................... Wie oft kauft ein typischer Kunde bei mir?



............................................................................................................................................................... Kaufe ich meine Adressen bei einem Adressverlag? ........................................  Nein



 Ja



Wenn nicht, wie komme ich an meine Adressen? ............................................................................................................................................................... Teste ich verschiedene Faktoren/ Bestandteile meiner Mailings? Was teste ich? Wie? .....  Ja Adressen



Headline



Preis



Angebot



Medium



Umfang



Sonstiges ...............................................................................................................................................



Meine Marketing-Frustrationen trifft zu



               



Ich habe nicht genug Umsatz. ..................................................







Ich weiß nicht, wie ich mehr Kunden ins Geschäft bringe. .......







Ich weiß nie, wieviel ich im nächsten Monat verkaufe. .............







Ich weiß nicht, was meine Kunden wollen. ...............................







Ich kann mich nicht gegen meine Konkurrenz durchsetzen ......







Ich verliere zu viele Angebote gegen Mitbewerber ....................







Ich muss im Preis immer mehr nachgeben ..............................







Ich finde keine guten Verkäufer. ..............................................







Ich weiß nie, was meine Verkäufer tun ......................................







Ich weiß nicht, wie man Werbung macht. .................................







Ich weiß nicht ob ich Werbung machen soll. ............................







Ich weiß nicht, ob meine Werbung sich bezahlt. ......................







Ich weiß nicht, wie ich werben soll .............................................







Ich habe keine Zeit zu verkaufen ...............................................







Verkaufen liegt mir nicht ............................................................







Ich habe kein Geld für Werbung ................................................































Empfehlen Sie Dokumente
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Fragebogen 2.0 

Wie beurteilen Sie das Preis-/LeistungsverhÃ¤ltnis? Wie waren Sie mit unserem Service zufrieden? Wie zufrieden sind Sie mit der Ausstattung? Haben Sie etwas ...
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Wohnungsbewerbung Fragebogen 

FÃ¼r diese Seite sind keine Informationen verfÃ¼gbar.Weitere Informationen
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Anamnese-Fragebogen 

schnurlose Telefone / Internet. □ elektrische .... Wie viele Minuten telefonieren. Sie täglich damit? ... W-Lan Anschluss (schnurloses Internet). Besitzen Sie einen ...
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Fragebogen Seifert_Mann 

markieren. Name: Vorname: Geburtsdatum: Strasse/Nr.: Wohnort/PLZ: Telefon Festnetz: Telefon Handy: e-mail: Name /Vorname/ Geburtsdatum Ihres Partners: ...










 


[image: alt]





Fragebogen Seifert_Frau 

Name: Vorname: Geburtsdatum: Strasse/Nr.: Wohnort/PLZ: Telefon Festnetz: Telefon Handy: E-Mail-Adresse: Name /Vorname/ Geburtsdatum Ihres Partners: ...
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Fragebogen 2 

Wie sind Sie auf unsere Praxis aufmerksam geworden? Empfehlung Ãœberweisung Telefonbuch Internet Bekannte. 2. Das erste BeratungsgesprÃ¤ch war sehr gut ...
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W fragebogen 
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thrombotracÂ® Fragebogen - Labor Pachmann 

Wie viele der Erkrankten leiden / litten gleichzeitig unter Diabetes mellitus?* Hatten diese Verwandten jemals Thrombosen / Lungenembolien?* Gruppe II.
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Fragebogen Frauenforum 2014 

Frauen-Forum 2014 "Auf dem Weg zur WM 2017". Die DHB-Frauenkommission plant die Ausrichtung eines Frauen-Forums unter dem Motto "Auf dem Weg zur ...
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Fragebogen für Patienten 

Meine Privatsphäre beider Behandlung wird bewahrt. Sehr gut nichtgut mäßig Schlecht. 13. Ich wurde behandelt von. Frau Namdzi H. Dr. Hammad Beiden. 14.
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Fragebogen - SÃ¼dtiroler Bauernbund 

Biologische Produktion ja nein in Umstellung. C. Weitere, besondere Angebote (z.B. Tierpatenschaft, Gartenpacht) fÃ¼r Konsumenten/Anmerkungen: ...










 


[image: alt]





Fragebogen 1.cdr 

4. Die telefonische Erreichbarkeit der Praxis ist.…. 11. Die Einhaltung meiner Privatsphäre war während der Behandlung… sehr gut gut mäßig schlecht sehr gut ...
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Patienten-â€�Fragebogen 

Náº¿u báº¡n cÃ³ báº¥t ká»³ cÃ¢u há»�i vá»� Ä‘iá»�u nÃ y, xin vui lÃ²ng liÃªn há»‡ vá»›i bÃ¡c sÄ© cá»§a báº¡n. ... Bu sorulara verdiginiz yanitlar sizin muayene ve tedaviniz icin cok Ã¶nemlidir.
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Fragebogen 

Leben mit dem Tod â€“ Umgang mit Krisen, Abschied & Verlust. â–¡ Liebe, Partnerschaft & SexualitÃ¤t. â–¡ (Sehn-)SUCHT â€“ Neugier, Risiko & AbhÃ¤ngigkeit.
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Fragebogen Frauenforum 2014 

Frauen-Forum 2014 "Auf dem Weg zur WM 2017". Die DHB-Frauenkommission plant die Ausrichtung eines Frauen-Forums unter dem Motto "Auf dem Weg zur ...
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Patienten-â€�Fragebogen 

The answers to the following questions are of great importance for your treatment. If you have any questions, feel free to contact your doctor. â€¢ Tráº£ lá»�i cÃ¡c cÃ¢u há»�i ...
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Fragebogen - SÃ¼dtiroler Bauernbund 

JÃ¤hrlich produzierte Menge (in Liter, Kilo oder StÃ¼ck). Meine Produkte sind von ______ bis ______ (Monate angeben) erhÃ¤ltlich. Biologische Produktion ja nein in Umstellung. B. Veredelte Produkte: JÃ¤hrlich produzierte Menge (in Liter, Kilo oder St
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Fragebogen - Fachagentur Windenergie an Land 

Teilweise. Wurde Spezialtechnik fÃ¼r Transport und/oder Aufbau der Anlage(-n) eingesetzt? (z.B.. Turmdrehkran, FlÃ¼gelblattadapter). Ja. Nein. Teilweise. Falls ja/teilweise: Welche Technik wurde eingesetzt? Fand eine Einzelblattmontage statt? Ja. Nei
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Fragebogen - Fachagentur Windenergie an Land 

Name des Projekts: Umfang des Projekts: (Anzahl WEA, Leistung, Typ,. GrÃ¶ÃŸe der FlÃ¤che etc.) FlÃ¤cheneigentÃ¼mer. (Land, Kommunal, Privat):. Projektierer der ...
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ergebnisse fragebogen 01 - Institut für Wohnbauforschung 

20.06.2017 - Sonstiges: Erhalt architektonische Qualität, Schallschutz, Verschönerung Fassade ... Dass die Pflege einfach ist ... Angebote Zentrum ja nein.










 


[image: alt]





Fragebogen 2016 zur Unternehmensfinanzierung und zum ... 

das Thema Finanzierung und die Zusammenarbeit mit Banken sind bei der ... von Kredit instituten haben Sie zurzeit Ihre Hauptbankverbindung(en)? (mehrere ...
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ergebnisse fragebogen 01 - Institut für Wohnbauforschung 

20.06.2017 - AGENDA. ZEITRAUM. März 2017 - Februar 2018 .... Informationen für. BesucherInnen. 1%. Bilder. 11%. Ordnungen und. Verträge. 7%. IG.
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Fragebogen 2012 zur Unternehmensfinanzierung und zum ... 

(z.B. Commerzbank, Deutsche Bank etc.) Sparkasse/Landesbank. Genossenschaftsbank. (Volksbank/Raiffeisenbank/DZ/WGZ Bank). Andere. â€“ Kreditaufnahme.
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ergebnisse fragebogen 01 - Institut fÃ¼r Wohnbauforschung 

1.03.17 KICK-OFF ZIEL. Leitbild mit Handlungsempfehlungen zum Umgang mit der Siedlung fÃ¼r die nÃ¤chsten 40 Jahre ...
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