






[image: ]


















	 Zuhause
	 Dokument hinzufügen
	 Anmelden
	 Ein Konto erstellen
	 PNG-Bilder









































Cisco Co-Marketing â€“ Fragen und Antworten

Partner Marketing Central (PMC) ist ein Online-Portal, ... Sie haben Zugriff auf kostenlose Tools und anpassbare ... (Sie benÃ¶tigen hierzu ein CCO-Konto.). 
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Cisco Co-Marketing – Fragen und Antworten



1. Was ist Partner Marketing Central? Partner Marketing Central (PMC) ist ein Online-Portal, das Cisco Partnern eine Vielzahl von Marketing-Services bietet. Auf PMC stehen Ihnen zahlreiche MarketingInhalte und -grafiken zur Verfügung. Damit können Sie Co-Branding-Marketingmaterialien individuell nach Ihren Vorstellungen anpassen und mit dem Wertangebot und dem Logo Ihres Unternehmens ergänzen. Darüber hinaus finden Sie dort Service-Pakete für Telemarketing-Kampagnen oder intelligente Daten-Services, um Ihre eigenen Aktivitäten zur Nachfrageerzeugung effektiv zu fördern. 2. Welche Vorteile bietet Cisco Co-Marketing? Mit Cisco Co-Marketing sprechen Sie potenzielle Kunden, aber auch bestehende Kunden effizient und effektiv an und können so Ihre Umsätze steigern. • Sie haben Zugriff auf kostenlose Tools und anpassbare Marketingmaterialien, darunter E-Mails, Webbanner, Social Media-Integration und Registrierungsseiten für virtuelle und Live-Veranstaltungen. • Daneben können Sie diverse kostenpflichtige Services wie Telemarketing mit Abrechnung nach generierten Leads/Gesprächsterminen und intelligente Datenservices nutzen. Zur Unterstützung Ihrer Co-Marketing-Aktivitäten bieten wir die Cisco Co-Finanzierung an. • Ausgewählte Anbieter mit günstigen Preisen • Co-Marketing-Finanzierung von bis zu 50 %* • Unterstützung durch die Mitarbeiter der Cisco CoMarketing-Helpline, die Ihnen dabei helfen, die umfangreiche Auswahl der verfügbaren Kampagnen optimal zu nutzen. * Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen.



3. Wie greife ich auf Partner Marketing Central zu? Über www.cisco.com/go/partnermarketing können Sie auf das Portal zugreifen. (Sie benötigen hierzu ein CCO-Konto.)



www.cisco.com/go/partnermarketing



4. Welche Arten von Co-Branding-Materialien finde ich auf Partner Marketing Central? Die Marketingmaterialien und Tools und Services sind von Land zu Land unterschiedlich. Auf PMC stehen sowohl kostenlose Materialien und Tools als auch kostenpflichtige Services zur Verfügung. Zu den kostenlosen Materialien gehören: • Webbanner • E-Mails – darunter Mailing-Tools und Back-End-Berichte • Social Media-Integration • Gesprächsleitfäden mit Kontaktmethoden • Seminar in a Box (Agenda, Einladungen und Registrierungsseite) • Anrufleitfäden Zu den kostenpflichtigen Services gehören: • Telemarketing mit Abrechnung nach generierten Leads/Gesprächsterminen. Hierzu generiert das bevorzugte Contact Center von Cisco Pakete mit einer vorgegebenen Anzahl von Leads oder neuen Geschäftsterminen. • Intelligente Daten-Services zur Profilerstellung, Pflege und Erweiterung Ihrer Daten sowie zur Erstellung geeigneter neuer Kontaktlisten, mit denen Sie Ihre Aktivitäten zur Nachfragesteigerung optimieren können. • Integrierte Services zum Erstellen von Kampagnen, z. B. Daten-, E-Mail-, Postkarten-, Microsite- und Telemarketing-Services Unser Angebot an kostenpflichtigen Services wird ständig erweitert. In Kürze werden folgende neue Services angeboten: Suchmaschinen-Marketing, Event-Pakete, virtuelle WebEx Event-Pakete, Services für Design und Druck von Cisco Begleitmaterial sowie die Erstellung von Endkunden-Fallstudien.



5. Ist es möglich, einen Referent von Cisco für unsere Veranstaltung zu engagieren? Fragen Sie hierzu Ihren Account Manager. Darüber hinaus gibt es Event-Pakete, die einen Referenten eines Cisco Learning Partners vorsehen. Genauere Informationen hierzu finden Sie in den Beschreibungen unserer Event-Pakete. 6. Welche Werbebotschaft oder Inhalte umfassen die Marketingmaterialien und -Services? Die neuesten von Cisco vorgestellten Small Businessund Commercial-Marketingkampagnen beinhalten Materialien für Unified Communications, Routing, Switching, Sicherheit, Speicherlösungen, Rechenzentren und Wireless-Netzwerke. Die Werbebotschaften betonen hierbei vor allem die geschäftlichen Vorteile,



die Kunden durch die Verwendung von Netzwerk- und Kommunikationslösungen von Cisco erzielen können. Die Verfügbarkeit der Kampagnen und Ressourcen ist von Land zu Land unterschiedlich. 7. Wo bekomme ich weitere Informationen? Wenn Sie weitere Informationen benötigen, wenden Sie sich an die kostenlose Co-Marketing-Helpline. Die CoMarketing-Mitarbeiter leisten Ihnen gerne Hilfestellung, ganz gleich, ob Sie nach dem für Sie richtigen Material auf Partner Marketing Central suchen oder Einzelheiten zu den für Sie geeigneten Services benötigen. 8. Wie kontaktiere ich die Co-Marketing-Helpline? Österreich: +43 00800 CISCO 800 Belgien: +32 0800 73639 Dänemark: +45 8088 5967 Finnland: +358 0800 919 340 Frankreich: +33 0800 770 400 Deutschland: +49 00800 CISCO 800 Griechenland: +30 00800 4413 1502 Irland: +353 1800 556 670 Israel: +972 1809 431 438 Italien: +39 800 787 854 Niederlande: +31 0800 022 4819 Norwegen: +47 800 10 306 Portugal: +351 800 880 456 Spanien: +34 900 987 190 Schweden: +46 020 160 58 54 Schweiz: +41 00800 CISCO 800 Großbritannien: +44 0800 404 7778 9. Wie hoch ist mein Finanzierungsanspruch? Damit Sie Ihr Marketing-Budget optimal nutzen können, haben Sie jedes Quartal Anspruch auf eine Finanzierung von 50 % für kostenpflichtige Services* (der maximale Betrag pro Quartal liegt bei 2.500 USD).



10. Wo erhalte ich die Cisco Co-MarketingFinanzierung? Wenn Sie bei Partner Marketing Central Services mit Co-Finanzierung bestellen, können Sie die CoMarketing-Finanzierung beantragen. Nach dem Einsenden des Bestellformulars für ein Service-Paket erhalten Sie eine Benachrichtigung darüber, ob Ihr CoFinanzierungsantrag genehmigt wurde. Ein bevorzugter Anbieter, der diesen Service anbietet, stellt Ihnen dann nur 50 % der Gesamtkosten in Rechnung.* Die Finanzierung ist nur für Aktivitäten möglich, die im Quartal, in dem der Antrag gestellt wurde, durchgeführt wurden. Darüber hinaus steht die Finanzierung nur für Services zur Verfügung, die von einem der bevorzugten Anbieter von Cisco bereitgestellt werden. 11. Kann ich die Co-Finanzierung von Cisco direkt erhalten? Nein, die Cisco Co-Finanzierung wird nur direkt an die bevorzugten Anbieter gezahlt, der den Service anbietet. 12. Welche Finanzierung bietet Cisco für Veranstaltungen? Wir bieten Event-Pakete für Partner-Veranstaltungen an, die bei Cisco, beim Partner oder in ausgewählten Hotels und von Regus verwalteten Büros stattfinden. Darüber hinaus entwickeln wir zusammen mit unseren bevorzugten Anbietern Event-Pakete für Partner, die an den Veranstaltungen Dritter teilnehmen möchten. 13. Welche Informationen muss ich bei der Bestellung von Telemarketing-Kampagnen angeben? Muss ich die Daten bereitstellen? Bei Telemarketing mit Abrechnung nach generierten Leads und Face-to-Face-Appointments müssen Sie keine Daten angeben. Wählen Sie zum Ausfüllen des Bestellformulars nur mindestens drei Technologieschwerpunkte (der Wichtigkeit nach), die



Postleitzahlen für mindestens sechs Zielgebiete, die bevorzugte Firmengröße und das Startdatum aus. Der Anbieter greift je nach dem geografischen Zielgebiet, der Firmengröße und der Neigung zum Kauf der ersten, von Ihnen ausgewählten Technologie auf Daten von Cisco zu. Sie haben keinen Zugriff auf die Daten. Sie erhalten lediglich innerhalb von sechs Wochen nach dem Start der Kampagne die Leads oder neuen Geschäftstermine, sobald diese generiert wurden. 14. Welche Arten von Leads oder neuen Geschäftsterminen erhalte ich vom TelemarketingService, und worin besteht der Unterschied zwischen dem Lead-Paket und dem Geschäftstermin-Paket? Das Lead-Paket umfasst BANT-qualifizierte Leads (mit einer Beschreibung des Budgets, der Autoritätsstufe des Entscheidungsträgers, der Anforderungen und des Zeitrahmens für das Projekt). Bei allen Leads ist ein Rückruf innerhalb von vier Wochen sowie die Implementierung eines Technologieprojekts innerhalb von sechs Monaten erforderlich. Neue Geschäftstermine beinhalten ein vereinbartes persönliches Meeting innerhalb von vier Wochen und ein Technologieprojekt innerhalb von sechs Monaten. Der Unterschied besteht darin, dass der Endbenutzer mit dem Gesprächstermin einverstanden sein muss. Wie lange es dauert es nach der Bestellung, bis ich alle Leads erhalte? Die Telemarketing-Kampagne beginnt in der Regel 15 Tage nach Bestellung des Pakets, vorausgesetzt, das Informationsgespräch wurde durchgeführt und die Bezahlung bestätigt. Ziel ist es, alle Leads oder neuen Geschäftstermine innerhalb von sechs Wochen nach dem Start der Telemarketing-Kampagne zu liefern. Die Leads/neuen Geschäftstermine werden jeweils nach ihrer Generierung bereitgestellt.



* Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen.



www.cisco.com/go/partnermarketing



© 2011 Cisco und/oder Partnerunternehmen. Alle Rechte vorbehalten.
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Fragen und Antworten zu ortoloco 

Nach dem Login befindest du dich auf einer persÃ¶nlichen my.ortoloco-OberflÃ¤che. Dort findest du eine. Liste der aktuell anstehenden EinsÃ¤tze und darunter ...










 


[image: alt]





notfallmedizin fragen und antworten uber fragen 

NOTFALLMEDIZIN FRAGEN UND ANTWORTEN UBER FRAGEN FUR PRUFUNG UND PRAXIS PDF. DATABASE ID BQ59 - Are you looking for ebook ...
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fragen und antworten zum mundlichen 

The regular type of help documentation is really a hard copy manual that's printed, nicely bound, ... And in order to fix this problem, writers can try and employ ...
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Fragen und Antworten zu ortoloco 

24.11.2014 - Bin ich bei ortoloco versichert? Nein, die Versicherung ist Sache der TeilnehmerInnen (siehe auch Betriebsreglement). 9. MY.ORTOLOCO ...
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Fragen und Antworten zu ortoloco 

Am besten kommst du per Velo, mit dem Ã¶ffentlichen Verkehr oder zu Fuss! ... Deine GemÃ¼setasche holst du wÃ¶chentlich in deinem Quartierdepot ab.
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Fragen und Antworten zu ortoloco 

10.09.2016 - SympathisantInnen ohne Gemüseabo. Für ein Gemüseabo muss man Mitglied in der Genossenschaft werden. Als GenossenschafterIn hast du ...
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Fragen und Antworten zu ortoloco 

Die aktuelle Liste der Quartierdepots findest du unter Homepage > Dokumente. Die. GemÃ¼setasche steht jeweils ab ca. 16 Uhr im Quartierdepot fÃ¼r dich bereit.
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Separatorenfleisch: Fragen & Antworten - foodwatch 

29.04.2014 - In welchen Produkten wird Separatorenfleisch verwendet? Das ist eine Frage, die foodwatch im Rahmen einer Recherche versucht hat zu.
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Fragen und Antworten zum Ratsbegehren - WordPress.com 

22.09.2013 - Auch wÃ¼rde eine entsprechende Wertzuwachsklausel im Kaufvertrag diesen Gewinn ebenfalls abschÃ¶pfen. 4. Wie sichert man ein â€žhochwertigesâ€œ Gewerbegebiet? Ein Gewerbegebiet ist kein Synonym fÃ¼r Krach, Gestank und scheuÃŸliche Lagerp
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neurologie fragen und antworten pdf 

Staat Von Frankreich, Nikon Coolpix P5000 Guide, and many other ebooks. Download: NEUROLOGIE FRAGEN UND ANTWORTEN PDF. We have made it ...
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intensivmedizin fragen und antworten 850 fakten fur 

27.03.2018 - This particular Intensivmedizin Fragen Und Antworten 850 Fakten Fur Die Prufung Quotintensivmedizinquot PDF start with Introduction, Brief ...
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Fragen und Antworten zum Thema [Photoshooting] 

Bitte vermeiden Sie kleingemusterte Oberteile, feine Streifen oder Karos sowie zu grelle. Farben. Blusen und Oberhemden sollten unifarben sein, schlieÃŸlich ...
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Energetische GebÃ¤udesanierung Fragen und Antworten zur ... 

04.10.2017 - Da fÃ¼r den Verbraucher (Eigenheimbesitzer, Vermieter, Mieter) die eigene Perspektive â€“ also die betriebswirtschaftliche â€“ im. Vordergrund ...
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400 fragen und antworten mensch medizin reihe 

PDF Ebook 400 Fragen Und Antworten Mensch Medizin Reihe Superhirn Allgemeinbildung Band 6 Spielerisch Mehr. Wissen Uber Anatomie Anamnese ...
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Fragen und Antworten zum Ratsbegehren - WordPress.com 

22.09.2013 - Worum geht es Ã¼berhaupt? Die Gemeinde OberschleiÃŸheim hat jetzt eine Zielvereinbarung mit dem Freistaat Bayern getroffen, nach der FlÃ¤chen aus dem Bestand des Freistaats als Gewerbegebiet entwik- kelt werden sollen. Diese historische 
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china reisen 999 fragen und antworten pdf 

Business Media, Combat Pistol Book , Construction Checklists Book By American Bar Association,. Contemporary Business Reports Book By Cengage Learning , and many other ebooks. Download: CHINA REISEN 999 FRAGEN UND ANTWORTEN PDF. We have made it easy 
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fragen und antworten loesungen zur mechatronik ... AWS 

If you want to possess a one-stop search and find the proper manuals on your products, you can visit this website that delivers many Fragen Und Antworten. Loesungen Zur Mechatronik Messensteuernregeln Fluidtechnik Antriebstechnik. Automation Elektron
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07 Fragen u Antworten Katalog 
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Fragen und Antworten zu Geschirr und Küchenutensilien aus ... 

12.05.2011 - amin und Formaldehyd auf Lebensmittel übergehen können. ... von Melamin hat die Europäische Behörde für Lebensmittelsicherheit.
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Fragen und Antworten zu Aluminium in Lebensmitteln und ... 

08.06.2017 - Bei der Aufnahme Ã¼ber die Nahrung ist die akute ToxizitÃ¤t von Aluminium gering. Aluminium wird nur in geringen Mengen in den KÃ¶rper ...
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Fragen und Antworten zur Installation und Aktivierung des neuen Office 

09.04.2013 - Ein Microsoft-Konto ist zwingende Voraussetzung, um die Office ... Ein Kunde hat Office online erworben und wird nach der Eingabe des ...
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quizbox allgemeinwissen 300 fragen antworten pdf 

its your laptop, Kindle or iPhone, there are more options now than ever before. Perhaps ... choices, it is now possible to get quizbox allgemeinwissen 300 fragen ...
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der jungkaufmann im examen 1700 fragen und antworten zur 

We have many PDF Ebook and user guide is also associated with der jungkaufmann im examen 1700 fragen und antworten zur vorbereitung auf die ...
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Fragen und Antworten zur AusBildung bis 18 - amg-tirol 

Ablauf, Beratung und UnterstÃ¼tzung. 10. 4.1. Was passiert, wenn .... coaching. Magistrat/. Bezirkshaupt- mannscha. Polizei. Gemeinde ... AMS. System. Schule.
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