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Cómo Iniciar Tu Negocio Guía paso a paso para montar su negocio



Pasos para iniciar un negocio



1. Selección de un concepto 2. Ubicación (buscar local) 3. Plan de negocios 4. Diseño del negocio 5. Remodelaciones y acondicionamiento



6. Permisos y situación fiscal 7. Compras de activos



8. Personal 9. Instalación y montaje 10. Capacitación



Cómo Iniciar Tu Negocio Define tu concepto y ubicación



Ejemplos de Modelos de Negocios Carrito Kiosco Barra express Food Truck



Similar a Franquicia Concepto de Especialidad Cafetería - Crepería o Restaurant – Sushi - Bar



Tipos de negocios Inversión baja $100,000 -



• Ambulante • Carrito (Catering)



Inversión media $100,000 $350,000



• Food Truck • Tradicional (con Mesas) • Barra Express • Kiosco



Inversión alta +$350,000



• Cafetería-restaurant • Cafeteria de especialidad • Inversión en Diseño (Status Alto – Sushi Bar) • Drive Through



Concepto Espacios



Ubicación



• Tamaño del local • Adecuaciones del local



• Zona • Región • Estado



Presupuesto • Renta • Maquinaria • Muebles • Cristalería • Insumos



Tipo de cliente • Clase social • Ocupación • Gustos



Depende de:



Mercado meta o Target Sexo Edad y ocupación Gustos Capacidad de Pago Frecuencia



• HoM • Ambiente • Horarios • ¿Te gusta X Alimento? • ¿Te gusta X Bebida? • ¿Cuanto pagas por este producto? • Clase socioeconómica • ¿Cada cuanto consumes el producto?



Clientes: ¿hay mercado en su ciudad? ¿Hay habitantes potenciales?



¿Consumen mi producto?



Antes de rentar un local



¿Que tipo de clientes potenciales existen?



¿Tengo competencia directa e indirecta?



Cómo Identificar A Tu Competencia Competencia Directa



• Establecimientos de A y B que venden los mismos productos que el nuestro. • Ubicados en la misma zona. • Apostar por la diferenciación.



Competencia Indirecta



• Establecimientos que provean A y B pero no venden los mismos productos que nuestro negocio. • Ubicados en la misma zona.



Competencia Irrelevante



• Aquellos establecimientos que no se dedican a la venta de A y B. • Ubicados en la misma zona.



Mapeo de locación y tamaño del mercado



Renta Acondicionamiento del local Ubicación Tráfico



Competencia Seguridad Visibilidad



Búsqueda de local



Tipo de negocio



Ambulante, Carrito, Cafeteria, Kiosko, Barra Express, Cafeteria-Restaurant, Restaurant de Especialidad



Tipo de Menú



Bebidas Calientes, Frias, Bebidas Alcoholicas, Cocina Tradicional, Cocina Internacional.



Modalidad



Servicio Completo, Para Llevar



Inversión



Baja, media, alta



Ubicación



Centro comercial, local, plaza, nueva zona, etc.



Target



Cliente en base a mi definición.



Definir idea específica



6 Cosas Que Debes Tener En Cuenta Procurar una alta competitividad Apostar por la diferenciación y posicionamiento Fomentar la integración del personal Todo tu personal debe conocer los productos y su precio Elaborar platillos consistentes (no sólo sabrosos) Establecer empatía con el cliente



Cómo Iniciar Tu Negocio Plan de negocios



Renta del local, 3 meses (+Depósito) Licencias y/o permisos Adaptaciones del local (arquitecto, materiales) Barra y contra barra o Cocina Muebleria Decoración



Equipo de audio y video Insumos: bebida, alimentos Equipo Mayor (máquina de espresso, licuadora, máquina de hielo, vitrina enfriadora, refrigeradores, crepera, estufas, etc.) Equipo Menor (Loza, Cristalería, Accesorios de cocina) Computadora, caja registradora y software de administración Página web y papelería



Presupuesto básico



Renta Nomina Electricidad



Publicidad Insumos Servicios varios Prestamos (opcional)



Plan de Gastos Mensual



Cómo Iniciar Tu Negocio Diseño del negocio



Adecuación del local (Layout) • Adecuación del local – Plano • Dimensiones • Mobiliario y equipo • Decoración interior (que no permita el flujo libre de clientes o personal) • Conexiones eléctricas • Conexiones hidráulicas • Conexiones de gas • Flujo de clientes y del personal • Extintores



Diseño del negocio: nombre



Descriptivo • Debe reflejar el concepto



Ser atractivo para el cliente Agradable y de buen gusto Fácil de recordar y de pronunciar



Ser único y destacar entre la competencia



Logotipo Símbolo que identificará a tu negocio



Tips



• Diseño simple y estético • Es fácil de interpretar • Único • Visible y distinguible



Psicología del color Utilizar la psicología del color para reflejar nuestro concepto.



Cómo Iniciar Tu Negocio Muebles, equipos y decoración



Marcas Máquinas Italbar



San Remo



Simonelli



Gaggia



Expobar



Astoria



Jura



Rancilio



La Cimbali



La Pavoni



Marzocco



Bunn



• La mayoría de las marcas manejan distribuidores en su localidad • Máquinas italianas: buen rendimiento Importante: • Cotice con molino y sin molino • Revise si los precios son en IVA o en dólares



Criterios para elegir una CREPERA Normas de energía y seguridad Elección del gas (estacionario, cilindro)



Elección eléctrica Fundición torneada Requiere «curado» Fundición esmaltada: No requiere curado.



Equipo Para Negocios Área de preparación • Mesa de acero inoxidable • Estanterías y equipos • Equipo electrónico: licuadora industrial, báscula, horno de microondas, etc.



Almacenamiento en frío • Cámaras frigoríficas • Refrigeradores comerciales • Congelador industrial



Equipo Para Negocios Batería de cocina Ollas, cacerolas, sartenes, bandejas para hornear, moldes, vaporeras, etc.



Utensilios y complementos Tazones, cubiertos, espátulas, cucharas de mangos largos, ralladores y peladores, tinas de transporte, tablas de cortar, abrelatas y recipientes



Cómo Elegir El Equipo Correcto Presupuesto



Equipos industriales/ comerciales



Comprar conforme a necesidades



Preciocalidad



Espacio disponible



Bajo costo de reparación



Proveedores de insumos Busque proveedor local Recomendación: 3 proveedores máximo Proveedores de máquinas venden insumos



Proveedores de insumos café Etrusca • cafeetrusca.com



TBBS – de Venta en EMCEBAR • tbbs.com.mx



Wistva • wistva.com



Euro Bakery • eurobakery.com.mx



Proveedores de insumos sushi



Mikasa •Col. Roma - DF



Central de Abasto •Productos China/Japón/ Asía



Proveedores de insumos Restaurantes Sams Club • Estandarizar Compras



Central de Abasto • Reducción de Costos



Emergencia • Walmart, Mega



Materia Prima • Para elaborar nosotros los insumos (Pan, Carne Gourmet, Especialidad)



Campo • Buscar proveedores de productos orgánicos, naturales



Proveedores de insumos bar Cerveceras • Contacto Directo



TBBS – de Venta en EMCEBAR • tbbs.com.mx



La Naval / Prissa / Europea



Proveedores de insumos, accesorios y equipo Equipos para restaurantes • equipospararestaurante.com



Mobiliario Restaurantero • Mobiliariorestaurantero.com



Abaztec • abaztec.com



Reimse • reimse.com



San Son • san-son.com



Cero Grados • cerogradosmexico.com



Coftech • coftech.com Mattsa • Mattsa.com.mx



Proveedores de muebles y barras Moblibar (moblibar.com.mx) Muebles Italo (mueblesitalo.com) Bakan (bakan.com.mx) Reimse (reimse.com) Amuebar (amuebar.com) Mobimas (mobimas.mx) Ness (barras iluminadas) (ness.com.mx) Kettal (kettal.com.mx) Rak (Sillas y muebles) (rak.com.mx/ Sitmobel (sitmobel.com.mx) Kettal (www.memosamuebles.com)



Promotora de sillas y muebles (www.sillasymuebles.com.mx)



Tecnología Para Controlar Tu Negocio Plan de negocios • Business Plan Pro



Control de inventarios • Restaurant Management • Inventoria



Administración • Excel



POS (Punto de Venta) • Stock Base POS (gratis) • RestBar POS • Aloha • Soft Restaurant



Decoración Nordika



• nordika.mx



Home Depot



• home depot.com.mx



IIDSA



• iidsa.com.mx



Steren (iluminación y • steren.com.mx vigilancia) Blue Concept (muebles exteriores)



• blue-concept.com.mx



Cómo Iniciar Tu Negocio Diseño de menú e insumos



Arma Tu Menú: Lo Que No Te Debe Faltar Restaurante • Entradas • Sopas • Platos Fuertes • Postres • Bebidas



Cafetería • Bebidas Calientes • Bebidas Frías • Bebidas Frappe • Snacks Dulces • Snacks Salados



Crepería • Crepas Dulces • Crepas Saladas • Bebidas



Arma Tu Menú: Lo Que No Te Debe Faltar Sushi • Entradas • Sopas • Temakis, Makis, Rolls, Tempura • Postres • Bebidas



Alimentos • Snacks • Fuerte • Bebidas Frías/Calientes • Postres



Diseño de menú Generar un menú base



Probar el menú



Costear menú



Menu de elementos redituables.



Reglas del menú Alinear: Nombre y definición Evitar demasiados productos



Nombres de productos sencillos y pronunciables Insumos intercambiables



Productos redituables y vendibles



Psicología del menú



Psicología del menú 1. Evitar el uso de signos monetarios. 2. Utilizar psicología del 9.99. 3. Utilizar un lenguaje muy descriptivo. 4. Asociar los platos o bebidas con la familia. 5. Usar términos de comida étnica para que los platos parezcan más auténticos. 6. Destacar visualmente con decoraciones llamativas o cristalería y loza innovadora. 7. Ofrecer dos tamaños. 8. Impulsarnos a gastar por el oído (música clásica).



Cómo Iniciar Tu Negocio Marco legal



Marco legal: Negocios de Bajo Impacto (sin venta de alcohol) Trámite del Sistema de Información Empresarial Mexicano • Aviso de Apertura



Uso de suelo • Certificado de Zonificación de Uso de Suelo • Secretaria de Desarrollo Urbano



Régimen fiscal • • • •



RIF (Régimen de Incorporación Fiscal) Persona física con actividad empresarial Persona moral Ventajas • Facturación • Terminal Bancaria



Marco legal: Negocios de Bajo Impacto (sin venta de alcohol) Seguridad Alimentaria • NOM 251 Manejo Higiénico de A y B • NOM 093 • Distintivo ‘H’



Protección Civil • NOM 002 Señalamientos • NOM 003 Extintores



Permisos de Publicidad • Ventanilla única de la dirección general de desarrollo Urbano o Normatividad. • Publicidad (volanteo), Anuncios (Marquesinas, Luminosos).



Registro de signos distintivos • IMPI (Instituto Mexicano de la Propiedad Industrial) • Registro de Nombres y Logotipos



Cómo Iniciar Tu Negocio Operación diaria



Operación diaria Manuales operativos Procedimientos (Recetario)



Servicio al cliente Caja Inventarios Manejo de personal Higiene y limpieza 
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como iniciar tu negocio global 

Amarillo – Sprint. Verde- Verizon. Llamadas &Textos. 1. LLamadas, Textos & Datos. 3. Flash Wireless – Plan Famil
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Cómo iniciar tu pizzeria 
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Cómo Iniciar Tu Pizzería - DOCUMENTOP.COM 

Home Depot. • IIDSA http://www.iidsa.com.mx. • Steren (iluminación y vigilancia). • Blue Concept (muebles exteriores) ht
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Cómo Iniciar Tu Restaurante - slidex.tips 

Plan de negocios. • Gastos mensuales. 4. Diseño del ..... Business Plan Pro. Control de inventarios ... FRONT OF THE HOU
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como iniciar su propio negocio guias practicas 

16 sept. 2018 - Index/Glossary page, look at the table of content for additional ... Download full version PDF for Como
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Pasos Sencillos Para Iniciar su Negocio 

Piense en Steve Jobs, Bill Gates, Richard Branson, Oprah. Winfrey, Sam Walton, Walt Disney y Mary Kay Ash. ¿Que tienen e
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Organizar tu Pequeño Negocio 

... menos una cerca de tu escritorio. ☑ Consigue una pizarra, corcho o pizarrón. Ten algún lugar donde anotar y/o pincha
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Maximizar tu negocio 

evaluar qué acciones están generando qué resultados y en qué tiempo. Así te ... modelo de negocio rentable pero también
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Tu negocio - doTERRA 

Tax ID No. □ Attached ... 1 If Company is a corporate entity, you must submit a copy of the Company's organizing documen
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Hacer crecer tu negocio 

Presentador: Evan Burfield, cofundador, 1776. Descripción de la lección. La clave para el crecimiento es encontrar el pr
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Hacer crecer tu negocio 

significativa de capital en su ampliación. Una clara prueba de la adecuación del producto al mercado puede ser algo tan
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Aplicación Gestiona Tu Negocio 

de la Consultora. BUSCA a las Consultoras de tu sección. RESULTADOS de campañas. PEDIDOS WEB EN LÍNEA. La agenda de visi
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tu negocio de 0 a 100 en 2 semanas - Publisuites 

Supongo que fue en ese momento cuando tuvo su momento de “¡Eureka!”, y se dio cuenta de que las técnicas que él empleaba
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los retos de triplicar tu negocio - pad 

convertirse en lastres organizacionales que merman la productividad a tal ... cambios organizacionales de gran impacto e
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A+ B+ A- B- 

Como en los circuitos con maniobra neumática, hay dos partes en el circuito, una ... Con los datos de la tabla anterior
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50 PREGUNTAS MAS FRECUENTES PARA INICIAR UN NEGOCIO 

50 PREGUNTAS MAS FRECUENTES PARA INICIAR UN NEGOCIO. 1. ¿Tengo lo qué se necesita para ser dueño / gerente de un pequeño
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'CONSTRUYE TU IMPERIO; Cmo desarrollar negocios exitosos de 

tecnolgica (Spanish Edition) where can i download ebooks for free for my kindle CONSTRUYE TU IMPERIO: Cmo desarrollar ne
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Guía Para Entrenar Tu Negocio 

Guía Para Entrenar Tu Negocio por Laura Ribas · LauraRibas.com ... sacarte de un apuro cuando tengas una temporada de má
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¡FELICIDADES, ya tienes tu propio negocio! 

¿Ahora qué estás haciendo para ofrecer tus servicios? ¿Tu negocio tiene su propia página web y ya está conectado con las
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Descarga en PDF - Con Tu Negocio 

blogger en Mis Apis Por tus Cookies y escribe sus reflexiones sobre Internet y Marketing en Medios Sociales en su blog p
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Iniciar sesión 

Usted puede acceder a su cuenta de Google en cualquier lugar que ... Vaya a www.google.com. 3. ... usando Google Docs, G
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PDF (Anexo A y B) 

PDF (Anexo A y B)https://mainbucketduhnnaeireland.s3.amazonaws.com/.../1489408650-Rojas-Arango-...Similaresde CA Rojas A
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como vencer el miedo a iniciar tu negocio en internet conquista tus temores y comienza a ganar dinero en internet spanish edition dbid y5rx 
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a' seccion b - b' 

25 nov. 2014 - SECCION C - C'. 1A-1. SECCION C - C'. NPT +0.10. PARQUEO. NPT +0.10. PATIO. NPT +0.10. PATIO. NPT +0.00.
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