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Kann meine Webseite nicht die Akquise machen? Online-Marketing für Berater, Trainer und Coaches



▪ Sie brauchen eine Image-Broschüre ▪ Sie brauchen eine professionelle Webseite ▪ Sie brauchen eine Facebook-Fanpage ▪ Sie brauchen professionelle Image-Videos ▪ Etc.



Es gibt nur 2 Wege, wie Sie Kunden gewinnen So verkauft man heute



Durch persönliches Kennenlernen



Durch Empfehlungen und Referenzen



Automatisierung
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€ Webseite © IcosMedia | www.icosmedia.de



Thomas Stahl



✓ 20 Jahre Erfahrung in Marketing, Online-Marketing und Verkauf ✓ 4 Internationale Trainings-Preise ✓ 2 Innovations-Preise ✓ Digitales-Marketing an der Hochschule Rosenheim



✓ Agentur für Marketing- und Verkaufs-Systeme
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Webseite



Das Geheimnis einer erfolgreichen Webseite ist nicht sofort sichtbar.



Quelle: www.eickelschulte.de



Strategie



Automatisierung
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Strategie - Ihr wichtigster Erfolgs-Faktor



Traffic-Quellen



Erfolgsfaktor



Marketing- und Verkaufs-System



Strategie



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Zielkunden Problem Wünsche Zugangswege Nutzen Versprechen



▪ Avatar ▪ Systemlösung ▪ Transformation



80 %



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Produkte Leistungen Angebote Pyramide Skalierung Messbarkeit ROI



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



AdWords Anzeigen Facebook Anzeigen Web-Besucher E-Mail Blog-Beiträge Content-Marketing XING Offline-Traffic Partner-Traffic



Funnel



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Arbeitsblätter Broschüren Ratgeber Checklisten Videos Demo-Software Test-Mitgliedschaft Coupon / Gutschein Quiz / Umfrage Gewinnspiel Buch / E-Book Webinar



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Problem-Videos Trainings-Video Verkaufs-Video Software-Demo Case-Study Vorab-WebinarTraining



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Telefon-Beratung Verkaufs-Gespräch Webinar Seminar / Training Event / Veranstaltung Online-Shop
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Ziel-Kunden Zielkunden ansprechen definieren
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Kostenfreier Traffic



Bezahlter Traffic



▪ Suchmaschinen-Optimierung ▪ Lokale Suchmaschinen-Optimierung ▪ Blog-/Content-Marketing



▪ Google AdWords Anzeigen ▪ Facebook Anzeigen ▪ Instagram Anzeigen



▪ Social-Media-Marketing



▪ YouTube Anzeigen



Partner Traffic



Offline Traffic



▪ Partner-Programm



▪ Anzeigen / Plakate / Beilagen (QR)



▪ Multiplikatoren-Marketing ▪ Empfehlungs-Marketing ▪ Affiliate-Marketing



▪ Direkt-Marketing (PURL) ▪ Events / Konferenzen / Messen (QR / SMS)
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3% kaufen sofort 3%



30% haben Bedarf, wissen es aber noch nicht



6-7 %



30 %



6-7% sind offen, kaufen aber nicht sofort



30% glauben nicht, dass sie Ihr Angebot brauchen



30 %



30% kaufen niemals



30 % Quelle: Chet Holmes



Checkliste



Videos
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E-Book



Downloads



Ratgeber



Waren-Proben



Kostenfreier Ratgeber Die häufigsten Fehler bei SmartHome-Installationen und wie Sie diese erfolgreich vermeiden.



Jetzt downloaden!



Schicken Sie mir eine SMS an



0177 17 82 260 Schreiben Sie mir Ihre E-Mail-Adresse:



[email protected]
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Aufbau und Struktur eines Verkaufs-Funnels Zielkunden ansprechen



Interesse wecken



Leads qualifizieren



Interessenten überzeugen



Traffic-Quelle



Lead-Magnet Checkliste



MultiplikatorSeite



Verkaufs-Methode



€ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Google AdWords Anzeigen Facebook Anzeigen Webseiten-Besucher E-Mail Blog-/Content-Marketing XING Offline-Traffic Partner-Traffic



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Arbeitsblätter Broschüren / Ratgeber Checklisten Videos Kostenfreie Demo-Software Kostenfreie Test-Mitgliedschaft Coupon / Gutschein Quiz / Umfrage Gewinnspiel Kostenfreies Buch / E-Book Webinar



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Positionierungs-Videos Problem-Lösungs-Video Kompetenz-Video Trainings-Video Verkaufs-Video Software-Demonstration Artikel und Beiträge FAQs und SAQs Case-Studies Kundenstimmen Referenzen



▪ ▪ ▪ ▪ ▪ ▪



Telefon-Beratung Verkaufs-Gespräch Webinar Seminar / Training Event / Veranstaltung Online-Shop



© IcosMedia | www.icosmedia.de



Welcher Funnel passt zu mir? RefinanzierungsFunnel



LokalFunnel



GesprächsFunnel



Technisches Level Zeit und Erfahrung für die Umsetzung



Einfach



Einfach



Mittelmäßig



Mittelmäßig



Fortgeschrittene



Fortgeschrittene



Preis-Niveau Angebots-Preis für das Front-End-Angebot



0 – 99 €



0 – 99 €



100 – 20.000 €



0 – 500 €



500 – 2.000 €



500 – 5.000 €



Bücher / E-Books



Dienstleistungen



Alle



Alle



Alle



Online-Training



Apps / Spiele



Gesundheit- und Fitness



Beratung Coaching Training



Beratung Coaching Training



Beratung Coaching Training



Agenturen



Agenturen



Agenturen



Dienstleister



Dienstleister



Dienstleister



Business-Modell Branchen und GeschäftsModelle für diese Art von Funnel



KennenlernProdukte E-Commerce



Essen & Trinken E-Commerce



QuizFunnel



WebinarFunnel



LaunchFunnel
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Gesprächs-Funnel
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Webinar-Funnel



Webinar-Anmeldung



Webinar-Teilnahme



Webinar-Verkauf
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Verkaufen



€



Verkaufs-Gespräch 1:1



Online-Verkauf



Verkaufen



Telefon-Verkauf 1:1



Seminare



Webinare / Vorträge 111



So verkauft man heute | Verkaufen



114



Schicken Sie mir eine SMS an



0177 17 82 260 Schreiben Sie mir Ihre E-Mail-Adresse:



[email protected]



So können wir Sie unterstützen … IcosMedia Beratung, Training, Coaching



Thomas Stahl Tel. 08031-3693-69 Mail [email protected]



Done for you Digitale Marketing- und VertriebsLösungen



























Empfehlen Sie Dokumente
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AusgewÃ¤hlte Coaches, Trainer und Interimsmanager - Kourosh Ghaffari 

08.03.2015 - AusgewÃ¤hlte Coaches,. Trainer und ... ILPÂ® Integrierte lÃ¶sungsorientierte Psychologie & Business Coach. â€¢ Interne Fortbildungen mit ...
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AusgewÃ¤hlte Coaches, Trainer und Interimsmanager - Kourosh Ghaffari 

08.03.2015 - MÃ¤rkte verÃ¤ndern sich. Unternehmen und Menschen mÃ¼ssen sich daher ebenso verÃ¤ndern und anpassen, denn unser gesamtes ...
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erfolgreich am bildungsmarkt als berater coach und trainer identitat 

Are you looking for erfolgreich am bildungsmarkt als berater coach und trainer identitat positionierung orientierung strategische PDF?. If you are areader who ...
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networking far trainer berater coachs bessere kontakte 

Get networking far trainer berater coachs bessere kontakte hahere bekanntheit ... bekanntheit mehr Pdf to any kind of device,whether its your laptop, Kindle or.
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Marketing Online 

Qué es el engagement en Email Marketing y cómo potenciarlo. • Cómo optimizar la web para ganar suscriptores. • 3 fases a
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online marketing 

von QR-Codes auf allen Weinflaschen. Durch die technologischen Entwicklungen der letzten Jahre hat sich die Marketingarbeit fÃ¼r Betriebe radikal verÃ¤ndert.
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online marketing 

Conexión a la red eléctrica (Onshore Power Supply OPS ) ... Artículo 21. (3). Evaluación GEI proyectos constructivos y E
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Lokales Online Marketing Broschuere lokales-online-marketing ... 

Profitieren Sie von Feedback und kommunizieren Sie direkt mit Ihren Kunden. Steigern Sie Kundenkontakte und PopularitÃ¤t fÃ¼r Ihre Webseite durch.
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online marketing fr die erfolgreiche apotheke book by 

online marketing fr die erfolgreiche apotheke book by springer verlag are a good way to achieve details about operating certainproducts. Many products that you ...
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praxiswissen online marketing affiliate und e mail 

praxiswissen online marketing affiliate und e mail suchmaschinenmarketing | Read & Download Ebook praxiswissen online marketing affiliate und e mail ...
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online marketing entwicklung chancen und kritische ... AWS 

This Online Marketing Entwicklung Chancen Und Kritische Aspekte Des Social Media Marketings Der. Generation Web 20 By Eveline Scheerer PDF on the files/S3Library-75a7e-D6d75-0afeb-D838b-6dc59.pdf file begin with Intro, Brief Discussion until the Inde
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in Online Marketing - personalBasis 

13.06.2016 - Du spezialisierst dich in Marketing und mÃ¶chtest Hands-on Erfahrung in einem professionellen. Arbeitsumfeld sammeln? Perfekt, dann bist du ...
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PRAKTIKUM PR & ONLINE MARKETING 

(FÃ¼hrungs- / Team- und Organisationsentwicklung). // Wer bist du? Du! So wie du bist. Und zwar dann, wenn du sagst â€œja, darauf hÃ¤tte ich Lust!â€�. Und wenn du ...
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online werbung konzeptionelle grundlagen fr praxis und 

Get online werbung konzeptionelle grundlagen fr praxis und theorie book by grin verlag PDF file for free from our online library. PDF File: online ... how you ought to go ahead in operating certain equipments. Ahandbook is ... Should you loose your b
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social media und online kommunikation fr das 

If you want to possess a one-stop search and find the proper manuals on your products, you can visit this website that delivers many Social Media Und Online.
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in Online Marketing - personalBasis 

13.06.2016 - administrativen Aufgaben â€¦und was dir marketing- technisch sonst noch alles einfÃ¤llt. â–« Laufendes Studium mit. Spezialisierung in Marketing.
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Junior Online-Marketing Manager 

Schicke Deine Bewerbung per Email an [email protected]. Deine vollstÃ¤ndige Bewerbung sollte folgende Unterlagen umfassen: â€¢ Lebenslauf ...
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Karriereperspektive Online-Marketing 

14.11.2016 - Das Internet Ã¤ndert unser Einkaufsverhalten enorm: Online-Shops sind ... Showrooms geworden, die dafÃ¼r sorgen, dass der Online-Handel ...
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Online Marketing Guide - rankingCHECK 

Zuerst mÃ¼ssen eindeutige Ziele und eine klare Zielgruppe definiert werden. Mit diesen wichtigen ... Auf lange Sicht Kosten fÃ¼r Werbung sparen. Authentisches ...










 


[image: alt]





Praktikant/-in Online-Marketing 

Vom Start-Up in der Garage haben wir uns zu einem wachsenden Unternehmen mit modernem BÃ¼ro in der Hamburger HafenCity inklusive Elbblick entwickelt.
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-in Online Vertrieb & Marketing 

03.03.2014 - UnterstÃ¼tzen im Bereich Performance Marketing (SEA, Affiliate, Retargeting), bei der Betreuung von Online Ver- triebspartnern und im Bereich ...
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marketing online del marketing tradicional al ... AWS 

This. Marketing Online Del Marketing Tradicional Al Emarketing By Accerto PDF on the files/S3Library-83474-542f8-C314d-3
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