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B8. El comercio



jueves 26 de m



NEGO piqueo empresarial -MERCADOS-



RANSA



-empresas-



Ransa abre nuevos locales en Centroamérica



Tráfico de pasajeros de Avianca creció en un 7,4%



Tras nueve años de operaciones en Centroamérica, Ransa, el operador logístico del grupo Romero, anunció la apertura de más centros de distribución y la ampliación de otros en El Salvador, Guatemala y Honduras. En el 2014, pese a las dificultades económicas mundiales, Ransa creció 11% en ventas.



Con más de dos millones de pasajeros en febrero, la aerolínea Avianca reportó un aumento de 7,4% en el tráfico de sus pasajeros en ese mes debido a la demanda sostenida en sus rutas en Colombia, el Perú y Ecuador. En sus rutas internacionales, Avianca trasladó en el mes pasado 808.528 pasajeros.



Ransa obtuvo un 15% en Ebitda en sus operaciones de Centroamérica.



-cifras -



17%



64,5



Gandules, empresa especializada en la producción y comercialización de capsicum y uvas (siembra propia), palta congelada y mango, busca más destinos en naciones como Canadá, Turquía, India y los países nórdicos. La firma ya exporta a 40 países y cerró el 2014 con un crecimiento del 24%



sería el crecimiento del sector pesca en el segundo semestre del 2015, según Interbank.



mil dólares fue la pérdida neta de Refinería La Pampilla en el 2014 debido a la desvalorización de inventarios.



Casaideas tendrá 20 tiendas hacia el 2016 Invertirá US$1,6 millones en sus locales este año. Hoy regresa a Lima norte. CONSUELO VARGAS/archivo



comercio Claudia Inga martínez



La cadena de artículos para el hogar Casaideas, vinculada a la chilena DH Empresas, tiene el objetivo de alcanzar las 20 tiendas hacia el 2016. Es decir, sumar seis locales en ese lapso. Para ello, la cadena avanza a paso ligero y este 2015 alista una inversión de US$1,6 millones para tres nuevas plazas: Mall Aventura Plaza de Santa Anita en setiembre, Open Plaza de Piura en noviembre y, desde hoy, regresará con un nuevo local a Lima norte. Esta vez en el ‘mall’ Plaza Norte.



nuevo local. La cadena desembolsó US$430 mil en su nueva tienda de Lima norte.



El regreso Alfonso Vidal, gerente general de la marca tenía claro que retomarían la operación en Lima norte. Esta vez han invertido US$430 mil en la implementación de la tienda que estará ubicada en el nuevo bulevar de decohogar del centro



comercial. “La ubicación es muy buena y tenemos una expectativa de venta de US$1,5 millones al primer año. Estamos tratando de darle [al establecimiento] nuevos conceptos y colecciones”, indica. El ejecutivo recuerda que hace dos años estuvie-



sepa más Remodelaciones



el ‘retail’, Casaideas creció 3% . Consiguió crecer por las ventas de navidad y los nuevos locales.



difícil



El Perú representa el 33% de la s ventas de la chilena.



Para que todos los locales tengan la nueva imagen de la marca, invertirán US$200 mil enlos 14 locales. El año pasado fue difícil para



-nuevos mercados-



La firma Gandules apunta a países nórdicos



operación



ron en en Megaplaza, pero decidieron cerrarla al evaluar sus operaciones. “A pesar de que tenía una venta de US$1,1 millones, la tienda era muy grande (1.200 m2) para costearla y no estaba en una ubicación tan adecuada en el ‘mall’. Ahora, hemos reconfigurado nuestro formato”, indica. Cuestión de formatos Y es que ahora la cadena, con el fin de rentabilizar sus operaciones, abre locales con formatos de entre 400 m2 y 600 m2. Precisamente el próximo local de Santa Anita tendrá 490 m2 y el de Piura se extenderá en 600 m2 ante la mayor demanda. “Así recuperamos nuestra inversión relativamente rápido, en 15 o 16 meses”, añade Vidal. A su vez, indica que evalúan tiendas puerta a calle en Miraflores, La Molina y espacios en ‘malls’ en Huancayo y Puruchuco (Ate). Todas estas tendrán impreso el nuevo rostro de la marca, que desde hoy abrirá con un renovado ‘branding’ e isotipo. Para Vidal, a pesar del incremento del tipo de cambio y la desaceleración, la cadena crecerá un 7% este año y bordeará los S/.80 mlls. en ventas. “Aunque nos afecta como importadores, confiamos que este año será mejor”.



mercados consolidados.



EE.UU. y la UE son sus importadores.



El Hecho El mercado crecerá más del 15%, pero algunos mayoristas triplicarán ganancias.



Mayoristas tecnológicos se reacomodan



A



pesar de la desaceleración como país, el sector tecnológico, fuertemente impulsado por las ventas de móviles, mantendrá su dinamismo y volverá a reportar crecimientos por sobre el 15%, lo que representa un buen panorama tanto para importadores de software como de hardware; sin embargo, este no será un año convencional. El gran reacomodo de la industria vendrá por parte de los canales de distribución y más específicamente en el sector mayorista gracias a que Ingram compró Tech Data y pasó de ser un rival pequeño –quinto lugar– a un oponente de peso que manejará 2.000 distribuidores minoristas, más de 60 marcas de todos los sectores (desde PC y routers hasta Apps) y generará al menos el 20% de la facturación de todo el sector. Luis Enrique Abarca, gerente de la empresa, reveló que este año van a facturar 250% más que el 2014, cuando crecieron 118%, lo que significará triplicar sus ganancias. Al cierre de año esperan superar el 25% de participación y destronar al principal mayorista. 
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