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MASTER TRAINING NEUROVENTAS 2015 ÍNDICE



MÓDULO UNO (2 hrs) ¿Cómo funciona este Master Training? ¿Instrucción de cómo dictarlo? 







-Entrenamiento práctico de oratoria 







-Tips de Neuropedagogía -Fuentes de estudio suplementarios.



MÓDULO DOS (5 hrs.) -Capacitación de Neuroventas con cortes explicativos e interrumpidos.



MÓDULO TRES (1 hrs.) -Role playing neuroventas. (Ejercicio práctico público) -Evaluación, retroalimentación.



MÓDULO CUATRO (2 hrs.) -El negocio de ser un entrenador certificado. -Como venderse de forma adecuada. -Blog neuroventas y web neuroventas. -Los certificados como entrenador de Neuroventas y élite. -Pruebas y evaluaciones uno a uno. 



ÍNDICE MASTER TRAINING SER MERCADOS



ORATORIA EXPRESIÓN CORPORAL



CANALES Y MEDIOS



NEUROEDUCACIÓN



TÉCNICA  



TEMA NEUROVENTAS



VIDEOS ¿CÓMO VENDERLO?



IMAGEN PERSONAL SOCIAL MEDIA INTERNET GROWTHHACKING



PROFUNDIZACIÓN



EXTRAS BLOG



NIVEL DE CERTIFICACIÓN



DIRECTORIO OFICIAL



TEMAS CLAVES 1-Tu ropa e imagen es clave. 2-Tu presentación PPT y en bloques de 8 minutos por tema, como máximo. 3-Hablando con el cuerpo. 4-Cambia niveles de entonación y volumen. 5-Cuenta historias prácticas, ejemplifica; eso sí, que sean ciertas, cortas y contundentes. 6-El contacto visual y la interacción. 7-Tus medios sociales, digitales y videos. 8-Tu marca personal como activo.



SE EVALUARÁ 1-Capacidad de exposición. 2-Dominio del tema. 3-Imagen personal y marca personal. 4-Videos realizados. 5-Manejo medios sociales y web. 6-Estudios complementarios y extras. 7-Oratoria y expresión corporal. 8-Capacidades en ventas.



¿EL POR QUÉ DE ESTE MÉTODO?



HOLA



COMMODITY



“Antes vender era solo una técnica, hoy también es una ciencia” Jürgen Klaric



“Conocer los misterios de la mente humana explica nuestro comportamiento curioso y proceso de decisión atrevido ” Jürgen Klaric



Desde chico me gustaban las ventas…



Me llamaban el niño dólar en la secundaria y amenazaban a mi mamá que me iban a echar si seguía vendiendo.



Y también un curioso insaciable que se preguntaba todos los días: ¿Qué hace que la gente compre algo? 



“El que da siempre recibe”



Compartamos este conocimiento @jurgenklaric #neuroventas



Las “Neuroventas” puede ayudar a comercializar cualquier producto o servicio.



El que puede vender que te entierren en 20 años puede vender todo. 



OJO



LAS NEUROVENTAS



NO HACE MILAGROS, NO HARÁ QUE VENDAS MÁS SI ES QUE NO TIENES DISCIPLINA Y PASIÓN POR SER UN BUEN VENDEDOR, ALGO COMO ESTO…



PARA SER UN BUEN VENDEDOR REQUIERES ALGO MÁS QUE INTELIGENCIA, REQUIERES LA CAPACIDAD PARA PROVOCAR EMOCIONES PROFUNDAS Y CREER EN TU PRODUCTO O SERVICIO.



¿Quién cree acá que el dinero NO es MUY importante para ser feliz? (Los secretos de la mente de un millonario)



LOS BUENOS VENDEDORES SON PERSONAS QUE FUNCIONAN POR MOTIVACIÓN



Más vale que tengas el autoestima elevado



“Un buen vendedor siempre será terco pero inteligente”



David Ogilvy



El buen vendedor va más allá que solo dinero.



Nos interesa ser parte de una tribu



exitosa.



Nos gusta ser ampliamente reconocidos por buenos PERO… por nuestra familia.



Y finalmente: nos gusta sentirnos necesarios en la empresa.



Y si algunos de tu equipo de ventas no son así, te paso algunos tips para identificarlos.



Algunas cosas claves para detectar un buen vendedor.



¿Qué tan amiguero es? www.BiiAlab.org



¿Qué tan constante eres?



¿Pregúntale qué retos ha logrado en su vida?



¿Qué tanta necesidad y responsabilidad tiene con su tribu?



Investiga qué tanto coraje tiene para la vida, pídele pruebas de coraje.







¿Si debe y si paga?







Sin pasión no hay innovación. Pregúntale: ¿Qué pasión tiene?



¿Qué tanto se afecta cuando se frustra y cómo maneja la frustración?



Los grandes vendedores: ¿Nacen o se hacen?



“Es muy grato descubrir la ciencia de mi propio éxito” Hugo Jiménez, vendedor inmobiliario México. 



¿Qué hace a un vendedor un innovador? 



La capacidad de generarle valor al ser humano.



Ante todo un buen vendedor siempre es un ser de servicio y ahora seremos psicólogos y neurocientíficos de las ventas.



¿Y tú generas valor de verdad a tus clientes?



Todo gran vendedor lo hace.



¿Cuándo nace la necesidad real de innovar? 



Lamentablemente cuando estamos siendo afectados, minimizados y amenazados por agentes externos. 



5 OBJETIVOS DE ESTE CURSO “NEUROVENTAS” 



1



Que logres ser un vendedor más productivo y efectivo, o sea, un vendedor innovador. 



2



Que puedas hacer amigos de las ventas para luego hacer ventas con los amigos. “Los mejores negocios se hacen con los mejores amigos”. 



3



Desgastarte menos y producir más. 



4



Frustrarte menos y



disfrutar más.



5



Jamás olvidar que nunca puedes dejar de sentir orgullo por ser vendedor, solo ten cuidado con el manejo de la palabra.



“Si tu familia se siente orgulloso de ti, tu te sientes orgulloso” 



Papá: ¿A qué te dedicas? 



Vendo seguros…¿Por qué? 



Soy un experto en ayudar a la gente a proteger su casa de un incendio o un robo y también ayudo a que protejan su auto de robos o choques para que no lo pierdan.



“Uno nunca olvida y siempre regresa con un buen vendedor” Neuroventas 



¿Por qué las “Neuroventas” son ciencia?



-Nació en un laboratorio después de varios años de estudios científicos.



-Un día fueron hipótesis, hoy son herramientas probadas científicamente. 



-Se creó esta ciencia después de probar y validarla en una docena de sectores diferentes, las hipótesis se comprobaron ante 420 personas diferentes de ambos sexos y de 3 edades diferentes El margen de error es del 7%.



TECNOLOGÍA QUE SE UTILIZA PARA VALIDAR LAS NEUROVENTAS



“Este  Telev
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Iniciemos: 



Bases de CÓMO FUNCIONA LA MENTE



La teoría de los 3 cerebros Paul D. Maclean 1952



CEREBRO CORTEX



Decisión Compra Racional



CEREBRO LÍMBICO



Decisión Compra Emocional CEREBRO REPTIL Decisión Compra Instintiva “Me sirve para sobrevivir”



COMPLEX  



R  



IZQUIERDO   RACIONAL  



DERECHO   EMOCIONAL  



¿LAS DECISIONES DE COMPRA SON RACIONALES O EMOCIONALES?



Todo lo que compras es por



MIEDO



En el 2011 descubrimos que la mente se cierra al discurso de venta tradicional. Estudio Neuromarketing Mindcode 2011



Vender sin vender es como vender.



En vez de hablar y vender hazlo…



Escuchando Preguntando



Comiendo



Compartiendo



Sirviendo



Desestresando



Riendo



Emocionando y Enseñando



 



     



“Las cosas valen más por lo que significan que por lo que son” Mindcode 2004



UNO COMPRA MÁS Y PAGA MÁS POR ALGO QUE TENGA VALOR SIMBÓLICO



$1.75



 



           $1.25  



   



UNO SE APEGA INCONSCIENTEMENTE AL VALOR SIMBÓLICO, NOS PERSUADE. 



“El vendedor que piensa que el precio barato es lo más importante para vender, no conoce el valor simbólico de las cosas”



Jürgen Klaric Neuroventas 



¿POR QUÉ VALORAMOS ESTO?  



  Me cuidará como nadie         Me hace sentir única 



    Siempre me dará lo mejor 



Protección    



Dedicación le puso…



     



Unión



Lo bueno y lo malo solo es la conclusión de tus memorias y percepciones creadas. Son tu propia realidad. 



¿Cómo modificar la percepción creada? 



Dependiendo de la profundidad de la emoción y experiencia del pasado esto puede ser muy fácil o muy difícil. 



Muro de objeciones    



 



“Un error bien atendido es la mejor oportunidad para fidelizar a un cliente”      



¿Cómo funciona la ciencia de la venta? 



¿Qué debes hacer para que el cerebro pueda tomar la decisión a favor de tu producto o servicio?



Proceso que usa la mente para toma de decisión



Discurso de sobrevivencia



Decisión Favorable



Atención



Emoción



Trinidad de toma de decisión



Proceso de acción/decisión VENTA CASA A MUJER CON NIÑOS 6 Y 10



Historias Negativas



Historias Positivas



Historias     Neutras  



Despierta atención



Logra acción



Justifica acción



Llama la atención



Activa deseo



¿Sabia que más de 30 niños murieron atropellados jugando en las calles en condominios?



Vivir en un condominio SEGURO con ciclovías subterráneos no tiene precio



Refuerza Razón



No importa si Ud. Invierte acá o en otro lado pero por favor nunca escatime en seguridad.



Escalera emocional de decisión VENTA AUTO PEQUEÑO A MUJER CON BEBE 



Placer Confort



Seguridad



Disfrutará de salir al campo y aprovecho Para decirle que este carro tiene un stereo que suena divino y los pagos son muy bajos que hasta placer sentirá al realizarlos. 



Este carro es pequeño, pero muy cómodo ¿Y sabe qué? Tiene 6 bolsas de aire. 



Lo más importante del carro que compre es la seguridad.



Modelo de armado discurso NEUROVENTAS VENTA: CÁMARA FOTOGRÁFICA (mujer) Discurso de Neuroventas



Análisis previo



SEGMENTO



Mamá con Con 3 hijos.



+



REPTIL



-Trascender uniendo la familia.



+



¿Cual MIEDO?



+



ATENCIÓN



+



EMOCIÓN



+



RECORDACIÓN



-No tener pruebas de tener una familia feliz. -Sentirse Mala fotógrafa.



Con esta tomar una buena foto “Las cámaras de hoy es cuestión hacen de todo de presionar Pero se vuelven un solo botón complejas de usar” Nada hay peor que sentirse mala fotógrafa.



Unas buenas fotos de su familia en su próximo viaje, serán prueba de la hermosa familia ha logrado.



LOS MEJORES



16



TIPS PARA NEUROVENDER 



1



PRINCIPIO DE SOLIDARIDAD



2



Véndele a la mente no a la gente.



“La gente no tiene la menor idea de qué quiere comprar”



3



Habla con el cuerpo ¿QUÉ INFLUENCIA MÁS A TU CEREBRO? 28% Tu entonación verbal



55% Tu lenguaje corporal Lenguaje  corporal   Lenguaje  verbal   Entonación  verbal  



17% Tu lenguaje verbal



www.BiiAlab.org



4 PRINCIPIO DE ADAA: Analiza, Detecta, Adapta, Arranca



5 Actívale las emociones



Debes ser consciente de que la mente usa los 5 sentidos para tomar la decisión, es por esto… 



-24% efectividad en ventas.



-12% efectividad en ventas.



6 Suspírale al reptil, encuentra la venta reptil.



CONTROL   PLACER   EXPLORACIÓN   DOMINACIÓN  



RECONOCIMIENTO  



TRASCENDER  



PROTECCIÓN  



7 Maneja el discurso de NEUROVENTAS diferenciado para ambos géneros.



8 DE 3 EN 3 FUNCIONA MEJOR 







9 Proporciónales de forma intercalada



información que ayude a justificar la compra. 



l  



na Racio RepMl  



Emoción  



l  



na Racio RepMl  



Emoción  



10 No estreses ni invadas a su mente.



11 Sé visual, hazlos visualizar.



12 Comunica de forma simple, básica. La mente es básica.



13 Coincide con el cliente, principio de identificación.



14 Lleva



la relación a lo personal



15 Los primeros y los últimos minutos son los más efectivos. SEUGN LSA IVNESTIGIANOES , NO IPOMRTA CAUL ES EL ODREN DE LAS LERTAS DE UNA PALARBA, MINNEIRTAS QUE LA PRIERMA Y LA UTLIMA ETESEN EN EL LUAGR COERRECTO. ESTO SE DEBEE A QUE LA METNE HUNAMA NO LEE CDAA LERTA POR SI MISMA, SNIO LA PALBARA CMOO UN TDOO.  



16 USA VERBOS DE ACCIÓN Lograr Poder Proteger Entretener Dominar Transformar Recordar Disfrutar Conquistar TÚ 



¿Deseas aprender más de Neuroventas?



Mindcode jurgen klaric



¡GRACIAS! 























Empfehlen Sie Dokumente
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Brochure Master Training 
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TRAINING 

“El training no enseña a interpretar, a ser actor, no prepara para la creación. El training es un poco de .... (ir tocan
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MASTER 

FR Systeme de lubrification antiadhesive en entrée. DE Antihaftmittelaufgabe-Aggregat am Eingang. ES Sistema de lubrific
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Material 

Gummigarn auf die Unterfadenspule aufgespult und als Unterfaden genutzt. Der Unterfaden lässt sich von Hand oder mit der Maschine aufspulen. Dies kann jedoch nicht jede Nähmaschine. Dazu habe ich ein Video gemacht: https://www.youtube.com/watch?v=vOG
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Material 

Das SchÃ¼rzenkleid IDA gibt es nun auch als Wendekleidchen â€“ fast genauso schnell genÃ¤ht und auch mit zwei Stofflagen ... Stoff B mind.110cm breit. 65cm.
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material 
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material 
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material 
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material 
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Material 

Schnittes und der Anleitung sind nicht gestattet und werden strafrechtlich verfolgt. 5. Anleitung. Claris. Das Volantshirt (zzgl. NZ und Saumzugabe schneiden).
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Material 

FÃ¼r die Poklappe braucht man zusÃ¤tzlich 5 bis 7 DruckknÃ¶pfe. (Wenn man alles aus einem Stoff nÃ¤ht, passen die Ã„rmel noch neben Hose und Oberteil, also ...
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Material 

Bindeband (z.B. Baumwoll-Bobbins), ca. 2m. O D E R. 4â€“6 DruckknÃ¶pfe (Snaps oder DrÃ¼cker zum AnnÃ¤hen). 4â€“6 Wonder Dots (von Snaply, zur VerstÃ¤rkung).
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Training - PDFDOKUMENT.COM 

Training. Sprachfrei kommunizieren mit Hunden. Mirko Tomasini. D as Leitw olf-Training. Tomasini ... Mirko Tomasini. Das Leitwolf. Training ... 94 Service ...
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Training, Moderation 

(Diplom-Psychologin). Posener StraÃŸe 3. 38440 Wolfsburg. 0176-24 70 55 07 [email protected]. (Diplom-Psychologin). Training, Moderation.
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MILK MASTER 

die nächste Kaffee-Zubereitung. TIPP: Wenn du den MILK MASTER mit besonders viel Wasser durchspülen möchtest, fülle einfach nach dem Gebrauch.
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Master Certificate 

Psychologie. Gesamtnote. Bestanden. Notendurchschnitt. 2,1. Verliehener Titel. Master of Science. Kurzbezeichnung des Titels. MSc. Schwerpunkt. Klinische ...










 


[image: alt]





corralito master 

Pet Noc u . Scanned by CamScanner. Sese. Nombre. Sirun Panca. 295 305. AL 10. F ile. Phoed. Pinto. U12 K6 9. Jo 1216. S*
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MASTER-TOUCHÂ® 

Read owner's guide before using the barbecue. Lisez le guide d'utilisation avant d'utiliser le barbecue. Bitte lesen Sie das Benutzerhandbuch, bevor Sie den ...










 


[image: alt]





MILK MASTER 

ihn 1 Mal am Tag (am besten nach dem letzten Gebrauch bzw. am. Ende des Tages) wie in dieser ... Achte darauf, dass die drei kleinen Silikonnasen auf der.
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sharks master 

22 may. 1972 - Nombre. PEREZ. Apellido. 6,552,184. C. de I. 07/02/1965. Fecha Nac. ... EDGAR. Nombre. VARGAS. Apellido.
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master-touch 

31 oct. 2018 - para ahumar jamón o panceta. Cerezo ... Ternera, aves de corral, aves de caza y cerdo (en particular, jam










 


[image: alt]





Presentacio_SELECTA MASTER 

CARACTERÃ�STICAS. Cabezal binocular o triocular(segÃºn modelo), inclinado a 30Â° y 360Â° de rotaciÃ³n. Distancia interpu
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MILK MASTER 

3. Silikonabdeckung. 4. Milchauslauf-Adapter. 5. Silikonmantel mit Milchauslauf. 6. Motoreinheit. 7. Ansaugschlauch. 8. Milchkaraffe. 9. Temperaturindikation. 1.










 


[image: alt]





MILK MASTER 

Manuell reinigen. Du brauchst: etwa 3 Minuten Zeit mildes GeschirrspÃ¼lmittel frisches, warmes Wasser am Ende des Tages nach der Zubereitung einer.










 











Copyright © 2024 P.PDFDOKUMENT.COM. Alle Rechte vorbehalten.

Über uns |
Datenschutz-Bestimmungen |
Geschäftsbedingungen |
Hilfe |
Copyright |
Kontaktiere uns










×
Anmelden






Email




Password







 Erinnere dich an mich

Passwort vergessen?




Anmelden














