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Kontaktstudium Immobilienökonomie Studienstufe I Master in Business, Spezialisierung in Real Estate



wir legen den grundstein für erfolg: 10 gründe für das ebs real estate management institute. Am EBS Real Estate Management Institute trifft herausragende Exzellenz in der Lehre auf einen ausgeprägten Praxisbezug. Eine Qualität, die nicht nur von Personalentscheidern honoriert wird: Wir bieten Ihnen zahlreiche qualifizierte und bei den wichtigsten Agenturen akkreditierte Zertifikatsprogramme an und bestätigen damit unsere Position als führende wirtschaftswissenschaftliche Fakultät für Immobilien-Profis. Sichern Sie sich mit Ihrem Studium einen umfassenden Wissensvorsprung und überdurchschnittliche Karrierechancen in der Immobilienbranche.



Karrierechancen Praxisnähe/Praxisbezug „Wissenschaftlich fundiertes Know-how und praxisbezogenes Wissen wird zusammen vermittelt. Und das sowohl auf Portfolioebene als auch auf Ebene der Anlagevehikel.“



„Die Weiterbildungsprogramme des EBS REMI sind ein wertvolles Reservoir, aus dem die Branche immer wieder exzellente Nachwuchs- und Führungskräfte schöpft.“ Dr. Hauke Brede, Chief Risk Officer, Allianz Real Estate GmbH



Diana Sippel, Alumna 1. Jahrgang, Senior Business Development Manager, Aberdeen Asset Management Deutschland



Intensives Lernkonzept „Dies Kontaktstudium vermittelt immobilienwirtschaftliches Wissen auf breiter Ebene. Das ermöglicht mir, mich mit anderen Experten auf Augenhöhe auszutauschen.“ Tamara Schwarz, Teilnehmerin 10. Jahrgang, Wirtschaftsjuristin GÖRG Partnerschaft von Rechtsanwälten mbB
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Ganzheitlichkeit „Das Kontaktstudium Immobilienökonomie ist bewusst interdisziplinär aufgebaut. Das schafft ein breit angelegtes Fachwissen – sinnvoll auch dann, wenn man sich später spezialisiert. Als wissenschaftlicher Leiter des REMI ist es mir ein besonderes Anliegen, diesen Anspruch mit hoher Qualität zu verbinden, um so den Erwartungen der Teilnehmer zu entsprechen.“ Jan Mutl, Institutsleiter, EBS Real Estate Management Institute(REMI)



Hohes Lern-Niveau



Global relevante Wissensvermittlung „Als global Verantwortlicher für einen Geschäftsbereich profitiere ich von dem umfassenden Überblick über die verschiedenen Aspekte der Immobilienwirtschaft weltweit.“



„Die Studenten verfügen schon bei Studienbeginn über Berufserfahrung und Begeisterung für die Materie. So sind sie bereit für interaktive Diskussionen, in denen sie die Kompetenz entwickeln, Theorien und Modelle auf Praxisprobleme anzuwenden und zu wertschöpfenden Lösungen zu kommen.“ Prof. Dr. Annette Kämpf-Dern, Professorin für Projektentwicklung und Immobilienmanagement HafenCity Universität, Hamburg



Thorsten S. Beyer, Teilnehmer 10. Jahrgang, Global Business Line Manager, Crane Co.



Aktualität Qualität „Das Studium ist einzigartig, weil hier Führungskräfte aus derselben Branche ihr Wissen gemeinsam erweitern. Das ermöglicht Fachgespräche auf höchstem Niveau.“



„Als Asset Manager großer Shopping Center ist es unerlässlich, die neuesten Entwicklungen zu kennen. Das EBS REMI-Programm hat mich dabei entscheidend unterstützt.“ Sven Mauer, Alumnus 8. Jahrgang, Asset Manager Commerz Real AG



Dr. Thomas Beyerle, Managing Director, Catella Property Valuation GmbH



ALUMNI Netzwerk „Das aus dem Programm entstandene persönliche und fast freundschaftliche Netzwerk ist für mich bis heute sehr wertvoll und wird immer wieder erfolgreich genutzt.“ Alexander Avramopoulos, Alumnus 7. Jahrgang, Geschäftsführer, Triple A Holding GmbH



Wissenserweiterung „Die immobilienwirtschaftliche Perspektive an der Schnittstelle zu technischem Fachwissen und Recht verschafft mir bei meiner Tätigkeit als Berater für Hotelimmobilien eine wertvolle Erweiterung meines Blickwinkels.“ Constanze Maas, Teilnehmerin 9. Jahrgang, Associate Director, Christie & Co GmbH
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Ein Konzept, das überzeugt: Das Kontaktstudium im Überblick. Das Kontaktstudium Immobilienökonomie ist der Klassiker in der berufsbegleitenden Weiterbildung von Führungskräften. In den Studienmodulen erwerben Sie bei uns Fachwissen auf Universitätsniveau – und werden damit zum Experten für jede Lebensphase einer Immobilie. Der Fokus der Ausbildung liegt auf der gezielten Vermittlung von umfassenden Management-Kenntnissen an der entscheidenden Schnittstelle zwischen Ökonomie und Recht, angereichert durch wichtiges Zusatzwissen für die berufliche Praxis.
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Ein modularer Aufbau: Für ganzheitlichen Erfolg. Die Studieninhalte werden in 14 Monaten mit insgesamt 58 Präsenztagen vermittelt. Das abgeschlossene Studium entspricht inklusive Studiengangs-Thesis einem Äquivalent von 62 ECTS-Credits.



die Termine im Überblick. Die Studiendauer beträgt 14 Monate, bestehend aus 3 Semestern mit 58 Präsenztagen Das Studium besteht im ersten Semester aus einer Blockwoche (Mo.–Sa.) sowie drei Wochenendphasen (Do.–Sa. oder Fr.–Sa.).







Das zweite Semester umfasst neben einer Blockwoche (Mo.–Sa.) sieben weitere Wochenenden (Do.–Sa. oder Fr.–Sa.) sowie ein dreitägiges Seminar an der Cass Business School. Das dritte Semester besteht aus einer Blockwoche (Mo.–Fr.) und drei weiteren Wochenenden. Weiterhin findet zu jedem Semester ein Prüfungstag (Fr.) statt.



Die Präsenztage Semester 1 (16 Tage)



Semester 2 (26 Tage)



Semester 3 (16 Tage)



Wirtschaftswissenschaftliche Grundlagen (M1) 8 Tage



ImmobilienTransaktionen (M3) 10 Tage



Finanzierung und Kapitalmärkte (M6) 5,5 Tage



(inklusive 3-Tages-Exkursion nach London)



Rechtswissenschaftliche Grundlagen (M2) 6 Tage



Strategisches Immobilien-Management (M4) 7 Tage



Lebenszyklus (M7) 7 Tage



Investmentvehikel (M5) 7 Tage semesterübergreifendes Modul „Verhaltenskompetenz” 3,5 Tage Prüfungstag I (1 Tag)



Prüfungstag II (1 Tag)



Prüfungstag III (1 Tag) Prüfungstag IV (1 Tag)
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Jedes Modul entspricht 6 ECTS. Änderungen vorbehalten.



Die Module Semester 1 (16 Tage) 1. Modul „Wirtschaftswissenschaftliche Grundlagen” Immobilienökonomie Finanzmathematik Statistik Finanzbuchhaltung Bilanzierung von Immobilien nach HGB und IFRS Immobilienanalyse Demographie und Immobilienwirtschaft Nationale & Internationale Immobilienmarktpotenziale Ethik in der Immobilienwirtschaft Grundlagen wissenschaftlichen Arbeitens



5. Modul „investmentvehikel” Geschlossene und offene Immobilienfonds Immobilien AGs und REITs Internationale Investmentvehikel und deren



2. Modul „Rechtswissenschaftliche Grundlagen” Öffentliches Planungs- und Baurecht Privates Baurecht Mietrecht Kaufvertragsrecht Besteuerung Recht der Immobilienverwaltung



Semester 3 (16 Tage)



Semester 2 (26 Tage) 3. Modul „Immobilien-Transaktionen” Einführung in Immobilientransaktionen Finanzielle, technische und kaufmännische 











Due Diligence Investitionsrechnung Risikomanagement Cash Flow Modeling Bestands- und Exitmanagement Immobilienmarketing Deutsche Immobilienbewertung Internationale Immobilienbewertung ** (2 Tages-Workshop – Cass Business School)



4. Modul „Strategisches Immobilien- Management” Strategische Unternehmensführung Grundlagen des quantitativen Portfoliomanagements Grundlagen des qualitativen Portfoliomanagements Immobilienresearch im Portfoliomanagement Fallstudie: Wertorientierte Steuerung von Immobilienportfolien Performancemessung und Benchmarking Corporate Real Estate Management Public Real Estate Management Private Real Estate Management ** Die Vorlesungen werden in englischer Sprache gehalten.



Besteuerung Immobilienanlagen bei Versicherungen, Pensions kassen und Versorgungwerken Steuerliche Strukturierung von Immobilien investments Immobilien Assetklassen: Einzelhandels-, Hotel-, Logistik-, Wohn- und Seniorenimmobilien



6. Modul „Finanzierung und Kapitalmärkte” Grundlagen der Immobilienfinanzierung Financial Modeling Strukturierte Immobilienfinanzierung Crowd Financing Real Estate Private Equity Immobilienindexderivate Immobilien-Leasing Pfandbriefe und Covered Bonds Zins- und Währungsmanagement Commercial Mortage Backed Securities M & A im Kapitalmarktumfeld Investor Relations 7. Modul „Lebenszyklus” Nachhaltige Immobilienprojektentwicklung Digitalisierung in der Immobilienprojektentwicklung Baukonstruktion Raum- und Stadtplanung Management von Bauvorhaben Facility Management – Grundlagen und Case Studies Versicherungsbedarf im Immobilienlebenszyklus Redevelopment im Rahmen des Objektmanagements Grundlagen Assetmanagement Reporting im Rahmen des Objektmanagements 8. Studium übergreifendes Modul „Verhaltenskompetenz” Präsentationstechniken & Kommunikation (Semester 1) Souveräne Rhetorik und Verhandlungsführung (Semester 2) Interkulturelle Kompetenz (Semester 3) Mediation/Konfliktlösung (Semester 3)



Änderungen vorbehalten.
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Erstklassige Dozenten. Für erstklassige Absolventen. Archner, Dr. jur. Gernot, LL.M. Geschäftsführer, BIIS Bundesverband der ImmobilienInvestment-Sachverständigen e.V. Frankfurt am Main, Deutschland Beyerle, Dr. Thomas Managing Director, Catella Property Valuation GmbH Frankfurt am Main, Deutschland Brauers, Dr. Maximilian Client Relations, RREEF Real Estate - RREEF Special Invest GmbH Frankfurt am Main, Deutschland Brede, Dr. Hauke Chief Risk Officer, Allianz Real Estate GmbH München, Deutschland Bremkamp, Dirk-Bernd Financial Consultant, Bremkamp Consulting Hattingen, Deutschland Cadmus, Dr. alan Vorstandssprecher, POLIS Immobilien AG Berlin, Deutschland conradi, Dr. johannes Partner, Freshfields Bruckhaus Deringer LLP Hamburg, Deutschland Damaske, Martin Geschäftsführer, Patrimo & Comp. GmbH Hamburg, Deutschland Deinzer, derek ö.b.u.v. Sachverständiger, Eschmann Sachverständige Darmstadt, Deutschland Doetsch, Werner Geschäftsführer, Werner Doetsch Loan & Equity-Arrangement Rösrath, Deutschland
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Gilbert, Prof. Dr. Dirk U. Professor, Universität Hamburg Hamburg, Deutschland Hamer, Dr. Martin Partner, Olswang Germany LLP Berlin, Deutschland Hartung, knud Inhaber, ARGE IMMO - Knud Hartung GmbH & Co. KG Bernau, Deutschland Helmer, Dr. sven, MRICS, CIIA Managing Director, LAGRANGE Financial Advisory GmbH Frankfurt am Main, Deutschland Helmig, Gerd Prokura/Versicherung, GVV GmbH Berlin, Deutschland Henkel, Steffen Geschäftsführer, change.project GmbH Stuttgart, Deutschland Hennes, Jens Geschäftsführer, Versorgungswerk der Apothekerkammer Nordrhein Düsseldorf , Deutschland Herm, Gunnar Head of Global Real Estate Research - Europe, UBS Real Estate Kapitalanlagegesellschaft mbH Frankfurt am Main, Deutschland Isenhöfer, dr. Björn Geschäftsführer, CONCEPTA Projektentwicklung GmbH Düsseldorf, Deutschland Kalusche, Prof. Dr.-Ing. Wolfdietrich Professor, Architektur- und Ingenieurbüro Dr.-Ing. Kalusche Cottbus, Deutschland



Dubois, René Associated Partner, Noerr LLP Düsseldorf, Deutschland



Kämpf-Dern, Prof. Dr. Annette Professorin, HafenCity Universität Hamburg Hamburg, Deutschland



Ehrenheim, Prof. Dr. frank Professor, Technische Hochschule Mittelhessen Friedberg, Deutschland



Kaussen, Olivia CEO EMEA, Hotels & Hospitality, CBRE GmbH München, Deutschland



Feldmann, Dr. Philipp Geschäftsführer, Cilon GmbH Frankfurt am Main, Deutschland



Kirsch, Frank Inhaber, wahrZeichen® Marketing Netzwerk Köln, Deutschland



Fiack, Christiane Partnerin, Ernst & Young GmbH Eschborn, Deutschland



Knipp, Bernd Seniorpartner, HFK Rechtsanwälte LLP Frankfurt am Main, Deutschland



Kurzrock, Prof. Dr. Björn-Martin Professor, Technische Universität Kaiserslautern Kaiserslautern, Deutschland



Schulten, Andreas Vorstand, BulwienGesa AG Berlin, Deutschland



Lee, prof. Stephen, PhD Senior Lecturer in RE Finance, Cass Business School London, England



Siemon, Jan Director Treasury - Capital Markets, Aareal Bank AG Wiesbaden, Deutschland



Markmann, Holger Dozent, EBS Business School Wiesbaden, Deutschland



Spier, Stefan Vice President, Senior Client Advisor, Deutsche Bank (Schweiz) AG Zürich, Schweiz



Matzen, Dr. Frank, MRICS Executive Director, Ernst & Young GmbH Eschborn, Deutschland



Stangl, Prof. Dr. Ingo Partner, Flick Gocke Schaumburg Berlin, Deutschland



Meyer, Thomas Vorstand, WERTGRUND Immobilien AG Starnberg, Deutschland



Stellmann, Prof. Dr. Frank Partner, GÖRG Partnerschaft von Rechtsanwälten mbB München, Deutschland



Miethke, Bernd Geschäftsführung, GVV GmbH Berlin, Deutschland



Steves, Ingo Head of Operations Europe & China, MD & SVP IDI Gazeley Germany Frankfurt am Main, Deutschland



Mutl, Prof. Jan, PhD Professor, EBS Universität für Wirtschaft und Recht Wiesbaden, Deutschland Nöske, Sascha Vorsitzender des Vorstands, STRATEGIS AG Berlin, Deutschland Oertel, dr. Christopher Manager Transaction Advisory Services, Ernst & Young Real Estate GmbH Eschborn, Deutschland Piazolo, Prof. Dr. Daniel, FRICS Professor, Technische Hochschule Mittelhessen, Friedberg, Deutschland Quentin, Jörg Leiter Property Analysis, Deutsche Pfandbriefbank AG Unterschleißheim, Deutschland Reubekeul, Lars Partner, King & Wood Mallesons LLP Frankfurt am Main, Deutschland Ropeter-Ahlers, Dr. Sven-Eric Geschäftsführer, Real Estate Consulting & Analysis Bremen, Deutschland Rottke, Prof. Dr. Nico B., FRICS Partner, Transaction Advisory Services, Ernst & Young Real Estate GmbH Eschborn, Deutschland



Tavridis, Nikolaos Geschäftsführender Gesellschafter, axion consult GmbH Hamburg, Deutschland Tegeder, Michael Head of Investor Relations, PATRIZIA Immobilien AG Augsburg, Deutschland Voigtländer, Prof. Dr. Michael Leiter Forschungsstelle Immobilienökonomik, Institut der deutschen Wirtschaft Köln, Deutschland Vollrath, Prof. justus Geschäftsführer, Portfolio Management Beratung Frankfurt am Main, Deutschland Weinstock, Dr. Marc Mitglied der Geschäftsführung, DSK Deutsche Stadt- und Grundstücksentwicklungs GmbH & Co. KG Wiesbaden, Deutschland Welch Guerra, Prof. Dr. phil. Habil Max, Professo, Bauhaus-Universität Weimar Weimar, Deutschland Wellner, Prof. Dr. Kristin Professorin , Technische Universität Berlin Berlin, Deutschland Weppler, Prof. Dr. Matthias Professor, HAWK FH Hildesheim/Holzminden/Göttingen Holzminden, Deutschland



Schoessow, Uwe, FRICS Geschäftsführer, Uwe Schoessow Consultancy Frankfurt am Main, Deutschland



Zohari, Worna, FRICS Geschäftsführer, Dunios Immobilien GmbH Bochum, Deutschland



Schorn, Stefan Geschäftsführer, Schorn Communication GmbH Köln, Deutschland



Änderungen vorbehalten.



Schröder, Detmar Senior Manager, KPMG AG Wirtschaftsprüfungsgesellschaft Mainz, Deutschland
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Ihr Weg zum Ziel: Auf einen Blick. Das Kontaktstudium Immobilienökonomie ist klar gegliedert. Alle Studierenden werden bei uns intensiv auf ihrem Weg zum erfolgreichen Abschluss begleitet.



Das bringen Sie mit: die Zulassungs-Voraussetzungen. Wir erwarten von Ihnen: den Nachweis eines abgeschlossenen Studiums an einer Universität, Fachhochschule oder Berufsakademie den grundsätzlichen Nachweis der allgemeinen bzw. fachgebundenen Hochschul- oder der Fachhochschulreife mindestens zwei Jahre Berufserfahrung Die Anerkennung vergleichbarer Qualifikationen sowie ausländischer Studienabschlüsse ist möglich. Die Zulassung zum Studium ist eine nicht anfechtbare Entscheidung der Hochschule.



Kompetenz wird abgefragt: Prüfungsleistungen und Abschluss. Im Laufe des Studiums werden diverse Leistungsnachweise verlangt. Jedes Modul wird mit einer Prüfung abgeschlossen. Im 3. Semester fertigen Sie eine wissenschaftliche Abschlussarbeit in deutscher oder englischer Sprache an, die mündlich zu verteidigen ist. Erfolgreiche Absolventen des Studienganges erhalten das Universitätszertifikat Immobilienökonom (EBS).
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Ein Investment, das sich auszahlt: die Gebühren. Regulärer Preis* für Privatpersonen und Unternehmen ohne Vorsteuer-Abzugsberechtigung 19.000,00 Euro



Regulärer Preis* für Unternehmen mit Vorsteuer-Abzugsberechtigung 16.500 Euro



(Reduzierter Preis* für persönliche Mitglieder von IMMOEBS e.V. und EBS Alumni e.V. 18.050,00 Euro)



(Reduzierter Preis* für persönliche Mitglieder von IMMOEBS e.V. und EBS Alumni e.V. 15.675,00 Euro)



* Die Reisekosten (Flug/Hotel) für das 3-tägige Seminar in Großbritannien sind nicht in den Studiengebühren enthalten.



Ihr Weg zu uns: Bewerben Sie sich! Senden Sie Ihre Bewerbung vertraulich an: EBS Executive Education GmbH c/o EBS Real Estate Management Institute (REMI) Gustav-Stresemann-Ring 3 65189 Wiesbaden Bei Fragen stehen wir Ihnen gern zur Verfügung: + 49 611 7102 2680 Tel.: E-Mail: [email protected] 



den bewerbungsbogen finden sie unter: www.ebs.edu/de/zertifikatsprogramm/ immobilienoekonomie



bewerbungsunterlagen. Bewerbungsbogen Lebenslauf mit Angabe des Ausbildungsweges und des bisherigen beruflichen Werdegangs beglaubigte Abschriften oder Ablichtungen der Zeugnisse ausführliche Begründung des Antrags auf Zulassung digitales Foto ggf. Kopie der Mitgliedsbescheinigung IMMOEBS e.V. bzw. EBS Alumni e.V.



Änderungen vorbehalten.
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Ein international anerkannter Titel: Master in Business, Spezialisierung in Real Estate. Das Kontaktstudium Immobilienökonomie ist integraler Bestandteil des renommierten, berufsbegleitenden Masterprogramms der EBS. Studierende erhalten gleichzeitig einen zertifizierten Abschluss als Immobilienökonom und die Chance einen international anerkannten Universitätsabschluss zu erlangen. Als Master of Arts (M.A.) stehen Ihnen anschließend die Türen zu Führungsetagen auf der ganzen Welt offen.



In drei Schritten ans Ziel: der StudienAufbau. Das Studium ist in drei Stufen aufgebaut (siehe Kasten). Die erste Stufe vermittelt das immobilienbezogenes Fachwissen und beinhaltet die Module des Kontaktstudiums. Immobilienökonomen (EBS) haben die erste Studienstufe damit schon erfolgreich absolviert. Die zweite Studienstufe vermittelt strategisches Führungswissen, die Studienstufe drei verlangt angewandtes Methodenwissen.



Das bringen Sie mit: die Zulassungsvoraussetzungen. Einschreiben können sich Führungs- und Führungsnachwuchskräfte, die bereits ein Primärstudium erfolgreich absolviert haben und über mindestens zwei Jahre Berufserfahrung verfügen. Ihr Interesse an internationalen Fragestellungen der Immobilienwirtschaftslehre (MasterThesis) wird vorausgesetzt.
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Das kommt auf Sie zu: die Studienstufen. master in business (m.a.) Spezialisierung Real Estate (60 ects)



Studienstufe I: Pflichtmodul: grundlagen der immobilien-wirtschaftslehre M1 Immobilien-Transaktionen M2 Strategisches Immobilien- Management M3 Investmentvehikel M4 Finanzierung und Kapitalmärkte M5 Lebenszyklus



Studienstufe II: pflichtmodul: unternehmensführung M6 Unternehmensführung für die Immobilien- wirtschaft



Studienstufe III: Methodenmodul und master-thesis



Das zahlt sich für Sie aus: Ihre Vorteile. Sie erlangen zwei Abschlüsse: einen weltweit anerkannten Universitätsabschluss und erwerben den Abschluss Immobilienökonom (EBS). Sie erwerben entscheidendes Führungswissen. Sie können die Ziele der einzelnen Studienstufen zeitlich flexibel erreichen. Statt der Abschlussarbeit im Kontaktstudium Immobilien ökonom schreiben Sie die Master-Thesis, die als Ab- schlussarbeit des Kontaktstudiums angerechnet wird. Sie gewinnen weitere Flexibilität durch mögliche Studien- pausen zwischen den einzelnen Studienstufen. Sie erlangen die begehrte RICS-Akkreditierung im Rahmen der Studienstufe I und der Master-Thesis.



M7 Forschungsmethoden MT Master-Thesis Änderungen vorbehalten.
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allgemeine geschäftsbedingungen. 1 Gegenstand des Vertrages Die vorliegenden Allgemeinen Geschäftsbedingungen regeln die vertraglichen Beziehungen zwischen der EBS Executive Education GmbH und dem Studierenden oder Seminarteilnehmer für die Teilnahme an einem Seminar, Studiengang oder Zertifikatsprogramm (im Folgenden „Studiengang“). Die Wissenschaftliche Leitung des Studiengangs liegt beim jeweiligen Fachinstitut der EBS Universität für Wirtschaft und Recht gGmbH. Die Vertragsleistungen und die Teilnahmevoraussetzungen ergeben sich aus der Studienbroschüre des jeweiligen Studiengangs (Papierform oder elektronisch im Internet unter https://www.ebs.edu/weiterbildung.html) in der bei Vertragsschluss gültigen Fassung. Vertragspartner sind die EBS Executive Education GmbH sowie der zum Studiengang zugelassene Teilnehmer. 2 Bewerbung 2.1 Das Angebot des Studiengangs durch die EBS Executive Education GmbH erfolgt stets freibleibend. 2.2 Der Antrag auf Zulassung zum Studiengang muss vom Bewerber schriftlich an das jewelige Fachinstitut gerichtet werden. Dem Antrag auf Zulassung sind die nachfolgend aufgeführten Unterlagen vollständig beizufügen: a. Lebenslauf mit Angabe des Ausbildungsweges und des bisherigen beruflichen Werdegangs b. ein aktuelles Lichtbild (in digitaler Form oder Papierform) c. Abschriften oder Ablichtungen der erforderlichen Zeugnisse d. Begründung des Antrags auf Zulassung zum Studiengang e. eine unterzeichnete und mit Datum versehene Erklärung des Bewerbers, aus der sich ergibt, dass er die „Geschäftsbedingungen“, die „Prüfungsordnung“ sowie die „Studiengebühren und Zahlungsbedingungen“ kennt und als Vertragsbestandteil anerkennt. 3 Zulassung 3.1 Der Wissenschaftliche Leiter des Studiengangs entscheidet im Falle der Erfüllung der Zulassungskriterien (abgeschlossenes Studium und/oder Berufserfahrung) im eigenen Ermessen über die Zulassung des Bewerbers zum Studiengang. Im Falle einer erforderlichen Anerkennung vergleichbarer Qualifikationen basiert die Zulassung zum Studium auf einer nicht anfechtbaren Entscheidung des Zulassungsausschusses. Ein Rechtsanspruch auf Zulassung besteht nicht. Durch Übersendung einer schriftlichen Zulassungsbestätigung der EBS Executive Education GmbH an den Bewerber kommt zwischen diesen Beteiligten das Vertragsverhältnis zustande. Die bei der Bewerbung eingereichten Unterlagen gem. Ziff. 2.2 e. werden Vertragsbestandteil. Gemeinsam mit der Zulassungsbestätigung erhält der zugelassene Teilnehmer die erste Gebührenrechnung sowie gegebenenfalls eine Übersicht über die weiteren Zahlungstermine. 3.2 Es besteht die Möglichkeit der Anmeldung des Teilnehmers zum Studiengang über seinen Arbeitgeber. In diesem Fall unterschreiben der Teilnehmer und sein Arbeitgeber die Anmeldung gemeinsam und treten gegenüber der EBS Executive Education GmbH gesamtschuldnerisch als Vertragspartner auf. 4 Zahlungsbedingungen, Verzug 4.1 Rechnungen der EBS Executive Education GmbH werden dem Teilnehmer unter Berücksichtigung seiner bei der Anmeldung angegebenen Adressdaten entweder per E-Mail oder auf dem Postweg zugestellt. Auf ausdrücklichen Wunsch erhält der Teilnehmer stets eine Rechnung in Papierform. 4.2 Rechnungen gemäß Ziffer 4.1 sind sofort nach Erhalt ohne Abzug zur Zahlung fällig. 4.3 Der Teilnehmer ist nur dann berechtigt, fällige Forderungen zu mindern oder nicht zu zahlen, sofern die EBS Executive Education GmbH die Begründung für Beanstandungen akzeptiert hat. Insbesondere berechtigt die nur zeitweise Teilnahme am Programm oder das Nichterreichen des Bildungsziels (etwa Nichtbestehen von Prüfungen) nicht zu einer Minderung der Vergütung. Ferner ist das Ausbleiben erwarteter Zuschüsse Dritter zu den Bildungsaufwendungen kein berechtigter Grund für eine Zahlungsverweigerung. 4.4 Bei Nichteinhaltung einer Zahlungsfrist ist die EBS Executive Education GmbH berechtigt, den Teilnehmer von dem Studiengang auszuschließen, sofern sie nach Ablauf der jeweiligen Zahlungsfrist eine angemessene Nachfrist zur Zahlung gesetzt hat und gegenüber dem Teilnehmer schriftlich erklärt hat, sie werde ihn nach erfolglosem Ablauf der Nachfrist vom Studium ausschließen. 4.5 Bei Zahlungsverzug ist die EBS Executive Education GmbH berechtigt, Verzugszinsen in Höhe von 5 % p. a. über dem jeweils gültigen Basiszinssatz zu berechnen.
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5 Rücktrittsrechte, Vertragsaufhebung, Änderungen 5.1 Die EBS Executive Education GmbH ist bis 14 Tage vor Beginn des Studiengangs berechtigt, von dem Vertrag zurückzutreten, sofern sich bis zu diesem Zeitpunkt eine nicht hinreichende Teilnehmerzahl für den Studiengang angemeldet hat. Als nicht hinreichend gilt grundsätzlich eine Teilnehmerzahl von weniger als 15 Personen. Der EBS Executive Education GmbH steht es jedoch im Einzelfall frei, das Programm auch mit einer geringeren Anzahl von angemeldeten Teilnehmern durchzuführen. Hat der Teilnehmer bereits Studiengebühren an die EBS Executive Education GmbH gezahlt, werden ihm diese in gezahlter Höhe erstattet. Weitergehende Ansprüche des Teilnehmers sind ausgeschlossen. 5.2 Ein Rücktritt seitens des Teilnehmers ist nur bis zum ersten Veranstaltungstag möglich. Im Falle des Rücktritts wird eine Schadenspauschale in Höhe von 75 % der gesamten Studiengebühren erhoben, wenn kein qualifizierter Ersatzteilnehmer gefunden werden kann. Wenn es der EBS Executive Education GmbH gelingt, den freiwerdenden Studienplatz mit einem anderen qualifizierten Bewerber zu besetzen, reduziert sich die Schadenspauschale auf 25 % der gesamten Studiengebühren. Die Schadenspauschale umfasst auch den entgangenen Gewinn der EBS Executive Education GmbH. Die darüber hinaus bereits gezahlten Studiengebühren werden erstattet. Dem Teilnehmer steht der Nachweis offen, dass der EBS Executive Education GmbH kein oder ein wesentlich geringerer Schaden entstanden ist. Weitergehende Ansprüche des Teilnehmers sind ausgeschlossen. 5.3 Nach Zulassung zum Studiengang ist das Recht zur ordentlichen Kündigung des Vertrages durch den Teilnehmer ausgeschlossen. Dieses gilt auch für den Fall, dass die für einen Aufenthalt am Veranstaltungsort gegebenenfalls erforderlichen Aufenthaltsgenehmigungen oder Visa bei den zuständigen staatlichen Stellen nicht oder verspätet erteilt werden. Dieses gilt darüber hinaus für den Fall, dass Prüfungsleistungen, unabhängig davon, ob sie Voraussetzung für die Teilnahme an nachfolgenden Teilen des Studiengangs sind oder nicht, endgültig nicht bestanden sein sollten, der Teilnehmer von den gegebenenfalls folgenden Prüfungen ausgeschlossen und ein Titel nicht mehr erworben werden kann. Die Vorlesungsveranstaltungen können weiterhin besucht werden; hierüber wird eine Teilnahmebestätigung ausgestellt. Die Verpflichtung zur Tragung der Gesamtstudiengebühr bleibt auf jeden Fall bestehen. Das Recht zur außerordentlichen Kündigung des Vertrages bleibt hiervon jedoch unberührt. 5.4 Die EBS Executive Education GmbH kann nach Beginn des Studiengangs nur bei Vorliegen eines wichtigen Grundes mit sofortiger Wirkung schriftlich kündigen. Eine Rückerstattung der Studiengebühr ist in diesem Falle ausgeschlossen. Dies gilt insbesondere im Falle einer schuldhaften Täuschung im Rahmen des Bewerbungs- oder Prüfungsverfahrens und für den Fall, dass der Teilnehmer durch sein persönliches Verhalten (z.B. wiederholte Störung des Programms, Verstoß gegen wesentliche vertragliche Pflichten, Abgabe unzutreffender Erklärungen im Zulassungsverfahren) Anlass für eine solche Kündigung gibt. Die EBS Executive Education GmbH ist in den vorgenannten Fällen jederzeit berechtigt, den entsprechenden Teilnehmer vom Studiengang auszuschließen. Sie behält im Falle eines durch den Teilnehmer veranlassten Ausschlusses ihren Anspruch auf die volle Vergütung. 5.5 Die Wahl der eingesetzten Methoden und Hilfsmittel obliegen der EBS Executive Education GmbH. Geringfügige Änderungen in den Inhalten und der Zeitdauer des Studiengangs bleiben vorbehalten. Sie berechtigen den Teilnehmer nicht zur Vertragskündigung. Sollten Referenten ihre Teilnahme absagen müssen, bemüht sich die EBS Executive Education GmbH um eine Verschiebung der Veranstaltung oder einen geeigneten Ersatzreferenten. Für den Fall, dass wesentliche Studieninhalte ausfallen, ermäßigt sich die Studiengebühr anteilig. Eine weitergehende Haftung der EBS Executive Education GmbH ist ausgeschlossen. 5.6 Die Wahl von Zeit und Ort der Programmdurchführung obliegt der EBS Executive Education GmbH. Sie behält sich vor, den angekündigten zeitlichen Beginn des Programms zu ändern oder den Ort der Programmdurchführung zu verlegen, falls dies aus organisatorischen Gründen notwendig wird. Der Teilnehmer kann innerhalb von einer Woche ab Datum der Änderungsmitteilung von dem Vertrag zurücktreten und Rückerstattung der bereits gezahlten Vergütung verlangen, insoweit ihm eine Teilnahme zu den neuen Bedingungen aus organisatorischen Gründen nicht zumutbar ist. Weitergehende Ansprüche des Teilnehmers sind ausgeschlossen. Eine Verlegung des zeitlichen Beginns um weniger als zwei Stunden sowie eine Verlegung des Ortes innerhalb des Rhein-Main-Gebietes berechtigt den Teilnehmer grundsätzlich nicht zu Rücktritt oder Vertragskündigung.



6 Widerrufsbelehrung 6.1 Dem Teilnehmer – wenn er Verbraucher und nicht Kaufmann ist – steht das folgende Widerrufsrecht zu: WIDERRUFSBELEHRUNG Widerrufsrecht Sie haben das Recht, binnen vierzehn Tagen ohne Angabe von Gründen diesen Vertrag zu widerrufen. Die Widerrufsfrist beträgt vierzehn Tage ab dem Tag des Vertragsabschlusses. Um Ihr Widerrufsrecht auszuüben, müssen Sie uns, der EBS Executive Education GmbH, Hauptstraße 31, 65375 Oestrich-Winkel, Tel. +49 611 7102 1880, Fax +49 611 7102 10 1880, E-Mail: [email protected] mittels einer eindeutigen Erklärung (z. B. ein mit der Post versandter Brief, Telefax oder E-Mail) über Ihren Entschluss, diesen Vertrag zu widerrufen, informieren. Sie können dafür das beigefügte Muster-Widerrufsformular verwenden, das jedoch nicht vorgeschrieben ist. Zur Wahrung der Widerrufsfrist reicht es aus, dass Sie die Mitteilung über die Ausübung des Widerrufsrechts vor Ablauf der Widerrufsfrist absenden. Folgen des Widerrufs Wenn Sie diesen Vertrag widerrufen, haben wir Ihnen alle Zahlungen, die wir von Ihnen erhalten haben, einschließlich Lieferkosten (mit Ausnahme der zusätzlichen Kosten, die sich daraus ergeben, dass Sie eine andere Art der Lieferung als die von uns angebotene, günstige Standardlieferung gewählt haben) unverzüglich und spätestens innerhalb von vierzehn Tagen ab dem Tag zurückzuzahlen, an dem die Mitteilung über Ihren Widerruf dieses Vertrages bei uns eingegangen ist. Für diese Rückzahlung verwenden wir dasselbe Zahlungsmittel, das Sie bei der ursprünglichen Transaktion eingesetzt haben, es sei denn, mit Ihnen wurde ausdrücklich etwas anderes vereinbart; in keinem Fall werden Ihnen wegen dieser Rückzahlung Entgelte berechnet. Haben Sie verlangt, dass die Dienstleistung während der Widerrufsfrist beginnen soll, so haben Sie uns einen angemessenen Betrag zu zahlen, der dem Anteil der bis zu dem Zeitpunkt, zu dem Sie uns von der Ausübung des Widerrufsrechts hinsichtlich dieses Vertrags unterrichten, bereits erbrachten Dienstleistungen im Vergleich zum Gesamtumfang der im Vertrag vorgesehenen Dienstleistungen entspricht. MUSTER-WIDERRUFSFORMULAR (Wenn Sie den Vertrag widerrufen wollen, dann füllen Sie bitte dieses Formular aus und senden Sie es zurück.) - An die EBS Executive Education GmbH, Hauptstraße 31, 65375 Oestrich-Winkel, 



Tel. +49 611 7102 1880, Fax +49 611 7102 10 1880, E-Mail: [email protected]:



- Hiermit widerrufe(n) ich / wir (*) den von mir / uns (*) abgeschlossenen Vertrag über die 



Teilnahme an dem folgenden Studiengang:



- Bestellt am (*) / erhalten am (*): - Name des/der Verbraucher(s): - Anschrift des/der Verbraucher(s): - Unterschrift des/der Verbraucher(s) (nur bei Mitteilung auf Papier) - Datum: (*) Unzutreffendes streichen 7 Urheberrechte, Nutzungsrechte 7.1 Alle Rechte, auch die der Übersetzung, des Nachdrucks und der Vervielfältigung der Schulungsunterlagen – auch als elektronische Dokumente (z. B. im PDF-Format) – und Lernprogramme, oder von Teilen daraus, behält sich die EBS Executive Education GmbH vor. Kein Teil der Unterlagen darf – auch nicht auszugsweise – ohne schriftliche Genehmigung der EBS Executive Education GmbH vervielfältigt, verarbeitet, verändert, verbreitet, noch sonst zur öffentlichen Wiedergabe verwendet werden. Eine Vervielfältigung der Unterrichtsmaterialien durch den Teilnehmer zu Lernzwecken im Rahmen des Studiengangs bleibt von dem vorgenannten Verbot unberührt. 7.2 In dem Studiengang wird ggf. Software eingesetzt, die durch Urheber- und Markenrechte geschützt ist. Diese Software darf weder kopiert noch in sonstiger maschinenlesbarer Form verarbeitet und nicht aus dem Seminarraum entfernt werden. Zum Schutz der Systeme der EBS Executive Education GmbH dürfen Software und Dateien, die der Teilnehmer selbst mitbringt, nur nach ausdrücklicher Genehmigung durch die EBS Executive Education GmbH auf den Schulungsrechnern verwendet werden. Bei Zuwiderhandlungen behält sich die EBS Executive Education GmbH Schadensersatzforderungen vor.



8 Haftung 8.1 Die EBS Executive Education GmbH haftet bei vorsätzlich verursachten Schäden in voller Höhe. Im Falle grob fahrlässig verursachter Schäden haftet die EBS Executive Education GmbH hingegen nur in Höhe des vorhersehbaren Schadens, der durch die Sorgfaltspflicht verhindert werden soll. Bei einfacher Fahrlässigkeit haftet die EBS Executive Education GmbH nur im Falle der Verletzung einer so vertragswesentlichen Pflicht, dass die Erreichung des Vertragszwecks gefährdet ist. In diesem Fall haftet die EBS Executive Education GmbH gegenüber den Teilnehmern allein auf Ersatz des Schadens, der typisch und vorhersehbar war. Sollte die EBS Executive Education GmbH zum Ersatz vergeblicher Aufwendungen verpflichtet sein, gilt das vorstehende entsprechend. 8.2 Die EBS Executive Education GmbH haftet nicht für den Verlust, die Beschädigung oder den Untergang von Sachen des Teilnehmers im Zusammenhang mit der Durchführung des Studiengangs, soweit dies nicht auf vorsätzliches oder grob fahrlässiges Verhalten der EBS Executive Education GmbH zurückzuführen ist. 8.3 Die EBS Executive Education GmbH haftet nicht für Schäden, die durch höhere Gewalt, Aufruhr, Kriegs- und Naturereignisse sowie sonstige, von ihnen nicht zu vertretende Vorkommnisse (z. B. Streik, Aussperrung, Verkehrsstörung, Verfügung in- und ausländischer staatlicher Stellen) oder auf nicht schuldhaft verursachte, technische Störungen, etwa des EDV-Systems, zurückzuführen sind. Als höhere Gewalt gelten auch Computerviren oder vorsätzliche Angriffe auf EDVSysteme durch „Hacker“, sofern jeweils angemessene Schutzvorkehrungen hiergegen getroffen wurden. 8.4 Soweit die Haftung der EBS Executive Education GmbH ausgeschlossen oder beschränkt ist, gilt dies auch für ihre Angestellte, Arbeitnehmer, Vertreter und Erfüllungsgehilfen. 9 Datenschutz 9.1 Der Teilnehmer wird hiermit gemäß Bundesdatenschutzgesetz davon unterrichtet, dass die EBS Executive Education GmbH seine vollständige Anschrift sowie weitere auftragsspezifische Details in maschinenlesbarer Form speichert und für Aufgaben, die sich aus dem Vertrag ergeben, maschinell verarbeitet. Die EBS Executive Education GmbH gewährleistet die vertrauliche Behandlung dieser Daten. 9.2 Die EBS Executive Education GmbH verpflichtet sich, die ihr vom Teilnehmer mitgeteilten personenbezogenen Daten, insbesondere Name, Anschrift, Alter, Rechnungsangaben, vertraulich zu behandeln. Sie wird durch entsprechende Maßnahmen (§ 9 BDSG) und die Verpflichtung ihrer Mitarbeiter dafür Sorge tragen, dass diese Verschwiegenheitspflicht während der Laufzeit der Inanspruchnahme von Leistungen der EBS Executive Education GmbH und nach deren Ende aufrechterhalten bleibt. 9.3 Die EBS Executive Education GmbH ist berechtigt, die personenbezogenen Daten zum Zwecke der Beratung, Werbung und Marktforschung für eigene Zwecke zu nutzen. Sofern durch den Geschäftsbetrieb erforderlich, kann die EBS Executive Education GmbH personenbezogene Daten im Rahmen der Auftragsdatenverarbeitung an beauftragte Stellen weiterleiten. Dabei wird eine zweckgebundene und vertrauliche Verarbeitung gewährleistet. Eine Weitergabe der personenbezogenen Daten der Teilnehmer an Dritte, insbesondere zu den vorgenannten Zwecken, ist ausgeschlossen, sofern der Teilnehmer nicht dazu sein ausdrückliches Einverständnis erklärt. 10 Anwendbares Recht und Gerichtsstand 10.1 Diese Vereinbarung unterliegt dem Recht der Bundesrepublik Deutschland. 10.2 Gerichtsstand für alle Streitigkeiten aus dem Vertragsverhältnis ist Wiesbaden, wenn die im Klageweg in Anspruch zu nehmende Vertragspartei nach Vertragsabschluss ihren Wohnsitz oder gewöhnlichen Aufenthaltsort aus dem Geltungsbereich der Zivilprozessordnung verlegt oder ihr Wohnsitz oder gewöhnlicher Aufenthalt im Zeitpunkt der Klageerhebung nicht bekannt ist. Wiesbaden ist weiter Gerichtsstand, sofern der Vertragspartner der EBS Executive Education GmbH Kaufmann oder eine Handelsgesellschaft ist. 11 Schriftform und Fortbestehen des Vertrages 11.1 Die Parteien verpflichten sich, Änderungen und Ergänzungen der Vertragsbedingungen schriftlich (einschließlich E-Mail) zu treffen. Dieses gilt auch für die Schriftformerfordernis gem. dieser Ziffer 11 der Allgemeinen Geschäftsbedingungen. 11.2 Bei Unwirksamkeit einzelner Vertragsbestandteile bleibt die Fortgeltung des Vertrages im Übrigen unberührt. 11.3 Die Europäische Kommission stellt eine Plattform zur Online-Streitbeilegung (OS) bereit, die Sie hier finden http://ec.europa.eu/consumers/odr/. Verbraucher haben die Möglichkeit, diese Plattform für die Beilegung ihrer Streitigkeiten zu nutzen. Stand: April 2016
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