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ERFOLG MIT SYSTEM » mit System zum Erfolg



Hinter unserem Namen steht nicht nur ein Lieferservice, sondern ein Konzept. Wir sind seit über 17 Jahren mit anhaltend gewinnorientierter Existenz am Markt und arbeiten kontinuierlich an der Weiterentwicklung und Optimierung des Unternehmens. Mittlerweile sind 57 Stores bundesweit aktiv (Stand 01/2017) - Tendenz steigend! Zur Stärkung dieses Systems pflegen wir weitreichende Partnerschaften, setzen auf Einheitlichkeit und lassen alle Fäden in der Systemzentrale zusammenlaufen. Die ständige Ausrichtung an den Bedürfnissen der Kunden und den Anforderungen des Marktes ist für uns besonders wichtig. Deshalb führen wir regelmäßig Recherchen durch und setzen auf Trends, die zu uns passen. Die besondere Zufriedenheit der Kunden und das daraus resultierende Wachstum geben unserer Strategie recht. Um diesen Erfolg weiter



zu festigen, haben wir eine solide Basis geschaffen und Anfang 2009 die Freddy Fresh AG gegründet, um ein Fundament für unsere weitere Expansion zu schaffen. Unseren Franchisenehmern kommen nicht nur die starke Marke, ein hoher Bekanntheitsgrad und das nachhaltig gute Image von Freddy Fresh zu gute: 17 Jahre Markt- und Expansionserfahrung stecken voller frischer Ideen sowie erarbeiteter und erprobter Qualitätsstandards. Wir bieten unseren Partnern ein komplettes Unternehmenskonzept, Hilfestellung in allen Fragen der Selbstständigkeit sowie umfassende Unterstützung in Finanzierungsfragen und bei der Konzepterstellung. Wir sorgen für die Weitergabe von Preisvorteilen, Kalkulationshilfen und bieten neben einem festen Ansprechpartner weiterführende Beratungen und Schulungen innerhalb unseres Franchisesystems.
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» Standorte ROSTOCK



SCHWERIN



BREMEN



2x BERLIN



MERSEBURG HANNOVER



POTSDAM



BRAUNSCHWEIG



MAGDEBURG



WERNIGERODE



KAMENZ DESSAU



KÖTHEN ESSEN



COTTBUS HOYERSWERDA BAUTZEN



BOCHUM



MERSEBURG



DÖBELN



GÖRLITZ



GROSSENHAIN RADEBERG 8x DRESDEN



NAUMBURG



RADEBEUL



JENA AUE



SAALFELD



FREITAL GERA FRANKFURT OFFENBACH



BAMBERG



FREIBERG



HANAU



ZWICKAU



BAYREUTH



ERLANGEN



PIRNA



3x CHEMNITZ



FÜRTH WÜRZBURG 2x NÜRNBERG



HEILBRONN REGENSBURG



PFORZHEIM STUTTGART



ULM FREIBURG SCHWENNINGEN



MÜNCHEN



Freddy Fresh Stores Eröﬀnung 2017 in Planung



Wir prüfen auch Ihren individuellen Standortvorschlag.
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FAKTEN FÜR EINE EXISTENZGRUNDLAGE DIE SCHMECKT » frische Ideen für starke Synergieeffekte



Ein System, das ausschließlich im Rahmen von Partnerschaften wächst, schafft viele positive Synergien in allen erdenklichen ökonomischen Bereichen und das seit Jahrzehnten. Bestimmt kennen Sie einige davon, ohne vielleicht zu wissen, dass es sich um Franchisekonzepte handelt. Mit einem funktionierenden Ganzen wird auch der Einzelne erfolgreicher und stärker. Synergieeffekte sind nur unter der Voraussetzung eines aktiven und flexiblem Managements zu erreichen und das finden Sie bei Freddy Fresh. Ziel ist die optimale Nutzung des vorhandenen Marktpotentials. Wir können und wollen unser Unternehmen erweitern, weil der Bedarf an schneller gesunder Küche nach wie vor bundesweit stetig wächst. Ein



weiterer Baustein ist die Wettbewerbsfähigkeit - unser Konzept hat sich durch die Qualität unserer Produkte, die damit verbundenen Dienstleistungen, das Marketing und nicht zuletzt durch unser positives Image etabliert. In der Expansionsphase jedoch den Überblick zu bewahren, ist heutzutage wichtiger denn je - darum erfolgt bei Freddy Fresh ständiges Controlling bezüglich der festgelegten Unternehmensziele. Das Konzept wird fortlaufend optimiert, was ebenfalls die optimale Betreuung aller Franchisenehmer garantiert. Die internen Erfolgsformeln werden dabei ständig im Auge behalten, standardisiert und gegebenenfalls neu definiert, sodass alle Franchisepartner davon profitieren können.
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EINE STARKE MARKE » 17 Jahre Markterfahrung und bester Geschmack



1999: Unternehmensgründung durch Michael Welde und André Stange



2002: erster Partner unterschreibt Franchisevertrag



2007: Einführung umweltfreundlicher Gasfahrzeuge



Faire 3% Franchisegebühr



1% Werbegebühr



Ca. 1500 Mitarbeiter



2011: Jahresumsatz übersteigt erstmals 10.000.000 €



Über 20 Millionen Flyer werden an die Haushalte verteilt



2016: Jahresumsatz übersteigt erstmals 25.000.000 €



Zunehmende und ständig steigende Präsenz in den Neuen Medien



aktuell 57 Stores bundesweit (Stand: 01/2017) - Tendenz steigend



Rabatt/Nachlass auf Küchenausstattung und -geräte
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HIER STIMMEN DER GESCHMACK UND DIE ZAHLEN » genaue Planung und solide Konditionen



Von Beginn an steht die Freddy Fresh AG ihren neuen Partner tatkräftig zur Seite. Von einer professionellen Marktanalyse inklusive Standort- und Konkurrenzanalyse, über die Suche Ihres perfekten Standortes, bis hin zur eﬃzienten Planung des Stores mit unseren Architekten, wird eine qualitativ hochwertige Betreuung gewährleistet.



Kostenverteilung Rentabilität 16% sonstige Kosten 6,25% Versicherung/ Beiträge 4%



Wareneinsatz 20%



Werbung 4% Kilometergeld 0,5% Verpackung 2,75% KFZ 5% Strom 2,75%



Zahlen basieren auf einem Monatsumsatz von 40.000,- €



Personal 36% Miete 2,75%



Bezüglich der Ausstattung setzt Freddy Fresh auf bewährte und verlässliche Technik. Wichtige Kriterien sind dabei eine optimale Produktionskapazität und lange Werterhaltung. Technische Details werden im Vorfeld persönlich besprochen. Der Zeitraum von der Vertragsunterzeichnung bis zur Storeeröffnung beträgt erfahrungsgemäß zwischen drei und fünf Monaten – in Abhängigkeit von örtlichen Gegebenheiten und notwendigen Genehmigungsverfahren. Bei Unterzeichnung Ihres Vorvertrags werden 1.500 €, nach finalem Abschluss des Franchisevertrags 3.500 € fällig, was insgesamt einer Einstiegsgebühr von 5.000 € entspricht. Die Investitionenkosten für den eigenen Freddy-Fresh-Store (Storeausbau bzw. -umbau, Equipment, Anlaufkosten) belaufen sich erfahrungsgemäß auf ca. 60.000 bis 90.000 €.
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» Kurs: Wachstum Umsatzentwicklung 25 MIO € 22 MIO € 20 Mio € 18 Mio € 16 Mio €



Umsatz



14 Mio € 12 Mio € 10 Mio € 8 Mio € 6 Mio € 4 Mio € 2 Mio € 0 € 1999



2000



2001



2002



2003



2004



2005



2006



2007



2008



2009



2010



2011



2012



2013



2014



2015



2016



2003



2004



2005



2006



2007



2008



2009



2010



2011



2012



2013



2014



2015



2016



Entwicklung Freddy Fresh Stores 60 55 50 45 40 35 Stores 30 25 20 15 10 5 0 1999



2000



2001



2002
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ZU EINER PARTNERSCHAFT GEHÖREN ZWEI » Was wir von Ihnen erwarten / Voraussetzungen



Das sollten Sie mitbringen



• Hohes Maß an Führungsqualität • Teamfähigkeit • Lernbereitschaft • Unternehmerisches Denken und Handeln • Motivation und Wille zum Erfolg • Eigenkapital (20% der Gesamtinvestition) • einwandfreier Leumund



Das bringen wir mit: Das „Freddy-Fresh-Sorglospaket“



• Ein komplettes Unternehmenskonzept • Bewährte Produkte für jeden Geschmack • Zertifizierte Lieferanten • Bis zu 40% Nachlass auf Großküchentechnik • Stabile Einkaufskonditionen durch starke Kooperationspartner • Kundenorientiertes Marketing (Werbe- und Merchandisingartikel) • Eine starke Marke, hoher Bekanntheitsgrad und ein gutes Image • Nutzungsrechte am Namen • Ausführliche Qualitätsmanagement-Handbücher erleichtern vor allem den Einstieg • individuelle Kassensoftware und technischer Support • Umfassende Betreuung durch Systemzentrale • Starke Partner im Bereich der Rechtsberatung • Kompetente Partner im Bilanz- und Steuerwesen • Hilfestellung in allen Fragen der Selbstständigkeit • Qualitätssichernde Standards • Beratungen und Schulungen innerhalb des Franchisesystems • Unterstützung in Fragen der Finanzierung, Konzepterstellung • Systemorientiertes Controlling
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SO WERDEN SIE UNSER PARTNER » Ihr Weg bei Freddy Fresh



PRÜFUNG DER VORAUSSETZUNGEN FÜR POTENTIELLE PARTNER IHRE SICHERHEIT: DER VORVERTRAG MARKT- UND STANDORTANALYSE OBJEKTSUCHE



FRANCHISEZUSAGE UND VERTRAG FORMELLE FIRMENGRÜNDUNG



UNTERZEICHNUNG MIETVERTRAG



UMBAUMASSNAHMEN UND MITARBEITERSUCHE



ERÖFFNUNG IHRES FREDDY-FRESH-STORES



BESTELLUNG UND EINBAU DER INVESTITIONSGÜTER



BEGINN DER WERBEMASSNAHMEN
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WIR FREUEN UNS AUF SIE 



Freddy Fresh AG Großenhainer Str. 22a 01936 Laußnitz Tel 035795.28 53 81 [email protected]
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„Das Ideal eines Managers ist der Mann, der genau weiß, was er nicht kann, und der sich dafür die richtigen Leute sucht.“ Philip Rosenthal, deutscher Unternehmer und Politiker (1916 - 2001)



FREDDY FRESH AG Großenhainer Str. 22a 01936 Laußnitz TEL 035795.28 53 81 [email protected] www.freddy-fresh.de
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dina. STO. Que, mediante el artÃculo 2 de la ResoluciÃ³n Ministerial NÂ° 002-2017-MINEDU, hel Titular del Pliego 010: M
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27 mar. 2017 - Page 1 ... Xoria Gene. ANIFIN ... o Gene. PACO. Agor. Que, con Decreto de Urgencia NÂº 002-2017 se aproba
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denominada "Procedimientos de GestÂ¡Ã³n de los Bienes Muebles Estatales" estipulÃ¡ndoÂ§e en el numeral 6.7.3.4 que'La OG
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4 ene. 2019 - theon sup. Moder. Todos los cargos directivos de confianza y/o de libre designaciÃ³n contemplados en el. R
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Lima, 29 de Noviembre del 2017. Firmado por: BENAVENTE GARCIA Edwin Avelino (FAU20537630222). Fecha: 2017.11.29 15:10:39
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N0588-201 7-MINEDU. Lima, 26 Ull 2017. U. VISACION 3 estaca. NOVO. CONSIDERANDO: 10 minst. Pedagog. CERIO DE EDA. Que, m
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Directiva NÂ° 004-2017-MINEDU/SG-OGA aprobada mediante ResoluciÃ³n Secretarial NÂ°218-. 2017-MINEDU y sus modificatorias
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22 ago. 2017 - THEO establece medidas para promover el crecimiento econÃ³mico, modificados por el Decreto. KVISTO Qgisla
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23 ago. 2018 - *ENO. Que, por ResoluciÃ³n Jefatural NÂº 613-2016/IGSS de fecha 6 de setiembre de 2016, se designÃ³, entr
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y EspecÃficas de los Juegos Deportivos Escolares Nacionales 2017. UNDE EDUCALE. A Y DEPORTE. DEAD. ICION FÃ�SICA. MINIS
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23 ago. 2018 - *NAT. GASTO. CGÐ¿. GG. CREDITOS. ANULACIONES. RECURSOS ORDINARIOS. 6. 2. 6. 304,200. 3000005 ADOLESCENTES
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30 ene. 2017 - MARTHA CECILIA SILVESTRE CASAS y al seÃ±or CARLOS JESUS MEZA DEXTRE como representantes de la Alta Direcc
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WUONN. Men. Ley NÂ° 27444, Ley del Procedimiento Administrativo General. ..... al. CLÃ�USULA DÃ‰CIMO TERCERA: SUPLETORIE
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14 ago. 2017 - JIA. OWSIN. â€œArtÃculo 85.- Condiciones para el empleo de la contrataciÃ³n directa. (...) 2. SituaciÃ³n
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Kol de Ase. Sesoria. SE RESUELVE: un. ArtÃculo 1.- Designar a el/la Jefe(a) de la Oficina de AsesorÃa JurÃdica de la.
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13 ene. 2017 - Secretaria General del Ministerio de EducaciÃ³n y se designÃ³ a la seÃ±ora ORIANA. MARIA SUAREZ PEREZ com
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13 ene. 2017 - General del Ministerio de EducaciÃ³n y se designÃ³ a la seÃ±ora ORIANA MARIA SUAREZ. PEREZ como Jefa de l
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pesquera E/P ITJ 3 de matrÃcula CO-5543-PM (en lo sucesivo E/P ITJ 3), cuyo titular del permiso de pesca es la ..... MI
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la ResoluciÃ³n Directoral Regional NÂ° 000651-2017-DRELM, deviene en infundado;. Croyde Aso. Sesoria. Que, el literal b)
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administrados, y siempre que no lesione derechos fundamentales o intereses de buena fe Ã¡ legalmente protegidos a tercer
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no lesione derechos fundamentales o intereses de buena fe legalmente protegidos a terceros y que existiera en la fecha a
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23 ago. 2018 - UPER NÂ° 699-HNHU, emitido por el Director de Hospital III (e) del ... solicita designar a la contadora p
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