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Die Eisbären Berlin, siebenmaliger deutscher Meister und somit Rekordmeister der Deutschen Eishockey Liga (DEL), tragen ihre Heimspiele seit der Saison 2008/09 in der Mercedes-Benz Arena Berlin aus. Sie ist eine der modernsten Multifunktionsarenen der Welt und fasst bis zu 17.000 Zuschauer. Die Eisbären, die wie die Arena zum Portfolio der Anschutz Entertainment Group gehören, liegen mit über 12.000 Zuschauern im Schnitt auf Rang vier in der europäischen Zuschaustatistik im Eishockey. Die Berliner Geschäftsstelle hat 25 Mitarbeiter. Zur Verstärkung unseres Teams Global Partnerships & Sales, welches nicht nur die die Eisbären Berlin, sondern auch die Mercedes-Benz Arena sowie den neuen Hotspot der Hauptstadt, den Mercedes Platz mit der Verti Music Hall, vermarktet, suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen



Manager Premium Sales (w/m) Sie sind verantwortlich für den Verkauf von Premium- & Hospitality-Angeboten der Eisbären Berlin Ihre konkreten Aufgaben gestalten sich dabei wie folgt: • • • •



Sie sind fit in der Neukundenakquise und können hier einschlägige Erfahrung vorweisen (idealerweise im Bereich Sport und Entertainment). Sie agieren eigenverantwortlich bei der Gewinnung von Neukunden. Vertrieb am Telefon macht Ihnen Spaß und Ziele erreichen Sie mit dem nötigen verkäuferischen “Biss” und Ehrgeiz. Als Typ sind Sie sympathisch und verbindlich, dynamisch, hoch motiviert und vor allem Sport- und Eishockey-begeistert.



Unsere Erwartungen an Sie: • • • •



Routiniert akquirieren Sie über das Telefon Neukunden für die Premium- und Hospitality-Produkte der Eisbären Berlin. Dabei agieren Sie vom Erstkontakt bis zum Vertragsabschluss eigenverantwortlich und zielsicher. Bei den Heimspielen der Eisbären betreuen Sie unsere Premium-Kunden vor Ort. Bei Ihren Vertriebsaktivitäten gehen Sie strukturiert vor und dokumentieren diese täglich in unserem CRM-System.



Sie passen zu uns, wenn Sie Teamplayer sind, der auch individuell arbeiten kann. Erfolgsorientiert entwickeln Sie eigene Ideen und setzen sich engagiert für Ihre Ziele ein. Ihr Arbeitsstil ist geprägt durch sehr gutes Projektmanagement. Gemeinsam mit allen anderen Abteilungen im Unternehmen arbeiten Sie aktiv daran mit, jeden Besuch bei den Eisbären Berlin in der Mercedes-Benz Arena zu einem ganz besonderen Erlebnis für unsere Gäste zu machen. Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung sowie des möglichen Eintrittstermins per Email an [email protected] Ihre Ansprechpartnerin: Astrid Grimlitza Director Administration & Human Resources Anschutz Entertainment Group Mercedes Platz 1 10243 Berlin Weitere Informationen zu unserem Unternehmen finden Sie auch unter www.eisbaeren.de bzw. www.mercedes-benz-arena-berlin.de
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170612 EHC Premium Guest Relation Manager df07a830fd 
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190326 AEG Manager Premium Sales 7fd8e2a9a3 
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Sales-Manager 

Du arbeitest mit dem Campaign- und Product-Management-Team zusammen. Was du mitbringst: â€¢ Du verfÃ¼gst Ã¼ber mehrjÃ¤hrige Erfahrung im Bereich Business ...
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170613 EHC Premium Guest Relation Manager ed ea71987730 
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Automotive Sales Manager - Vehiculum 

Eruierung von KundenwÃ¼nschen und telefonische Beratung. â€¢ Akquise ... Ein cooles BÃ¼ro im Zentrum von Berlin-Kreuzberg. Wenn du dir ... Schick uns deine Bewerbungsunterlagen per Email an [email protected] â€“ wir freuen uns auf Dich!
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Sales Manager Online MarketingGER 

EntscheidungstrÃ¤ger in der Chemischen und Life Science Industrie. Innovadex wurde 1997 gegrÃ¼ndet und gehÃ¶rt heute zu UL, einem weltweit operierenden.
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Sales Manager (m/w) 

und haben Verhandlungsgeschick. â€¢ Sie beherrschen die englische Sprache verhandlungssicher in Wort und Schrift. Jede weitere Fremdsprache ist von Vorteil.
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Automotive Sales Manager - Vehiculum 

DAS BIST DU: â€¢ Du bist Auto-Affin. â€¢ Du hast 1-3 Jahre Berufserfahrung in den Bereichen Vertrieb und Verkauf. â€¢ Ziele und Verantwortung spornen dich an, um noch besser zu werden. â€¢ Du liebst direkten Kundenkontakt. â€¢ Du bist offen, kommunik
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Junior Sales Manager (m/w) 

und haben Verhandlungsgeschick. â€¢ Sie beherrschen die englische Sprache verhandlungssicher in Wort und Schrift. Jede weitere Fremdsprache ist von Vorteil.
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MMI B2B Sales Manager Sept_16 

sÃ¶nlichen 1X1 Coaching bei der Entwicklung des work-based projects von den erfahre- nen Dozenten von mp consulting â€“ Gerhard. Herold und Artur Wagner ...
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Junior Sales Manager (m/w) 

und -Methoden entwickelt und angewandt. Junior Sales Manager (m/w). Positionsbeschreibung. â€¢ Vertrieb von Partnerpaketen fÃ¼r unsere B2B-Veranstaltungen.
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Warehouse Manager Able Sales Company 

5 jun. 2016 - Warehouse Manager. Descripción: A cargo del manejo y dirección de almacén de distribución de alto volumen.
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job international sales manager DE 
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Outbound & Inbound Sales Manager B2B (m/w) 

Erfolgreich abgeschlossene kaufmÃ¤nnische Berufsausbildung oder eine vergleichbare Qualifikation. â—‹. Du verfÃ¼gst Ã¼ber min. 3 Jahre Berufserfahrung im Direkt ...
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Direct Sales Manager B2B (m/w) 

Erfolgreich abgeschlossene kaufmÃ¤nnische Berufsausbildung oder eine vergleichbare Qualifikation. â—‹. Du verfÃ¼gst Ã¼ber min. 3 Jahre Berufserfahrung im Direkt ...
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190328 AEG Manager Suite Sales 06a0a5879e 
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190425 AEG Sen. Manager Sponsorship Sales 965f0c0249 
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190217 AEG Sen. Manager Sponsorship Sales e2104e38d1 
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Zertifizierter Sales Manager 

Als Basis und Standortbestimmung dient die Verhaltens- und. Werte-Analyse Talent INSIGHTS MDIÂ®. Sie ist ein web- gestÃ¼tztes Diagnoseverfahren, das von ...
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Sales Sales Sales Sales Sales Sales- - & Accountm & Accountma 

sene Berufsausbildung d warst idealerweise s m Kommunikationsge en Aufbau unseres er Ã¼ber langjÃ¤hrige V. Niveau (black be lichkeiten durch Fixum.
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180323 EHC Receptionist bfd3b6c603 
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CARD EHC-100 BACK 

Remueva la cerradura de la puerta. 2. Introduzca la placa con la rosca por el agujero hacia adentro. 3. Atornille la pla
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