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Erkenntnisse und Aktionsplan Erkenntnisse und Aktionsplan 1
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So verkauft man heut



Webseiten, die Anfragen und Leads generieren



Ihre Marketing und Verkaufs-Strategie



Zielkunden ansprechen Traffic-Quellen



Interesse wecken Leads generieren
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Aktionsplan für mögliche Hindernisse Erkenntnisse und Aktionsplan 1
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Interessenten informieren und qualifizieren Funnels



Interessenten überzeugen und verkaufen Verkaufs-Methoden



Kunden binden Zusatz-Aufträge erhalten After-Sales-Service



Abläufe und Prozesse automatisieren
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Ihr Übergang Heute | Von ...



Hindernisse | Überwinden ...



Ergebnisse | Zu ...
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So verkauft man heute
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Ihre Zukunft
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Entwicklungs-Grad 6
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Positionierung Strategie - Webseite - Content-Marketing



Strategie



Alle drei Strategie



+ 25 Lead-Magneten



+ 500 Blog-Artikel



Eigenes Buch



+ 10 Lead-Magneten



+ 100 Blog-Artikel



Online-Kurs



+ 5 Lead-Magneten



+ 50 Blog-Artikel



System-Lösung



Viele Ideen, keine Strategie



Webseite



ContentMarketing



+ 1 Lead-Magneten



Webseite ohne Lead-Generierung



+ 10 Blog-Artikel



Keinen Blog



© Thomas Stahl | So verkauft man heute | www.so-verkauft-man-heute.de |12



Die 3 Ziele Ihrer Webseite
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Die 4 Fragen Ihrer Webseiten-Besucher 1.



3.



2.



4.
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Nischen-Analyse Leidenschaft • • • •



Wem würden Sie kostenfrei helfen? Bereitet Ihnen das Thema langfristig Freude? Was sagen Andere über Ihre Stärken? Was fällt Ihnen leicht?



Problem • • • •



Leidenschaft



Gibt es einen Bedarf? Gibt es ein Suchvolumen? Handelt es sich um einen Wachstums-Markt Können Sie das Problem besser, günstiger oder schneller lösen?



Zugang •



• •



Wie leicht können Sie online werben? Welche sozialen Kanäle dominieren? Welche Experten, Medien, Vereine, Verbände und Gruppen gibt es?



Problem



Zugang



Marketing Potenzial



Wettbewerb • • •



Können Sie als Experte positionieren? Wie stark ist der Wettbewerb? Wie wird in der Nische überwiegend kommuniziert?



Markt-Potenzial



Wettbewerb



Umsatz-Potential



Profit



Profit • • • •



Können sie sich Ihre Lösung leisten? Wie groß ist die Nische? Lässt sich der ROI messen? Gibt es Potential für einen wiederkehrenden Umsatz?
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Kunden-Avatar Psychografische Daten



Demografische Daten



Name:
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Probleme und Wünsche / Hotbuttons Heute



Wünsche und Ziele



hin zu



weg von



Herausforderungen, Probleme und Unzufriedenheiten



Ängste, Befürchtungen und negative Folgen



Träume und Visionen
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Umsatz-Erfolgs-Matrix



Zielgruppe



ZielkundenAnsprache



LeadGenerierung



VerkaufsMethoden



Produkte / Leistungen



Follow-Up
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Funnels Traffic Lead-Generierung Follow-Up



ZielkundenKontakte



+ 25.000 Besucher / Monat



+ 10.000 Leads / Monat



Alle Abläufe sind automatisiert



+ 10.000 Besucher / Monat



+ 1000 Leads / Monat



Fast alle Kampagnen sind automatisiert



+ 5.000 Besucher / Monat



+ 500 Leads / Monat



Ca. die Hälfte aller Kampagne ist automatisiert



+ 1.000 Besucher / Monat



Lead-



+ 100 Leads / Monat



Generierung + 100 Besucher / Monat



+ 25 Leads / Monat



FunnelKampagnen



1-2 automatisierte Kampagnen Alles Handarbeit, keine automatisierten Funnel
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Traffic-Quellen 1.



3.



2.



4.
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Kunden-Empfehlungs-System
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Das richtige Format für Ihre Lead-Magneten



Leicht zu bearbeiten



Schwierig zu bearbeiten



Hohe Nachfrage



Niedrige Nachfrage
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Funnels Notizen - Fragen
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Verkaufs-Methoden Verkaufs-Gespräche Verkaufs-Webinare Online-Verkauf VerkaufsGespräche



+ 100 Kunden / Monat



+ 500.000 EUR Webinar-Umsatz



+ 500.000 EUR Online-Umsatz



+ 50 Kunden / Monat



+ 100.000 EUR Webinar-Umsatz



+ 100.000 EUR Online-Umsatz



+ 25 Kunden / Monat



+ 10.000 EUR Webinar-Umsatz



+ 10.000 EUR Online-Umsatz



+ 5 Kunden / Monat



(1:1)



VerkaufsWebinare



Erste Webinar-Umsätze



(1:n) 1 Kunde / Monat



Keine Verkaufs-Webinare



OnlineVerkauf



Erste Online-Umsätze



Keine Online-Umsätze
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Ihre Angebots-Treppe Geschäftsbereich
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Abläufe und Prozesse automatisieren 1
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Automatisierung von Marketingund Verkaufs-Prozessen
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Verkaufs-Methoden Notizen - Fragen
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Stk. Preis Verkauft 
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So trÃ¤gt man Jeans! 

Distanz. Die besten. Tipps fÃ¼r eine erfÃ¼llte. Fernbeziehung ... Nadel viele winzige Depots in die oberen Haut- schichten oder verteilt sie durch ein bis zwei Ein- ...
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dumm verkauft? - Prof Schenk Duisburg 

Kreuz aufrundem roten Unter- grund. GutglÃ¤ubige werden das fÃ¼r eine solide Sammelaktion des Ro- ten Kreuzes halten und dem Rat fol- gen, ausgemusterte ...
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so wird verkauft werteorientiertes verkaufen mit den 9 levels dein 

DEN 9 LEVELS DEIN. BUSINESS. SWVWVMD9LDB38-0 | PDF | 75 Page | 2,273 KB | 15 Jan, 2018. If you want to possess a one-stop search and find the proper manuals on your products, you can visit this website that delivers many So Wird Verkauft. Werteorient
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SO LERNT MAN LERNEN BOOK PDF 

Read Online Now so lernt man lernen book Ebook PDF at our Library. Get so lernt man lernen book PDF file for free from our online library. PDF File: so lernt ...
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So schlÃ¤ft man vor Verdun 

Die drei Kinder des Oberstabsrats Theodor, Theo geboren 1890, Martha geboren 1894 und ..... Mit Hilfe von groÃŸen Ãœbersichtskarten hatte die Familie mit Eifer.
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So nÃ¤ht man mit einer Ahle 

02.08.2017 - Hier wird das Gurtband genÃ¤ht, mit dem eine Schnalle befestigt ist.. So nÃ¤ht man mit einer Ahle. Â© iFixit â€” CC BY-NC-SA. /Www.ifixit.com.
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